﻿CATEDRA DE ECONOMIE POLITICA « Autorii mulțumesc conducerii Băncii Naționale a României pentru sponsorizarea apariției acestei lucrări » CUPRINSUL Secțiunea întâia INTRODUCERE ÎN STUDIUL ECONOMIEI $ н economică Prognoza evoluției economiei românești pe termen scurt Cap România în circuitul economic internațional Eliminarea contradicțiilor соптпнып > > , națională șl mediul economic extern Contumroa Dr? Q ** CAPITOLUL T ECONOMIA ȘI ȘTIINȚA ECONOMICĂ OBIECTUL ȘI METODA ECONOMIEI POLITICE Obiectivele capitolului • Delimitarea conceptuală a activităților economice în ansamblul acțiunii sociale; caracterizarea succintă a economiei în general și a diferitelor ei componente • Conturarea procesului de formare și dezvoltare a științei economice și precizarea locului economiei politice în ansamblul științei; aceasta din urmă atât în plan istoric, cât și în contemporaneitate, atât prin obiectul ei de studiu, cât și prin instrumentele și tehnicile de analiză • Importanța teoretică, practic-operațională și culturală a studierii și însușirii științei economice, a fundamentelor ei teoretice, doctrinare și metodologice Nevoile umane și resursele economice Raritatea și alegerea In analiza și caracterizarea activităților economice, ca formă specifică de acțiune socială, se pornește de la om și trebuințele sale Produs al naturii și al societății, dar și al permanentei lupte cu sine însuși, omul se prezintă ca ființă tridimensională : biologică, socială și rațională Existența omului și dezvoltarea sa au presupus dintotdeauna și presupun satisfacerea unor multiple nevoi Ca urmare, nevoile umane apar, mai întâi, sub forma a ceea ce oamenii resimt direct sau indirect ca fiindu-le necesar pentru existență, pentru formarea și dezvoltarea personalității lor Dorințele, așteptările, resimțirile și aspirațiile oamenilor de a avea, de a fi, de a ști și a crede, respectiv de a-și apropria resurse și bunuri și de a le consuma reprezintă latura subiectivă a nevoilor umane (resimțirea foamei îl împinge pe om să caute alimente; nevoia de hrană l-a învățat pe om să producă alimente din ce în ce mai multe și mal diversificate) ) Trebuințele, ca și dorințele și scopurile sunt, în cele din urmă, ale persoanelor individuale (cf Heyne>P , Modul economic de gândire, București, E D P , , p ) л economia POLITICĂ / ȘTIINȚA ECONOMICĂ ECONOMIA POLITICA - întipărite în conștiința oamenilor și intrate '^^^gț^nări obiective în ce tntr-un anumit spațiu geografie siîn r unsociala, cât și factorul determinant al susținerii acesteia - de a doband ma multe bunuri, calitate superioară cu resurse cât mai puține înmulțirea și diversificarea nevoilor s-au întrepătruns cu dezvoltarea societății și cu tot ceea ce se numește progres Mai mult, civilizația industriala a generat și generează numeroase „nevoi de care nu este nevoie De aceea, unii specialiști au emis ideea încetinirii sau chiar a opririi creșterii nevoilor de bunuri materiale (a unora dintre ele) Adepții economiei de piață și ai civilizației industriale s-au împotrivit unei asemenea idei, susținând că „frugalitatea este solidară cu trândăvia și cu rutina” Trebuie făcută precizarea că, în epoca modernă, apariția însăși a doleanțelor și, apoi, transformarea lor în nevoi reale și consolidate reprezintă un proces foarte complicat Să încercăm să ne imaginăm cum se formează nevoia de a fuma la unii tineri I Nevoile umane constau din doleanțele, resimțirile, aspirațiile și așteptările oamenilor de a-și însuși bunuri, toate acestea devenind nevoi efective (reale) în funcție de gradul dezvoltării economice la un moment dat, precum și de nivelul de cultură și civilizație al popoarelor și indivizilor Multitudinea nevoilor umane și continua lor diversificare au făcut necesare eforturi de ordonare, apreciere și clasificare a lor în funcție de cele trei dimensiuni ale ființei umane, nevoile se grupează în : - fiziologice (somatice), primele resimțite de oameni și inerente fiecăruia dintre ei (de pildă în zona temperată a Terrei, omul are nevoie, în medie de circa de calorii zilnic, iar omul de pretutindeni resimte nevoia unei temperaturi Cu în i fondul Oer,ural al diversificării științelor economice I al modalităților doîhn’d"' ₽° lllitll economice, au apăru, numeroase luoj X! sL retvXe J ' J ' X у !UCp‘ '“inCa’ CJi*mi’EStOian’ R’,SC Și asigUrarC tn coraer’ul internațional, Ed Jeca Trading S A ЩйЙЯЯЙ ' tT?r - Approach ț ale naturii, cu excepția fizicii ’ ' economică a procedat toate celelalte științe sociale ți ale naturii, cu excepția fizicii economia politica S ȘTIINȚA ECONOMICĂ ECONOMIA POLITIC —- gândirii economice în ansamblul el, de la origini P^^'rea^sîstemelor de gândire constituirii epistemologiei, ordonarea și ‘®r^r DOt f| înțelese pe baza a economică și de conturare a direcțiilor dezvoltări, ei viitoare pot fi înțelese p două concepte : filiația de idei și așa-numita situație clasică Filiația de idei constă în procedeul prin care eforturile oamenilor pen înțelegerea fenomenelor economice creează, perfect'oneaZăad?' ^a^oslt pentru tarile'analitice, într-un proces fără sfârșit Un exemplu adesea folosit ent u demonstrarea filiației de idei este cel al teoriei valon, și prețuIul In acest sens, s impus linia de analiză Aristotel - A Smith - T Malthus - J S Mill - A MarshaH to aceștia recurgând la conceptele cerere și ofertă pentru explicarea valoni Sau în ceea ce privește macroanaliza, s-a impus o filiație de idei pe lima susținerilor lui F QuesnHy - D Ricardo - К Marx - K Wickssll - J M Кѳупѳэ în ceea ce privește , aceasta apare în anumite momente ale dezvoltării analizei economice și se caracterizează printr-o consolidare, o coordonare și o sinteză a progreselor științifice până la momentul respectiv Ea se concretizează într- o operă sau printr-un autor, ale căror raționamente se extind asupra unei întregi perioade, ce poate cuprinde decenii sau chiar secole O astfel de concepție evolutivă asupra gândirii economice a fost fundamentată de J A Schum-□eter în lucrarea cHistoire de l’analyse âconomique> (Paris) El a analizat trei situații clasice, toate în jurul a câte unor mari gânditori: A Smith; J S Mill; A Marshall și K Wieksell O primă perioadă a evoluției gândirii economice se extinde de la originile ei greco-romane până la Adam Smith, deci până la sfârșitul secolului al XVIII-lea Lunga perioadă corespunde unei dezvoltări lente a gândirii economice și a constituirii ei ca o disciplină autonomă, dotată cu tehnici și metode proprii de analiză științifică Rădăcinile directe ale științei economice constau în fondul de idei cuprinse, în principal în două curente de gândire : a) gândirea filosofilor, scolasticilor în Evul Mediu; b) gândirea practicienilor, a oamenilor de afaceri, a administrației De o deosebită importanță a fost în această perioadă gândirea acelor economiști care au formulat primele analize globale ale proceselor economice : W Petty cu a sa și F Quesnay cu faimosul Spre sfârșitul ti^sm $t"nla economlcă a înce₽ut să se constituie sub denumirea de mercan-acestVomenîu’TsmKh ^reus^săPetam ^ ^ profundă a tuturor achizițiilor în ’ ₽ • primei «Situații clasice> din Istoria gândirii economice Au fost ) C* dgn°se°!o$ei, epistemologia seocunx ?n Opera economică a lui Keynes a dat un Impuls viguros analizei economice, dovadă a acestui fapt fiind șl constituirea liberalismului clasic al secolului al XX-lea, ai cărui corifei - Mises, Hayek, Frledman - formează nucleul cel mai activ al gândirii economice din ultimele decenii începând cu această perioadă, se manifestă două caracteristici esențiale ale științei economice : a) creșterea considerabilă a volumului de Informații de date statistice ceea ce a făcut necesară apariția unor tehnici și Instrumente noi de analiză; b) profesionalizarea mai accentuată a economiștilor (Inclusiv specializarea lor) Aceste două caracteristici fac dificilă realizarea unei noi sinteze în evoluția științei economice Totuși, își face loc o nouă situație clasică A cincea perioadă a început în deceniul al -lea al secolului nostru Pe terenul realității economice contemporane șl beneficiind de cuceririle științei economice, de tehnicile de analiză existente, știința economică contemporană se află în fața unei noi situații clasice Deocamdată, toate teoriile elaborate în trecut au fost și sunt dezvoltate șl actualizate în procesul firesc de raportare la noile realități unele dintre ideile, teoriile și doctrinele vechi au fost abandonate sau marglnallzate Referitor la ultimele decenii de evoluție a gândirii economice, în lucrarea coor donată de D Bell șl I Kristoll ( N Y , ) se arată că în gândhea economică contemporană coexistă șl se confruntă următoarele curente : radicalii șl socialiștii, neokeyneslștll, keynesiștli sinteza neoclasică monetarlștll neoclasici Avându-se în vedere caracterul deosebit de dinamic al stiinmî economice, este necesară o mal atentă nuanțare a diferitelor teorii si sisteme X gândire economică Această operă devine extrem de dificilă sansa аінпн i! consens fiind redusă în măsura în care nu se găsește o nouă paradigmă ° S-a arătat că economia reală contemporană asta strnrtiimte D c M md„' c s„“: ȘTIINȚA ECONOMICĂ ECONOMIA POLITICĂ economie (tot așa cum I sine concluzia că și aceasta se economia politica botanica este știința despreT^T^^ e e ca și uceasia sv constituie în teorie microeconomică ș m economică (cu statut de științe economice autonomizate sau oar c ale științei economice) Oricum, microeconomia este acea ramură a științei economice care studiază agenții economici individuali, structurile și comportamentele lor (gospo ni ami , întreprinderi, administrații), precum și interrelațiile dintre aceste unități e emenare in cadrul activităților de producție, distribuție și de consum ale bunurilor materiale și serviciilor Macroeconomie este acea ramură a științei economice care studiază mărimile agregate dintr-o economie, cum sunt indicele general al prețurilor, producția națională, venitul național ocuparea și șomajul, inflația și masa monetară, balanța de plăti externe etc ; în abordările macroeconomice se face abstracție de agenții economici individuali în ultimul timp, mulți profesori consideră că predarea economiei politice trebuie - să se facă în sensul separării problemelor pe cele două ramuri de știință în realitate, manualele de economie politică și economics-urile tratează problemele economice în integralitatea lor; unele aspecte teoretice și practice sunt abordate și clarificate din perspectiva microeconomică, altele din cea macroeconomică Aceasta deoarece numai așa se poate asigura tratarea comprehensivă a economiei actuale, condiție a creării și gestionării sistemului de concepte, de reguli de funcționare și de metode de cercetare, cu tenta lor necesară spre universalitate (spre teorie, metodă și metodologie, epistemiologie) „Căci, știința economică privește viața economică ca un tot, ca un întreg, ca o unitate economică întreagă Ea consideră această unitate economică întreagă, izolată de lumea din afară, inclusiv în ea însăși" (Virgil N Madgearu) Considerăm că nu-i lipsită de importanță o succintă trecere în revistă a gândirii economice românești Dimpotrivă, o asemenea întreprindere, făcută aici, reprezintă atât un act științific, de apreciere realistă a contribuțiilor înaintașilor cât și unul moral de recunoaștere a moștenirii științifice lăsate de aceștia, de omagiere a eforturilor lor creatoare Dimitrie Cantemir ( - ) a fost unul dintre primii europeni care au c ictint ideea creșterii și descreșterii imperiilor In Istoria imperiului otoman scrisă în anii natudi > )’ e' deZV 'lă ’П f°nd’ ° te He CiClUlU‘ iSt°riC' P°trivit unei economie politică în context, s-a edificat doctrina liberalismului economic în acest orizont de timp, economia politică a rămas mai ales pe terenul curiozității și confruntării ideologice : doctrina liberalismului economic pur și doctrina socialist-dirijistă apar ca fiind gemene Tocmai de aceea disputa dintre ele a fost așa de dură, aceasta semănând cu certurile de familie în ultimele decenii se manifestă tendința de constituire a economiei politice, a științei economice în general ca știință a amenajării oneroase a lumii exterioare (Francois Perroux) Este vorba de faza sa matură, operațională, când știința economică trebuie să studieze și să exprime științific, prin concepte și instrumente adecvate, motivația activității economice și obiectivele ei să măsoare rezultatele acestor activități, să le compare șl să le controleze, în raport de motivație șl obiective Despovărată de balastul ideologic, economia politică se constituie lent dar ferm într-o tehnică socială Aceasta este noua paradigmă, acel ansamblu de idei și principii pe baza cărora se poate aștepta o nouă stare a economiei politice - ca teorie șl ca doctrină - la acest sfârșit de secol Prin domeniul său specific, prin funcțiile teoretice și aplicative pe care le-a demonstrat, economia politică (economics-ului) are o serie de valențe inconfun-dabile și de netăgăduit Evidențierea acestora presupune mal întâi o seamă de delimitări Este vorba de delimitarea aspectelor esențiale de cele fenomenologice; a ECONOMIA POLITICĂ ȘTIINȚA ECONOMICĂ ECONOMIA POLITICĂ / celor economico-sociale de cele naturale; a economicului față de social; a teoreticului și doctrinarului în cadrul economicului; delimitarea științificului față de politica economică etc Care sunt acele caracteristici care definesc economia politică, nu numai prin obiectul ei de studiu, ci și prin spiritul în care abordează studiul economiei, prin metodele folosite în acest scop ? u' ’ în condițiile în care a apărut și există o multitudine de științe economice autonome, când sistemul științei s-a îmbogățit cu noi și noi cuceriri, domeniul economiei politice nu mai este un simplu segment al economiei reale (delimitat ca o falie orizontală sau verticală a acesteia) și nici un palier al acțiunii social- economice Economia politică este știința care se autonomizează mai ales prin modul de abordare a activităților economice, prin premisele adoptate și concluziile pe care le formulează • • j ' * * •, f ; ' • ; •' v r Schimbul înseamnă înstrăinarea rezultatelor propriei activități, primind în contraprestație alte bunuri necesare, inclusiv monedă Satisfacerea trebuințelor prin autoconsum și prin intermediul schimbului au coexistat și coexistă, dar, în timp, raportul dintre ele s-a modificat în favoarea schimbului Celor două modalități , g satisfacere a nevoilor le -corespund două forme diferite de organizare și desfășurare a activității economice: economia nâtiirâlă~(ăufarhică) Ș’ economia de schimb (de mărfuri, de schimb monetar)^ ' • Economia naturală reprezintă acea formă de organizare și desfășurare a activității economice în care nevoile de consum sunt satisfăcute din rezultatele propriei activități, fără a se apela ia schimb Geneza și trăsăturile esențiale ale economiei de schimb economie de schlm^Acesteform^de erdellrn|ltată Г' ^’ 'П economie naturală și De aceea, aprecierea unei realități economice ca^i* S' U interconditionat naturală, ori de schimb se face dună criterii i СЭ f Pd Or ani ată ca economie alta de огдапіг,, o d ,l„s CMrul intregl, aoS^’o^Xe'’’ ° '°rmS Ed,Ramuri, Craio’va, , p l“) ““ de E™"omie Politică, Ed Meridianc, București, , vol l, p și urmat ) ( Fcrnand Braudel, Jocurile schimbului ECONOMIA POLITICĂ ECONOMIA DE PIAȚĂ CONTEMPORANĂ, / Pe baza unor evaluări, se poate aprecia că economia naturală a fost preponderentă până la prima revoluție Industrială Astfel, după Fernand Braudel, în sec, al XlV-lea, din toată populația regiunii mediteraneene, de aproximativ - milioane de oameni, cca % trăiau din munca câmpului, iar - % din producția întregii regiuni nu ajungea la piață Preponderența economiei naturale era evidentă deci chiar în această zonă relativ dezvoltată din punct de vedere economic, cu numeroase racordări la schimburile „internaționale" ale vremii Cât privește alte regiuni ale Europei, dimensiunile economiei naturale erau și mai extinse Economia naturală a fost dominantă în condițiile unui nivel scăzut de dezvoltare economică cu o gamă restrânsă de trebuințe, cele elementare (biologice) fiind preponderente în cadrul ei, fiecare producător avea o activitate diversificată producea o gamă largă de bunuri (în raport cu respectivul nivel de dezvoltare și cu sistemul de trebuințe) El era izolat din punct de vedere economic de ceilalți Nivelul eficienței economice era foarte redus, Iar „pentru majoritatea oamenilor, producția și consumul erau îmbinate într-o singură funcție dătătoare de viață" Alvin Toffler mai evidențiază printre trăsăturile definitorii ale economiei naturale (pe care o numește „civilizația primului val"): „pământul constituia principalul factor de producție; baza economiei consta în cules, vânătoare și cultivarea pământului; diviziunea simplă a muncii; economie descentralizată, în care fiecare comunitate producea aproape tot ce-i făcea trebuință" De-a lungul timpului, economia naturală a cunoscut o tendință evidentă de restrângere relativă în prezent, elemente ale economiei naturale mal au semnificație doar în gospodăriile agrare tradiționale și în țările cel mai puțin dezvoltate din punct de vedere economic Există și unii specialiști care susțin că unele elemente sau laturi specifice ale economiei naturale pot cunoaște în viitor o anumită revigorare și în țările cu nivel ridicat de dezvoltare O asemenea perspectivă ar fi legată de tendința de creștere a timpului liber și de aspirația normală a fiecărui individ de a alterna diferite tipuri de activități și genuri de muncă Chiar dacă premisele unei asemenea tendințe sunt reale, considerăm că roiul economiei naturale în activitatea fiecărui agent economic și în activitățile totale din comunitățile avansate din punct de vedere economic, nu poate fi decât secundar, periferic ^Restrângerea economiei naturale a fost însoțită de afirmarea și extinderea есопопПёГЗе schimb Germenîiac e s t eiaau apărut în perioada descompunerii comCT nitâților primitive, dezvoltându-se continuu pe măsura amplificării nevoilor și mijloacelor de satisfacere a lor, în principal, această dezvoltare a fost urmarea extinderii meșteșugurilor și apoi a industriei, inaugurată de prima revoluție industrială ) F Brandel, Lucr cit, p ) A Toffler, Al treilea val, Ed Politică, București, , p ) Ibidem, p - ) Ibidem, p și următoarele ECONOMIA POLITICA PIAȚĂ CONTEMPORANĂ / ECONOMIA DE • Economia de schimb desemnează acea formă do organizare $i desfășurare a activității economice în care agenții economici produc bunuri în vederea vânzării, obținând în schimbul lor altele, necesare satisfacerii trebuințelor • Economia de schimb reprezintă forma universală de organizare și funcționare a activității economice în lumea contemporană în diferite țări și perioade economia de schimb a cunoscut și cunoaște numeroase laturi și aspecte specifice Totuși, ea prezintă și unele caracteristici generale Dintre cele mai semnificative trăsături generale sunt de reținut: specializarea agenților economici în obținerea anumitor bunuri; autonomia și independența economică a agenților economici; activitatea economică gravitează în jurul pieței; monetarizarea economiei; legăturile economice dintre agenți se desfășoară sub forma tranzacțiilor bilaterale; bunurile produse îmbracă forma de marfă $ a) Specializarea agenților economici Spre deosebire de producătorul „universal", caracteristic economiei naturale, economia de schimb-axe la bază diviziunea sociălă a muncii care generează agenți economici specializați Adam Smith a demonstrat logic și faptic că diviziunea și specializarea reprezintă cel mai important factor de progres pentru individ și pentru societate, este baza perfecționării forțelor productive, a îndemânării, priceperii și chibzuinței Originea diviziunii muncii rezidă în dorința naturală a oamenilor de a-și satisface mai bine trebuințele Prin specializare și recurgerea la schimb, fiecare are posibilitatea să obțină mai mult față de situația când produce de unul singur întreaga gamă de bunuri necesare existenței Specializarea agenților economici într-un anumit domeniu concret poate avea numeroase determinări: tradiția, obișnuință, întâmplarea, experiența ș a Dar, pe măsura constituirii științei economice s-a demonstrat că, în ultimă instanță, speciahzarea unui agent economic într-un domeniu sau altul de activitate are la bază mteresul economic, avantajul obținut dintr-o activitate în raport cu alta Aceasta însea nnă că deciziile de specializare se întemeiază, conștient sau intuitiv, pe teoria avantajului relativ (comparativ) Un agent economic dispune de un avantaj comparativ (relativ) în raport cu alții acă obține un anumit bun cu un cost de oportunitate mai mic în raport cu al celorlalți ГаІеаргТе^р л' а^ 'и?е a oricărui a ent economic pus în fața unor alternative (alegen) este guvernată de principiul avantajului comparativ premîsa'slmplificat'ă'c/lnu-^ comuniu^e^tă з" Spe°ia“ ărli Să pornim de la internaționale, Teoria avama^u^rclaUv^coS D|’ Ricaril° pe WOinplul specializării devenit baza deciziei în situația mai multor oportunități (alilrntthv?™' WS“,r'lor con’Paraliw a ECONOMIA POLITICĂ ECONOMIA DE PIAȚĂ CONTEMPORANA / Datorită unor abilități proprii, fiecare din acești producători ar putea obține bunurile x și у după cum urmează: Producătorul A: x sau y sau orice combinație liniară intermediară; Producătorul B: x sau y sau orice combinație liniară intermediară; Producătorul C: x sau y sau orice combinație liniară intermediară Din datele de mai sus rezultă că producătorul A deține un avantaj absolut în raport cu ceilalți Un agent economic (individ, întreprindere, țară) deține un avantaj absolut atunci când produce o cantitate dată de bunuri cu mai puține resurse în raport cu oricare alt agent economic (sau reciproca: din resurse identice, acesta obține o cantitate mai mare de bunuri în raport cu oricare alt agent economic), în ceea ce privește avantajul relativ (comparativ) problema este mai complexă Pentru a-l evidenția este necesară determinarea costului de oportunitate (Со) adică prețuirea pe care un aqent economic o acordă șanselor la care renunță atunci când face o alegere) De exemplu, dacă producătorul A ar alege să se specializeze doar în producerea bunului x, pentru fiecare unitate pe care o produce din acesta, trebuie să renunțe la , y; dacă alege să se specializeze în producerea bunului y, aceasta înseamnă că pentru fiecare unitate produsă din acesta, va renunța la x Raționând similar, pentru cei trei producători, obținem datele surprinse în tabelul de mai jos: * Nivelul costului de oportunitate Tabelul nr Producătorul Costul de oportunitate (Со) Co(x) Co(y) I A , у X В У X C , у / x Se constată că producătorul A are cel mai mic cost de oportunitate în producerea bunului x, deci aici el dispune de avantaj relativ (comparativ) , fiind justificată din punct de vedere economic specializarea sa în obținerea acestuia în schimb, producătorul C, care în ansamblu este cel mai puțin eficient, dispune de avantaj relativ în obținerea bunului y, fiind fundamentată specializarea lui în acest domeniu Sfeclele economice ale specializării, fundamentată pe teoria avantajului relativ, se concretizează în creșterea producției cu resursele existente Astfel, revenind la exemplul de mal sus dacă fiecare din cei trei agenți economici ar produce atât bunul x cât Șl bunul у (afectând pentru fiecare bun jumătate din resursele disponibile) producția totală (Q) care s-ar obține ar f|; -— * > i’bLl Haync, Modul economic de gândire, E D P , București, , p bl , - , Ш- economia politică / ECONOMIA DE PIAȚĂ CONTEMPORANĂ Q = X + y specializează în producerea de bunuri y, întrucât costul de oportunitate este identic pentru x și y) tace ca: Q = x + y at, ci Deci din aceleași resurse RA, RB, RC, comunitatea a realizat un spor de producție egal cu două unități din bunul x și o unitate din bunul y Speclalizarea fundamentată economic generează nunumai șgo^iroa rezultateIor с и иТГёТРТГбаС ci și necesitatea cooperării și conlucrării agențj lor economici ЬёПас e ca activitatea și satisfacerea nevoilor unuia să fie dependentă de ă celorlalți SpecîalizaresTeste torța coeziunii unei economii Chiar dacă, în timp, avantajul comparativ al unui agent economic sau al altuia se modifică și ca urmare are loc adaptarea permanentă la condițiile mereu schimbătoare ale mediului în care ei acționează, specializarea rămâne prima condiție și trăsătură a economiei de schimb, bază a cooperării și a progresului economic • b) Autonomia și independența agenților economici Ca trăsătură a economiei de schimb, aceasta presupune că agenții economici sunt abilitați cu cu dreptul de decizie, iar înstrăinarea bunurilor are la bază criterii economice Autonomia este fundamentată pe interesul agentului economic izvorât din proprietate și se realizează în modalități diferite în raport de o formă sau de alta de proprietate Autonomia cea mai largă se realizează în condițiile proprietății particulare când agentul economic decide în mod direct - sau prin reprezentanți - în virtutea atributelor dreptului de proprietate: posesiunea, utilizarea, dispoziția, gestiunea (sau administrarea) și uzufructul V în timp, amploarea și ponderea diferitelor forme ale proprietății particulare s-au modificat Sensul acestor schimbări îl constituie reducerea relativă a proprietății ^r Sire "?d'v'dyal,e creșterea absolută și relativă a celei asociative sub forma societăților de capitaluri, pe acțiuni Asemenea schimbări nu infirmă adevărul că baza odce г""' mi°m"и,а Ѳ"ІІІ Г economlci rămâne Proprietatea particular - privată în d,rr ■r mal restrânsă într-o asemenea formă de oronriS ’ , h Ь ‘ аГѲ autonomie niveluri: deciziile strateaice sl mio h» P P ° a e autononnia se exercită la două Ma,al, oâret» f Su“i:c?u, sr ? suni ”',bg,e «• loclt are doar autonomie operativa -> „ sla,lve agentul economic nemij- legislative specifice fiecărei țări șl etape °ЭГѲ deplnda de reglementările expncm da, cel pu( n dou^ un, daTaT ,"’^”^ ’ pubPeâ urmSresc e,l e,ll eco„omlco ECONOMIA POLITICĂ ECONOMIA DE PIAȚĂ CONTEMPORANĂ / de regulă, le subminează pe primele; proprietatea publică nu satisface în mod direct interesul personal, ceea ce afectează creativitatea agenților economici, asumarea riscului și a răspunderii, generează birocrație și abuzuri c) Activitatea economică gravitează în jurul pieței Datorită diviziunii muncii și specializării agenților economici, fiecare este dependent de bunurile furnizate de alții, majoritatea covârșitoare a acestora fiind destinate schimbului * j / • ’ \ * ” - > ’ ? * ’ ч* / ’ • \ Indiferent de modalitățile concrete de funcționare a pieței, ea este aceea care, în ultimă instanță, validează deciziile economice în cadrul pieței se efectuează schimburile dintre agenții economici Schimbul poate avea loc direct (un anumit bun contra altuia - troc) sau intermediat de monedă în prezent majoritatea covârșitoare a schimburilor se realizează prin mijlocirea monedei, ceea ce face ca economia de schimb contemporană să funcționeze ca o economie monetară d) Monetarizarea economiei Ea se concretizează în faptul că, „banii reprezintă alături de capital și specializare cel de-al treilea aspect major al vieții economice moderne Fluxul de bani reprezintă sângele care irigă sistemul economic și etalonul de măsură al valorilor Ansamblul tranzacțiilor economice, modul de funcționare a economiei, chiar structura organică a societății sunt, într-o formă sau alta influențate de către bani (monedă) O asemenea importanță a banilor (monedei) este pusă în evidență și de către funcțiile !or De-a lungul timpului banii au îndeplinit funcții diferite în prezent, specialiștii b P A Samuclson L’Economiquc, tom I, c Edilion, Libr Armând Colin, Paris, p ) Unii specialiști fac distincție între noțiunea dc bani și monedă; alții considerăccle două noțiuni sinonime Fără a intra în detaliile și subtilitățile acestei dispute se poate considera că banii reprezintă noțiunea generică, pivot prin care este desemnat intermediarul general al schimbului* moneda reprezintă o stare concret istorică și națională de existență a banilor, care presupune structuri Jnbtiluțional-juridice bine definite Moneda apare mult mai târziu, pe acea treaptă a evoluției banilor „dfrumir-et cm~' folosirea retragerea etc , sunt încredințate, pe baza unor reglementări МюМе ьаи internaționale, unor instituții, cu implicarea nemijlocită a autorității statale In nre? a W id ! ■— ■ IIIH ІИЮ IP'IIBIIIII J Apariția șl gonorallzaron rolului monedei ca mijloc do schimb favorizează ac-colorarea ritmului în caro so derulează tranzacțiile economico, creșterea eficienței economico pentru flocnro agent economic șl po ansamblu, satisfacerea mal buna a trebuințelor, ) Funcția do mijloc do măsură a activității oconomlco, Pontru a realiza exlgonțolo principiului hedonist șl alo raționalității, în activitatea economică osto nocosnră mfiauroroa șl compararea - In timp șl spațiu • a cheltuielilor șl rezultatelor atât potențiale In diferite alternative cât șl colo efective, alegerea din plnja celor poslbllo a color mal convenabila Monoda (unitatea monetară națională) este coa caro îndoplinoșto asomonoa roluri șl multe altolo, Monoda națională (sau după caz cea Internaționala) reprezintă otalonul gonoral do măsură pontru întreaga actlvitato economică, stă la baza măsurării monetare • forma do măsurare specifică oconomlol do schimb Instrumentul concret al măsurării monetare este prețul Chiar dacă pontru unele aspecte alo activității oconomlco so pot utiliza șl etaloane specifica (m, Kg, Kw, calorii etc ), otalonul gonoral do măsurare • col monetar • este singurul capabil să coinonsurozo șl să compare bunuri oconomlco, resurse șl factori de producție diferiți din punct do vodoro cantitativ, calitativ șl structural, drepturi șl obligații, stocuri șl fluxuri do factori do producțlo, do actlvo • roalo șl financiare ș a m d Măsuraroa economică prin Intermediul monedei pormlto compararea diferitelor componente alo vieții oconomlco șl stabilirea unei scări generale a prețurilor Ea creează promisa abandonării comparațiilor prin Intermediul prețurilor relative în favoarea calculului oconomlc fundamentat po proțurl absolute în condiții de „eroziune" monetară (ca uimaro a inflației) această funcție a monedei este Impar-(oct realizată în timp; pontru atonunroa acestui neajuns osto nocesară eliminarea efectului do croștoro a prețurilor, prin evaluarea activității economice do ansamblu șl a latuilior salo în proțurl constante, alo unul moment do roforlnță, menținând neschimbată „mărlmoa" reală, efectivă a otalonulul general do măsurare ) I-uncțla do rezervă do valoaro (sau do economisire, do rezervă) Ea consta în aceea că vunlturllo monetara nocholtuito pot fl reținute de posesor ca rezervă pentru economii șl consumuri viitoare Uneori rezorvole so pot constitui șl din alte bunuri economico, consldorato mal tontanto pontru pososor în măsura în care această funcțlo osto exercitată do cătro monodă, ea prezintă avantaje Indiscutabile: po seama monedei eo asigură o plajă oxtrom do largă pontru alogotoa bunurilor șl activelor mrcosaro realizării consumului viitor șl economiilor; costurile păstrării șl rlscurilo sunt mai reduse Intr-o economie caro luncțlonoază normai șl osto nolnflațlonlstă Dacă în privința funcțiilor monedei șl componentelor osonțlalo caro le definesc diferite școh șl curente do gândire economică sunt în general de acord, teoria oconomlco nu a reușit să oforu un răspuns olar șl univoc ia întrebarea: со eunt banii (monede) ? Răspunsurile, numeroase, pot (I grupate In câteva categorii; banii sunt o marfă specială caro s-n desprins spontan din lumea mărfurilor t-onfiu i îndeplini rolul do mijlocitor ul schimbului, etalon general al valorii șl rezervă uo valoaro (școala clasică), ‘ 'Л / ECONOMIA DE PIAȚĂ CONTEMPORANĂ ECONOMIA POLITICĂ - banii sunt o convenție socială, o creație a ordinii de drept, acceptată în mod tac' de către participanții la tranzacții; - banii sunt orice activ, orice element al realității cu acceptabilitate generală în evaluarea și derularea tranzacțiilor economice și în reglementarea drepturilor și obligațiilor; - alteori, banii sunt definiți prin funcțiile lor (definiția funcțională) așa cum a făcut-o pentru prima dată Aristotel: orice activ care în cadrul unei zone economice îndeplinește rolul de mijloc de schimb și de plată imediat utilizabil și, implicit, funcțiile de măsură și mijloc de rezervă de valoare, reprezintă bani Explicațiile unui asemenea „carnaval științific'* în definirea banilor decurge din numeroase împrejurări și probabil nu va fi posibilă formularea de către teoria economică a unei definiții larg acceptate a banilor (monedei) capabilă să surprindă în mod sintetic semnificația acestora O asemenea situație este determinată de marea complexitate și rolul deosebit al acestora, de unghiurile multiple sub care ei pot fi analizați Pentru a explicita o asemenea afirmație pot fi luate în considerare câteva aspecte A în timp, banii au cunoscut evoluții și transformări fundamentale privind forma de existență Analiza acestui proces permite sintetizarea, cel puțin, a următoarelor forme de bani: - banii marfă - existenți sub forma bunurilor marfare, de regulă corporale, care într-o zonă economică au îndeplinit funcția de intermediar al schimbului și de măsură, etalon general pentru celelalte bunuri economice; - banii (moneda metalică) materializați în piese „tipizate" confecționate din aur și/sau argint (iar pentru tranzacțiile mărunte din metale comune) Până în secolul XIX ei au reprezentat forma principală de existență a banilor; bancnota de credit, sau substanțială, care reprezintă un înscris emis de bănci (în special Și în ultimă instanță de către Banca Centrală) ca reflex al cantității de metal prețios de care dispune și al volumului de bunuri economice marfare supuse tranzacțiilor de vânzare-cumpărare; sunt în general „hârtii de bancă" convertibile la cerere în schimbul unei cantități determinate de metal prețios Evoluția stocului de metal prețios și a volumului de bunuri economice marfare dilată sau dună caz contractă mărimea masei monetare; ’ P - banii contemporani, nonsubstanțiali au la bază atât evoluția activității economice cat și politica promovată de către bănci și administrația publică de a influența evoluția economică șl soluționarea unor obiective sociale prin intermediul monedei In ultimă Instanță, banii contemporani nu au altă garanție decât îmelen ciunea sistemului bancar de a menține cantitatea de bani tn limite considere nnr’ x,ocmai '"crede,ea ca - »®%* в Definirea banilor este dificilă mai ales neutru se P^,n,a pe larg In l ma „P,a,a ECONOMIA POLITICĂ ECONOMIA DE PIAȚĂ CONTEMPORANĂ / mare diversitate de stare Există mai întâi numerarul (sau moneda manuală) - sub formă de bancnote și monedă metalică; la aceasta se adaugă moneda scripturală -banii de cont - înscrisul dintr-un cont bancar creat pe baza numerarului sau a unui credit acordat de către sistemul bancar Pentru ca moneda scripturală existentă sub formă de depozit bancar să se manifeste ca bani, sunt necesare mijloace (instrumente) tehnice care să permită utilizarea sa directă pentru efectuarea tranzacțiilor economice »c în raport cu reglementările fiecărei țări asemenea mijloace sunt: viramentul, cecul, cărțile de credit, cartea bancară și o mare varietate de instrumente informatizate etc ’ * ' Alături de numerar și moneda scripturală care pot interveni instantaneu în tranzacții (și care formează banii propriu-ziși/sau moneda în sens restrâns) există și alte instrumente monetare gestionate după regulile monedei, dar cu un grad de accept-abilîtate și lichiditate mai restrâns și care poartă numele de quasi-monedă C Disputele privind esența banilor s-au derulat pe fondul existenței unor aprecieri diferite privind rolul monedei vizavi de economia reală a raportului dintre economia reală și monedă Astfel, pentru curentul clasic, moneda este un simplu intermediar al schimbului, un lubrefiant pentru economia reală; dacă în ultimă instanță s-ar renunța ia moned^, economia reală ar fi afectată doar prin consecințele negative care ar rezulta ca urmare a încetinirii schimburilor și creșterea dificultății acestora și a nivelului costurilor de tranzacție Un exces (deficit) de monedă determină după caz, creșterea prețurilor (inflația) sau scăderea prețurilor (deflația) fără ca acest lucru să influențeze în mod vizibil evoluția economiei reale, în special activitatea de producție, în aceeași linie de gândire, neoclasicii, consideră că moneda este neutră în raport cu economia reaJă nu intervine și nu influențează mecanismele de funcționare ale acesteia O schimbare de optică asupra rolului monedei și a relației dintre aceasta și economia ea ă se produce o dată cu apariția curentului keynesist, și a celui monetarist După acestea, există o puternică interdependență între economia reală și monedă Moneda reflectă starea economiei reale dar o și influențează în mod remjjlociL Ba mai mult, moneda are o utilitate intrinsecă prin satisfacția pe care o o eră deținătorului său Ca atare, moneda, este căutată, cerută și dorită de către așe itii economici atat pentru exercitarea funcțiilor sale - cât și pentru siguranța și ’' -eP-rCZintă r înSCri S Pe ba x CărU? emitentul disPunc inst i t uț iei bancare, care gestionează depozrtul n moneda scripturală să transfere în favoarea purtătorului cecului o ânumftă comitate de monedă Car ea bancară dă posibilitatea de a efectua ret гйорг; r , • , bancnote (DAB) sau de la ghișeele automate ale băncilor (GAB) în Lnc-fie^eeradul’^* Ca*rtea ban cară’rofcrăși posibilitatea de a efectua, prin mijloace informatizate diferite ntoa rea cărților banca e bazate pe p stă magnetică cu cele care au încorporai un microprocesm sub orma „pastilei de sUiciu , ceea ce a determinat extinderea și diversificarea extraordinare a * instrument tebn c pentru a utiliza moneda scripturală ca mijloc de schimb și de plată ) Vezi agregatele monetare din cadrul temei „Piața monetară" P / ECONOMIA DE PIAȚĂ CONTEMPORANĂ ECONOMIA POLITIC posibilitățile de câștig pe care I le poate oferi deținătorului : in funcție ^егеа^е mal mare sau mal mic pe care agenții economici acordă monede cererea de monedă crește sau scade ceea ce determină evoluția in sens bunuri economice, fapt ce Influențează evoluția de ansamblu a economie reale P Influențarea cererii de monedă - operațiune exercitată în principal de către sistemu bancar prin intermediul politicilor monetare - se poate orienta în sensul dorit evoluția economiei reale e) Tranzacțiile între agenții economici sunt bilaterale de piață în cadrul economiei de schimb, între subiecții economici se derulează permanente fluxuri (tranzacții) de bunuri (inclusiv de monedă) Se disting tranzacții unilaterale și tranzacții bilaterale Primele, cele unilaterale (de transfer) reprez ită mișcări univoce de bunuri (donații, subvenții, impozite, taxe, exproprieri fără despăgubiri etc ) Tranzacțiile bilaterale constau în mișcări reciproce, biunivoce de bunuri între doi agenți economici în rândul acestora se disting tranzacții bilaterale coercitive (de exemplu o naționalizare cu despăgubiri) impuse administrativ unuia dintre participanții la tranzacție și tranzacții bilaterale de piață, generate de întâlnirea cererii și ofertei, a interesului cumpărătorului de a-și maximiza utilitatea și cel al vânzătorului de a-și maximiza profitul Din ansamblul tranzacțiilor economice, doar cele bilaterale de piață decurg din esența și natura economiei de schimb f) Bunurile îmbracă forma de marfă în condițiile economiei de schimb, majoritatea bunurilor economice îmbracă forma de marfă, devin bunuri comerciale Marfa este un bun economic care servește producției sau satisfacerii nevoilor de viață ale oamenilor, destinat vânzării - cumpărării prin tranzacțiile bilaterale de piață Analiza atentă a bunurilor economice pune în evidență modalități diferite în care bunurile economice trec de la producător la consumator Din multitudinea acestora, cel puțin trei sunt tipice: bunuri integral marfare sau bunuri comerciale; bunuri parțial marfare sau mixte și bunuri nonmarfare sau noncomerciale Bunurile economice integral marfare sau comerciale sunt cele care trec de la producător la consumator prin mecanismele pieței, pe baza unor prețuri care se formează liber în raport de cerere și ofertă, fără Intervenții administrative, restricții cantitative sau cu umiare, fiind exclusă utilizarea unor pârghii economico- financiare având ca obiec-llv deformarea prețului Bunurile parțial sau mlx|e su„, ce|e c “ * producător la consumator prin văneare-eumpărare dar pre,ul la ’i® tranzacția se formează atât pe baza condițiilor pieței cât șl a unor тйЛн и ă socială sau criterii de echitate Bunurile noncomerc^ bunuri economice a căror producere ocazionează cheltuieli dar aluni іГ ® în mod gratuit, costurile ocazionate fiind suportate de cătm r consumator în ansamblul el, colectivități locale, asociații private sau onhr'niUn'tate (socie,ataa economia de schimb ponderea covârșitoare în ansamblul h T' Undaț" etc >- în cele integral marfare (comerciale) nurilor economice o au ECONOMIA POLITICĂ ECONOMIA DE PIAȚĂ CONTEMPORANĂ / I » Caracteristici ale economici de piață; tipuri ale acesteia Peisajul economic al planetei, al diferitelor zone geografice șl al fiecărei țări, se prezintă într-o mare diversitate, el este extrem de eterogen Pe deasupra marii ei diversități activității economice îi este caracteristic șl faptul că are la bază trăsăturile și regulile economiei de schimb arătate mai sus Comune oricărei economii încă de la jumătatea secolului trecut, aceste trăsături au fost deplin afirmate în perioada contemporană Intuind tendința spre generalizarea economiei de schimb, ca formă universală de desfășurare a vieții economice, teoria economică s-a preocupat încă din perioada clasică să fundamenteze modele de organizare și funcționare apte să ofere rezolvări viabile problemei rarității, să permită atenuarea conflictului dintre resursele limitate și nevoile nelimitate Pe baza acestor modele au fost imaginate (idealizate) sistemele economice, tipuri specifice de organizare și reglare a activității economice întrucât sintagma „tip specific de organizare și reglare" are numeroase sensuri și accepțiuni, în cele ce urmează noi o utilizăm în sensul de mecanism de fundamentare, adaptare și transpunere în viață a deciziilor pentru a face față problemei rarității în esență, este vizat modul în care sunt fundamentate deciziile și se asigură coerența soluțiilor cu privire la ce să se producă șl, cât să se producă, cum și pentru cine Ce și cât să se producă? Este de domeniul evidenței că se va produce ceea ce este necesar Dar, ca expresie a rarității, resursele sunt insuficiente în raport cu nevoile, în plus, acestea din urmă au, pe lângă determinarea nomologică, un caracter individual și subiectiv, ca expresie a componentei teleologice în mod firesc se ridică întrebarea cine fixează „lista și topul" nevoilor ce vor fi satisfăcute? Pe ce criterii? Inipllcită devine și problema alocării resurselor, a factorilor de producție limitați pe diferite domenii de activitate Alternativele extreme ale răspunsului sunt: în mod centralizat de către organisme care hotărăsc ce și cât să se producă pentru a satisface sfera nevoilor stabilite sau, în mod descentralizat, când fiecare agent ) Aceste deosebii i pot fi puse în evidență prin folosirea unor criterii de apreciere* nivel de dezvoltare potențial și structura sa, nivel tehnic, eficiență, grad de satisfacere a nevoilor‘structura t rme or de proprietate, cadrul instituțional • politic în care funcționează activitatea economică etc Pentru a restrânge diapazonul diversității, analizele economice și grupările se tac pe bre muliicnteriah ca de exclmplu: nivel de dezvoltare, forma de proprietate dominantă structura potențialului economic ș,a ’ ) i xistl o bog ita literatura consacrata teoriei sistemelor în general, celor economice în special Ar rliza comparată a punctelor de vedere, desprinderea clementelor de consens și de divergentă inclu iv în ceea ce privește definirea și caracterizarea activită|ii economice prin prisma teor iei sistemelor, nu constituie obiectul acestei lecții M / ECONOMIA DE PIAȚA CONTEMPORANA ECOțlOMtA POUHCh producător docldo In mod llbor po l>eza Informațiilor furnizate de către p'aț Intorosului eftu șl n crltorlllor do raționalitate co-l aunt proprii Cum »Л to produc»? Prin со modalități do combinare a factorilor de Pro^uc{'e po baza căror crltorll oeto apreciată oportunitatea uneia $Ди аІІе,а DPC combinare a factorilor do producție în activitatea ®conomlcă?Deș detalierea aspec telor po caro Io Implică întrebarea poate continua, este de imaginat ca adop a deciziei poato avoa loc centralizat, de către un organism prestabilit, sau în mod descentralizat, llbor, do câtro flocaro întreprinzător, posesor sau organizator de factori do producțlo, pornind do la propriul Interes și oportunitățile oferite de piață Pentru cine во produce? Cine șl pe ce criterii desemnează categoriile de beneficiari al bunurilor produse? Care sunt mijloacele (modalitățile) prin care aceștia au acces la cantități egale sau diferențiate din bunurile oferite? Răspunsurile extreme care se pot Imagina sunt: în mod centralizat de către o autoritate sau în mod descentralizat, liber, de către flecare agent economic pe baza resurselor de care dispun diferite categorii de beneficiari Modalitățile concrete de fundamentare, adoptare, aplicare și urmărire a deciziilor Impuse de raritatea economică sunt sintetizate sub forma a două sisteme (modele) teoretice de organizare șl funcționare a economiei de schimb: • sistemul economiei de piață; - sistemul economiei de comandă (centralizat, de economie centralizată) în ultimă Instanță, criteriile de delimitare a sistemelor economiei de schimb sunt: gradul de libertate a agenților economici șl caracteristicile mecanismului de reglare Sistemul teoretic al economiei de piață Fundamentarea teoretică a trăsăturilor și componentelor structurale ale sistemului economiei de piață își are originea în filozofia liberalismului economic șl al proprietății private, sintetizate în principiul elaborat de Adam Smith: „Laissez falre, lalssez passer, tout va de lui meme* în timp, prin contribuții ale marilor economiști care și-au pus pecetea asupra teoriei economice, „modelul clasic" a fost dezvoltat, întregit și nu de puține ori corectat O definire sintetică a modelului Ideatic pentru sistemul economiei de Diată realizează Alan Gllpln’ ’ Sntetbte’îЛ?a) еСОПОШІеІ de pia,a ar PU,ea economiei de piață a apărut dată cu siKlenitl| cci)n;,miei de schimbTcTaceMsS'em^ anumită tcapăde dezvoltarea economiei de schimb, când au fost creț te со к țiehn ee ’! soc a -msUUonnle adecvate, în principal pe fundamentul substanțial al SnicU cu un înalt nivel de dezvoltare 'UnS"Ule comune ale funcț onării economiei din țările ) Alan Oilpin, Dicllonary of economic terms a apărut pe о »economice mașiniste; d) ECONOMIAPOLITICĂ ECONOMIA DE PIAȚĂ CONTEMPORANĂ / Sistemul economiei de piață - remarcă el - reprezintă acel tip de organizare a economiei în care raportul dintre cerere și ofertă determină principiile de prioritate în producerea bunurilor, metodele de organizare și de combinare a factorilor de producție, iar persoanele și categoriile de persoane care au acces Ia aceste bunuri sânt stabilite de nivelul și dinamica prețurilor într-un mod și mai concis, se consideră că economia de piață reprezintă ace! sistem economic în care «mecanismele naturale (ale pieței, n n ) sunt singurele care tind să asigure echilibrul cererii cu oferta, cu excluderea oricărei intervenții a monopolurilor sau statului^ Cu alto cuvinte, acțiunile oricărui individ și agent economic au la bază regulile și favorabilitățile pieței; ele nu sunt reglementate administrativ, prin cutume, obiceiuri sau prin alte măsuri exogene pieței Sistemul economiei de piață are la bază o serie de elemente structurale care-i asigură funcționalitatea: se consideră că agenții economici (menaje, întreprinderi, instituții etc ) independenți juridic și egali în fața legii își exercită liber atributele dreptului de proprietate asupra bunurilor economice de care dispun (forță de muncă, bani, titluri, bunuri economice marfare); pe baza dreptului de proprietate, sacru și inviolabil, subiecții acestuia au deplina libertate de a se angaja în acțiuni economice (legale) pe care le consideră oportune în conformitate cu interesul propriu, asumându-și integral avantajele și riscurile propriilor decizii Calitatea de a fi element autoreproductibii al vieții economice i se asigură fiecăruia ca rezultat al propriilor decizii și acțiuni Relațiile economice dintre operatorii economici îmbracă forma tranzacțiilor de piață, bilaterale, libere și directe, în care fiecare, ghidat de interesul personal, particular, își alege în mod liber partenerii de tranzacții economice, iar acțiunile pe care le întreprinde se bazează exclusiv pe criterii de raționalitate economică Aceste relații se realizează în cadrul unui sistem generalizat de piețe interdependente piața bunurilor de consum și a bunurilor de capital, piața resurselor naturale, piața muncii, piața monetară, financiară și cea a schimburilor monetare Toți agenții economici și toate categoriile de piețe se află într-un sistem de concurență liberă (pură sau perfectă), care asigură cooperarea și selecția lor prin prisma rezultatelor economice Concurența l'beră și generalizată este cel mai important factor al progresului economic individual și general Sistemul de concurență și libertatea de acțiune generează formarea liberă a prețului pe toate piețele și la toate categoriile de bunuri economice și active monetare și financiare; nivelul și dinamica prețului reprezintă barometrul de apreciere a stării sistemului și sursa de fundamentare a deciziilor fiecărui producător șl consumator Pe baza prețurilor libere, raportul dintre cerere șl ofertă dă expresie stării relației dintre nevoia socială și resurse Sistemul economiei de piață exclude intervenția ) Petit Larousse, Ed Larousse, Paris, , p ECONOMIA POLITICĂ S ECONOMIA DE PIAȚĂ CONTEMPORANĂ - administrativă în viața unităților din partea statului și a ail :c>r c ntrede p (monopoluri, sindicate etc ), el asigurându-și autoreg are imanent Statul este prezent în activitatea economică în măsura în care este un agen economic ca oricare altul (este cumpărător sau producător de anu^® economice) șl respectă integral regulile și filosofia de funcț-onare a sistemului de piață Modelul teoretic al economiei de piață este construit pe o serie de premise care reprezintă fundamentele sale: - individul (homo economicus) este o ființă inteligentă și rațională, ghidat de Interesul personal și principiul hedonist (maximum de eficiență), liber în acțiuni, suprema libertate este aceea de a fi subiect al proprietății, dreptul de proprietate este generalizat șl apărat pentru fiecare individ, singura restricție fiind legea; - egalitatea în drepturi, obligații și tratament a fiecărui individ, a tuturor categoriilor de agenți economici prin supremația legii, elaborată și aplicată de către statul democratic, de drept; - toate deciziile economice sunt adoptate de către indivizi și firme, fără intervenția guvernului (sau a organismelor publice); familiile decid în mod liber ce cantitate de muncă și alți factori de producție să ofere și ce bunuri să consume; firmele decid ce și câte bunuri economice să producă și ce factori de producție, în ce cantități și în ce combinații să utilizeze în final, „tipul de producție sau de consum care rezultă depinde de interacțiunile acestor decizii privind cererea și oferta individuală" Aceas-ta înseamnă că deși fiecare agent individual este preocupat de propriul interes, realizarea acestuia se face prin mecanismul prețurilor și doar în măsura în care prin deciziile sale va lua în considerare interesele și dorințele celorlalți; - se consideră că sistemul economiei de piață asigură gradul de satisfacție cel mai înalt posibil pentru cei care vând și cumpără; este mobil și dinamic adaotabil ia nnite favorabilități evidențiate de raportu! dintre cerere și ofertă; pefondulunei dinamici StimUlarea Creat'Vitătii ?І iniîiativei‘ -ai ca urmare a interveXlTd'S^ Г exigenței'uno" Й de echilibre‘ prin încălcarea durabilă a unora dintre regulile saie de funcționare ГП°П°Р°,иИ Sau Modelul teoretic al economiei de comandă я t ,e Ideologică la unele dlsfuncțlonalltățl ivite în funcționarea reîlă Гн ” ° reacpe ca o alternativă a acestuia în cadrul său orlentlrea acțiuni toentl ® de piață’ face în mod centralizat șl obligatoriu, foioslndu tn ѲП{ІІОГ economici se Principalele decizii economice sunt concentrate într un \SC°P aparatul de stat, unei organizări economice (șl politice) de tip cenJu ™ Un‘C* Ca expres>e a economice o reprezintă planul unic, centralizat Prevederile acțstute" deci ii,or ) John Sloman, Economice, Ed I larvester Whcatehoaf, Prcnticc H aii New > , p,l( s ECONOMIA POLITICĂ ECONOMIA DE PIAȚĂ CONTEMPORANĂ, / conduită pentru agenții economici, a căror apreciere se face în funcție de rnc-d J de realizare a Indicatorilor obligatorii pe care-l conține Premisele economice pe care este clădit sistemul de comandă sunt propr^t^iea publică generalizată șl principiul primordialității intereselor generale și colective, de a căror realizare depinde șl satisfacerea Intereselor Individuale, personale Sistemul real al economiei de piață în viața reală nici unul dintre modele e teoretice de organizare a economiei de schimb nu funcționează in formă pură Realul este întotdeauna mal complex în raport cu modelul ideatic în orice economie contemporană se întrepătrund, în proporții diferite, elemente, caracteristici și mecanisme ale sistemului de piață liberă cu cele dirijiste; în plus, chiar unele dintre caracteristicile unul sistem sau altul nu se prezintă în formă pură Dintr-un anumit punct de vedere s-ar putea aprecia că economia de schlrno contemporană, așa cum funcționează în flecare țară, se prezintă ca un sistem economic mixt, în care se îmbină în proporții diferite elemente ale sistemului de piață liberă cu implicarea statului în economie Opinăm că pentru analiza economică, este fertilă acea optică metodologică în baza căreia realitatea economică dintr-o țară sau alta poate fi încadrată în sistemul economiei de piață sau de comandă, în raport de preponderența pe care o au în funcționarea acesteia structurile și mecanismele definitorii dintr un model teoretic sau altul O economie națională contemporană poate fi considerată ca economie de piață dacă conține următoarele elemente structurale și mecanisme de reglare: ■ Pluralismul formelor de proprietate, egale în fața legii, în cadrul cărora ponderea principală o deține cea particulară Subiecții fiecărei forme de proprietate își asumă în mod autonom și pe deplin dreptul de a decide în condiții de risc și incertitudine, suportând Integral consecințele acestora - Economia este descentralizată, funcționarea ei fiind consecința acțiunilor, opțiunilor (alegerilor) individuale a căror conexiune se realizează pe baza pieței, adrului legislativ și a unor pârghii economico-financlare interesul personal și raporturile de piață bilaterale reprezintă baza activității economice, impulsul său, sintetizat în maximizarea profitului pentru vânzător și a utilității (satisfacției) pentru cumpărător (consumator), ca mobilurl primordiale ale acțiunii economice " c Piața concurențlală este regulatorul principal al activității economice Pentru -naiordatea domeniilor șl acțiunilor întreprinse de agenții economici, piața transmite ce cât, cum, șt pentru cine se produce, ce, cât, șl cine consumă din diferite categorii m XF tt® ^ " - !neCeSar ' *l Carea r surselor fundamentarea tehnologiilor și modalităților de combinare, ca șl atestarea calității deciziilor, a concordanței ofertei и nevoia socială te fac de către piață prin mecanismul prețurilor Acest lucru este posibil în măsura în care: aj există un sistem de piețe: piața bunurilor de consum plata fartnriinr producție (Inclusiv a resurselor naturale șl în primul rând a pământului) Diata monetar t, piața financiară, piața schimburilor monetare etc , în care se confruntă f ECONOMIA DE PIAȚĂ CONTEMPORANĂ ECONOMIA POLITICĂ deschis cererea și oferta de bunuri specifice determinând niveluri și evoluții adecvate ale prețurilor; b) este realizat un sistem de comunicare între componentele sistemului de piețe, astfel ca situația specifică pe o anumită piață să determine reacții adecvate și ia momentul oportun pe celelalte Interdependența piețelor prin mecanismul prețurilor poate fi exemplificată, într-o formă simplificată, prin reacția pe piața factorilor de producție produsă de o creștere a cantității cerute pe piața bunurilor: Piața bunurilor La o creștere a cantității cerute din bunul J“ are loc o creștere a prețului bunului „i“, ceea ce conduce la eliminarea decalajului dintre cantitatea cerută și cea oferită, atât prin diminuarea cantității cerute, cât și prin stimularea firmelor de a produce mai mult Piața factorilor de producție La o creștere a cantității oferite din bunul „i“ are loc o creștere a cantității cerute din factorii de producție necesari producerii acestuia, ceea ce conduce la creșterea prețurilor factorilor Implicit are loc o reducere a decalajului dintre cantitatea cerută și respectiv oferită de factori de producție, atât prin diminuarea cantității cerute cât și prin încurajarea posesorilor de factori de producție de a mări oferta Funcționarea acestui mecanism poate fi prezentată schematic astfel: Piața bunurilor Ci î -> decalaj -> Pi | (Ci>Oi) \ci| până când Ci = Oi Piața factorilor de producție Of T Oi t->c>î ->decala| -> Pi pana când Ci Oi (Cf>Of) xCf în care: Ci, Oi = cantitatea cerută, (oferită) din bunul i“ ) Ibidem, p ECONOMIA POUTICĂ ECONOMIA DE PIAȚĂ CONTEMPORANĂ / Cf, Of = cantitatea cerută, (oferită) din factorii de producție necesar obținerii bunului Je Pi = prețul bunului „ “ Pf = prețui factorilor de producție c) centru majoritatea bunurilor economice (bunuri de consum și de investiții, *orță de muncă monedă, titluri, valute) prețurile se formează liber prin negocieri între vânzători și cumpărători, fără intervenții administrative ale statului și fără politici monopoliste; d) Concurența loială, conformă reglementărilor legale, pe toate categoriile de piață îi favorizează pe cei puternici, întreprinzători, înlăturându-i pe cei slabi șl Inadaptabili; e) Existența unui sistem financiar-bancar ramificat, modern echipat, care-și asumă reglarea operativă a masei monetare și orientarea acțiunilor celorlalți agenți economici f) O structură tehnico-economică modernă (factori de producție, nivel calitativ, mod de combinare etc ) care reprezintă componenta substanțială a unei înalte eficiențe economice, premisa satisfacerii decente a nevoilor fundamentale pentru toți cetățenii - condiție materială a libertății economice g) Statul democratic veghează respectarea regulilor pieței, completează și corec- eazd mecanismul său, folosind cadrul legislativ și pârghiile economico-financiare h) Acțiunile agenților economici - firme și familii - au la bază unele mentalități, atitudini și comportamente specifice: prevederea, inițiativa, responsabilitatea, riscul, inhibarea atitudinii „paternaliste" din partea statului sau a colectivității Sistemul real al economiei de piață, care „acoperă" majoritatea economiilor contemporane, nu apare ca ceva unitar și indivizibil, ci se prezintă într-o mare a versțtate de situații, de experiențe și de practici naționale, concret istorice, adecvate diferitelor niveluri de dezvoltare Pe deasupra elementelor particulare, specifice unei țări sau alteia, se poate vorbi de existența unor tipuri (modele) de economie de pid|â ffeâlă- în majoritatea lucrărilor consacrate tipurilor economiilor de piață delimitarea acestora se face în raport de unele criterii: gradul de intervenție a statului în activitatea economică; măsura în care statul acționează alături de mecanismele se implică în aceste mecanisme; pieței sau, dimpotrivă „ - modul șl nivelul la care se exercită Intervenția statului în economie (Drin proprietatea publică, prin planificare, reglementări fiscale, monetare și de credit subvenții sau comenzi publice etc ); eu i, - rolul șl funcțiile reale pe care le îndeplinește piața; curentul de gândire economică care exercită politicii economice guvernamentale etc ; un rol mal mare în adoptarea I ECONOMIA DE PIAȚĂ CONTEMPORANĂ (Ed Humanitas, București, , p) care apreciază \ • ■ -; Marea Britanie, Australia, Noua ECONOMIA POLITICA Deși s-au emis numeroase puncte de vedere se poate aprecia că delimitări tranșante între tipuri concrete de economie de piața sunt greu de realiza Un amplu și argumentat punct de vedere exprimă Michel Albert în lucrarea Capitalism contra capitalism" (Ed Humanitas, București, , p) care apreci că în sistemul capitalist s-au diferențiat două mari modele: modelul neoamerican și cel renan Primul ar fi specific pentru S U A , Marea Britanie, Australia Noua Zeelandă, Noile țări industrializate din Asia, ș a Cel de- al doilea își are nucleul dur în sistemul economiei de piață din Germania, dar se regăsește în trăsăturile sale fundamentale în Elveția, Olanda, Suedia și celelalte țări nordice, în Japonia și Austria Se apreciază că ambele modele sunt emanație a sistemului capitalist și a liberalismului dar au la bază sisteme de valori opuse în ceea ce privește poziția persoanei în întreprindere (instituție), locul pieței în societate și rolul pe care trebuie să-l joace ordinea legală în economia internațională Cu titlul ilustrativ surprindem în continuare unele trăsături ale modelului (tipului) neoamerican, așa cum sunt concepute de autorul citat Sectorul public care produce bunuri economice noncomerciale este neglijabil și are tendința de reducere; piața are rolul determinant în circulația bunurilor de la producător la consumator, majoritatea schimburilor derulându-se după criteriile pieței (vezi figurile nr și nr ); baza politicii economice o constituie stimularea ofertei, iar în deciziile adoptate prevalează reușita individuală și maximizarea profitului (financiar) imediat (pe termen scurt); prețurile bunurilor economice (inclusiv salariile) depind în măsură determinantă de condițiile aleatorii ale pieței; fiscalitate redusă, iar implicarea directă a statului în activitatea economică este neglijabilă (cel puțin în ceea ce privește administrația centrală); întreprinderea, ca centru al deciziilor economice, este considerată bun comercial ca oricare altul; piață financiară și în primul rând bursa are rolul decisiv de barometru al activității economice în raport cu alte forme de piață; mobilitate ridicată și în timp scurt în ierarhia economico- socială; clasă mijlocie (familii care dețin venituri aflate în jurul mediei sociale) relativ redusă ( % în S U A ); un sistem de învățământ elitist, care tinde să funcționeze după regulile pieței; politici economice și sisîem de valori care încurajează consumul; grad redus de securitate economică față de riscuri (șomaj, boală, sărăcie), problema protecției fiind o chestiune individuală sau cel mult de caritate (excepție face Marea Britanie) ♦ ■nr* x a * ^ P P dl titlu de exemplu: economia de piață clasică Șl neoclasica in care libertatea economică este practic nelimitată, întreaga economie funcționând după regu ile legii cererii șt ofertei; economia de piață cu libertate economică manipulată indirect de către guvern prin politica monetară și fiscală, așa cum a fost concepută de către Keynes ș adenti „nKmpo joS, l,,sliu sunt din ce în ce mal mult administrat© ca Instituții mixta, prin intermediul unor tehnici de medlatlzare publicitară șl do marketing tot n ar sonstlcate Întreprinderea in modelul neoamerlcan, întreprinderea nu este altceva decât u ♦ bun comercial ca oricare altul, în vreme со In modelul renan, din contră, ea "W d-natură mixtă este communlty cel puțin în aceeași măsură în caro este commodity a ♦ caracter continuu și se supune principiului raționalități XXJse referă la compor- к ECONOMIA POLITICĂ „luoreazâ" pentru pîu|fi, AGTN |ll I GOriOMICI / ПУ faptul că orice agent economic îșl piomovoază scopurile prin «uțlunl eiipu^e inerenl unor restricții (în primul rând, limitarea resurselor disponibila)} rețlohălltătee РШіМЛ tocmai în capacitatea agentului ca, folosind Informația disponibil# șl pfOOednH decizionale adecvate, să-și realizeze scopurile în condițiile thOadrârlI în reshioțllle date Agenții economici agregați reprezintă clase de agenți economici elementari care îndeplinesc funcții similare Este deosebit de Important de subliniat faptul că agenții agregați, cate forme#/'# obiectul de studiu al macroeconomiei, au o existență pur virtuală} agregarea âganțUOf elementari se referă strict la o abordare tipologică bazată pe slmllltddhmâ uompor tamentelor unor agenți elementari, fără a semnifica nlol pierderea Identității șl nici limitarea autonomiei acestora Agentul agregat întreprinderi (firme) grupează toate unitățile Instituționale a căror funcție principală constă în producerea de bunuri materiale șl servicii (nonfl ian ciare) destinate pieței Unitățile respective sunt cele care care produc bunuri destinate vânzării; ele sunt de tipul societăților de Oăpltălurl, cooperativelor și asociațiilor cu personalitate juridică, întreprinderilor Individuale Șl întreprinderilor publice Veniturile acestor agenți economici provin din vănzaryrt producției, iar scopul activității lor îl constituie obținerea de profit, coda ce face Ca el să fie încadrați în sectorul afacerilor existent în flecare economie națională Agentul agregat gospodării (menaje) reprezintă agentul economic purtător al calității de consumator de bunuri personale Acest agent cuprinde toate entitățile care obțin venituri și organizează folosirea lor pentru a cumpăra șl consuma bunurile de care au nevoie, pentru a face economii etc/ familii, celibatari, diferite comunități consumatoare Veniturile menajelor provin din remunerarea salariaților, din titluri do proprietate, precum și din transferurile efectuate de celelalte sectoare Din acest punct de vedere, gospodăriile se încadrează, în funcție de activitatea capului do familie, într-o anumită categorie socio-profeslonală: salarlațl, llbor profesioniști proprietari de valori mobiliare și imobiliare, fermieri, mici întreprinzători pensionari etc Agentul agregat instituții financiare, de credit și societăți do asigurări reunește unitățile instituțlonale > v ці ■ •’ • ; ' i e !; • 'Ci|X ' и; ț ; t ’ conduce la creșterea veniturilor agentului economic care le primește și la dim nua veniturilor celui care le cedează Se înțelege că, în schema privind locul sectoru u public în circuitul economic, se face abstracție de alte operații și tranzacții la care participă acest sector, cum sunt plata muncii angajaților din administrațiile publice, prestarea de servicii gratuite către celelalte sectoare (așa-numitele „tranzacții in-vizibile” sau „presupuse"), precum și de unele tranzacții bilaterale, cum este căzu achiziționării de la firme a bunurilor necesare funcționării instituțiilor și infrastructurilor din sectorul public în desfășurarea activităților din economie se realizează, de regulă, și tranzacții economice cu străinătatea Implicarea exteriorului ca agent economic în derularea tranzacțiilor și fluxurilor economice pune în evidență tabloul unei economii deschise Tranzacțiile tipice cu străinătatea sunt exportul și importul de bunuri economice; exportul de bunuri (EXB) generează venituri din export (VEX), iar cu ocazia importului (IMB) se formează fluxuri de cheltuieli în sens opus (CIM) în figura este prezentat un tablou simplificat al legăturilor economice cu străinătatea, acestea fiind reduse numai la tranzacțiile cu bunuri economice De asemenea, s-a presupus că exportul și importul sunt egale, ceea ce ar însemna că nu au loc economii și nici transferuri de venituri din și, respectiv, către exterior Fig Locul exteriorului în circuitul economic Schemele prezentate concură la crearea unei Imagini simplificate, dar coerente, a funcționării de ansamblu a sistemului economic, în Integritatea și interdependenta componentelor tul Sunt, astfel, Ilustrate atât funcționalitatea specifică a fiecărui tio de agent economic agregat, cât șl modul tn care aceștia Interacționează în cadrul fluxului circular al activității economice la scară națională AGENȚII ECONOMICI / ECONOM IA POL ICĂ Forme de organizare a afacerilor într-o economie orientată către piață, agenții economici din sectorul afacerilor -respectiv firmele - cunosc forme tipice de organizare: firme Individuale sau de familie, firme de tip asociativ, companii publice sau private etc Fiecăreia dintre aceste forme de organizare a afacerilor îi corespunde un anumit regim economic șl juridic de funcționare pentru firmele care o adoptă Opțiunea pentru o anumită formă de or-c gamzare revine, în principiu, subiecților care - în calitate de întreprinzători sau de proprietari - inițiază sau operează o activitate economică în sectorul afacerilor; subiecții respectivi vor alege acea formă de organizare care, în raport cu cadrul legal existent, le apare drept cea mai favorabilă promovării intereselor lor privind dezvoltarea afacerii respective Raportarea la cadrul legal existent reprezintă o condiționare deosebit de importantă în demersul de a înființa sau de a modifica statutul unei firme; aceasta deoarece, spre a putea fi autorizată să funcționeze, orice firmă trebuie să fie, în prealabil, înregistrată ca persoană juridică, și implicit abilitată să-și asume angajamente contractuale Regimul economico-juridic al marii majorități a firmelor din sectorul afacerilor este cel de societate comercială; însăși această denumire urmărește să sugereze faptul că asemenea firme lucrează pentru piață, participând în mod autonom la realizarea de tranzacții pe baze comerciale O societate comercială se individualizează prin obiectul său propriu de activitate, precum și prin caracteristicile sale referitoare la forma de proprietate și la modul lor de organizare; astfel, în delimitarea formelor concrete de existență a societăților comerciale este necesar a se ține seama de: a) natura răspunderii pe care și-o asumă subiecții proprietății în raport cu obligațiile firmei; sub acest aspect se disting următoarele situații: -răspunderea nelimitată, în baza căreia subiecții angajează averea lor personală în caz de insolvabilitate a firmei, de producere a unor prejudicii sau pierderi, -răspunderea limitată, în baza căreia subiecții nu sunt angajați, în caz de pierderi sau prejudicii, decât pe măsura aportului lor la capitalul firmei respective; b) raportul dintre drepturile și obligațiile subiecților , pe de-o parte, și cele ale firmei - ca persoană juridică, pe de altă parte; sub acest aspect se disting următoarele variante: -societăți de persoane, în cadrul cărora aportul subiecților ia forma de plăți sociale șl este netransmisibil; societăți de capitaluri, al căror capital social nu poate coborî sub o anumită limită, iar aportul subiecților la forma subscrierii de titluri de valoare s| deci este transmisibil Tipurile de societăți comerciale întâlnite cel mai frecvent în țările cu economie de piață, definite ca atare șl in legislația românească actuală, sunt următoarele : ) D Rachman, M Meson - Business Today, Randoin House, New York, , pp - economia politica / AGENȚII ECONOMICI - tirma Individuală; • firma asociativă; - societatea pe acțiuni Firma individuală îmbracă, de regulă, forma unor întreprinderi administrate ș operate pe cont propriu de către înșiși proprietarii lor; aceștia, ajutați eventual de membrii familiei sau de câțiva angajați, prestează și întregul volum de munc execuție aferent funcționării firmelor Premisa constituirii unor astfel de firme o reprezintă libera Inițiativă a subiecților interesați să-și pună în valoare, în mod autonom, propriile competențe profesionale și manageriale într-un domeniu dat; obiectul de activitate al unor asemenea firme este limitat la gama operațiilor ce pot fi efectiv executate în mod calificat în cadrul lor (de exemplu, în sfera comerțului cu amănuntul, a prestărilor de servicii, a producerii de bunuri în serie mică sau unicate etc ) Firmele din această categorie funcționează pe baza proprietății privat-in-dividuale asupra activelor Firma individuală prezintă avantajul flexibilității și adaptabilității la cerințele pieței, al mobilității în ceea ce privește gama activităților sale și locul de funcționare; deciziile de reorientare a profilului sau de reamplasare a unei asemenea firme sunt posibil de adoptat și aplicat pe termen scurt, inițiativa întreprinzătorului având aria cea mai largă de manifestare Răspunderea celui ce deține o asemenea firmă este nelimitată Firma individuală este, de regulă, o întreprindere de talie mică și, de aceea, este relativ vulnerabilă față de fluctuațiile conjuncturale ale pieței Posibilitățile ei de dezvoltare sunt, de asemenea, limitate, depinzând de credite bancare, care însă sunt, în acest caz, mai greu de obținut, tocmai datorită riscurilor crescute și dificultăților de a folosi ca garanție activele firmei Firma de tip asociativ este o societate de persoane al cărei patrimoniu se constituie prin aportul mai multor asociați, numărul total maxim al acestora fiind stabilit prin lege Aportul asociaților se poate concretiza atât în bani, cât și în natură, toți participând în mod direct la administrarea firmei Răspunderea asociaților în raport cu obligațiile firmei este nelimitată Forma de proprietate ce stă la baza unui asemenea tip de societate comercială este cea privat-asoclativă, Viabilitatea tipului de firmă prlvat-asociativă decurge din avantajele concentrării de capital prin aportul asociaților șl din cooperarea acestora, ei folosindu-și competențele complementare în realizarea unei activități omogene Principalul dezavantaj al firmei de tip asociativ rezidă în potențialul de conflict între asociați ce poate perturba activitatea firmei șl chiar periclita existența ei Societatea pe acțiuni este cea mal reprezentativă formă de societate comercială din categoria întreprinderilor de talie mijlocie-mare Capitalul el social se formează ) АП Inlroduction t American Business Enterprise, IRWIN, Homcwood, Boston pp l o- * ECONOMIA POLITICĂ AGENȚII ECONOMICI / prin aportul acționarilor - persoane fizice șl juridice; subscriind fiecare o anumită fracțiune din capitalul social sub forma de titluri de valoare (acțiuni) emise de o anumită societate, aceștia devin co-proprietarl, proporțional cu aportul lor Activele societăților pe acțiuni sunt proprietate privată a acționarilor; atunci când acționar unic este statul, societățile pe acțiuni respective se află în proprietatea publică Societatea pe acțiuni este o societate de capitaluri, iar răspunderea acționarilor este limitată la suma subscrisă sub formă de acțiuni în baza calității lor de co-proprietari, acționarii exercită, direct sau prin reprezem tanțl aleși de ei - conducerea generală a societăților pe acțiuni la care au subscris capital; lor le revine adoptarea deciziilor majore, cum sunt: repartizarea profitului pe destinații, suplimentarea capitalului social prin emiterea de noi acțiuni, eventuala fuziune cu o altă societate, dizolvarea societății etc în economia contemporană, gestiunea firmei, ca activitate specializată cu caracter de concepție, presupune, din partea celor ce o prestează, o competență profesională distinctă; din acest motiv, practica a consacrat separarea atributelor de manager față de cele de proprietar drept esența „revoluției manageriale în aceste condiții, la nivelul societăților pe acțiuni funcționează un consiliu de administrație șl un număr de directori executivi , desemnați de către acționari din rândul specialiștilor în management; aceștia sunt împuterniciți să exercite, în mod autonom și pe baze profesionale, administrarea societății pe acțiuni în interesul proprietarilor ei Administrarea societăților pe acțiuni presupune, în aceste condiții, cheltuieli relativ ridicate în același timp, ele dispun de posibilități extinse de dezvoltare, prin reinvestirea unei părți din propriul profit, dar și prin atragerea de capital suplimentar ca urmare a plasării unor noi acțiuni O gestiune competentă a acestor societăți le poate asigura creșterea valorii de piață a acțiunilor emise, ca expresie a încrederii investitorilor în perspectivele lor de profitabilitate Pe lângă societățile comerciale, legislația dintr-o serie de țări, între care și România, prevede organizarea, în anumite domenii de activitate de Interes general, a unor întreprinderi cu caracter de regii publice Asemenea întreprinderi, ai căror patrimoniu face obiectul proprietății publice, având ca titular statul, municipalitățile comunele etc , funcționează tot pentru piață, ca și societățile comerciale; ele au autonomie în gestionarea activității proprii și sunt create în situațiile în care organizarea de societăți comerciale nu ar putea asigura satisfacerea în condiții normale a cererii; în categoria domeniilor în care activează regiile publice pot fi încadrate de exemplu, întreprinderile de transport public urban, care necesită subvenționare constantă din partea statului, unitățile de producție legată de apărarea națională companii de transport feroviar sau aerian, companii care se ocupă de dezvoltarea sau exploatarea unor Infrastructuri sau utilități de interes public Existența unor asemenea regn publice, ca și a diverselor tipuri de societăți comerciale, constituie o reflectare a pluralismului formelor de proprietate ce caracterizează economiile de piață contem porane ) I Stâncii ■ Gestiunea financiară a agoniilor economici, Ed economică, București, , р Ц ir - -w" SECȚIUNEA a H-a Studierea funcționării economiei de piață începe cu analiza comportamentelor și mecanismelor microeconomice, analiză centrată pe un agent economic tipic (consumator, producător), pe o anumită piață (a unui anumit bun), privită independent de celelalte piețe, cu care, în economia reală realizează inevitabile conexiuni Analiza microeconomică pune în centrul său comportamentul consumatorului care se manifestă ca agent al cererii, care pe baza principiului hedonist urmărește să-și maximizeze utilitatea economică Aceasta are la bază teoria neoclasică, dar autorii au ținut seama și de abordările recente, datorate, în principal, școlii anglo-saxone, respectiv celei nord-americane O atenție deosebită se acordă echilibrului consumatorului Se evidențiază caracterul dinamic al acestuia, sub incidența efectului de venit și de substituire în fapt, sub incidența acestora evoluează cererea individuală, ca și cea colectivă, se derulează acțiunea legii generale a cererii Cel de al doilea agent economic central în analiza microeconomiei este producătorul (întreprinzătorul) privit în dubla lui ipostază, subiectul deciziei de combinare și agent al pieței, ca susținător al ofertei Pentru a-și realiza funcțiile specifice, el își aproprie factorii de producție necesari Factorii de producție sunt prin excelență categorii macroeconomice, dar în cadrul acestei secțiuni se acordă atenție specială aspectelor ce prezintă importană și interes, teoretic și practic, pentru decizia de combinare pe care o adoptă întreprinzătorul Optica microeconomică este analizată prin prisma acțiunii legii randamentelor marginale (funcționale) descrescânde și a legii randamentelor de scară Calitatea deciziei de combinare este reflectată în final, prin nivelul costulu de producție - privit atât sub aspect economic, cât și contabil, atât pe termen scurt, cât și lung - pe baza unei permanente raportări a costului mediu și a celui marginal la venitul mediu și cel marginal obținut de întreprinzător Analiza microeconomică este întregită prin evidențierea mecanismului general de funcționare a pieței și concurenței, al formării prețului de echilibru și stării de echilibru microeconomic Aceste aspecte sunt abordate și tratate pe exemplul pieței ideale (cea cu concurența pură, perfectă), dar și pe exemplul unor piețe reale dar tipice (monopolistică, de oligopol, de monopol, etc) în ’apt toate aceste mecanisme reale sunt mixte, în cadrul cărora stalul de drept se implică in măsura in care este necesar și eficient p ^лл А • » а к Л - I CAPITOLUL а! Ѵ- еа CEREREA Alocarea veniturilor bănești limitate pentru cumpărarea diferitelor bunuri necesare satisfacerii nevoilor de consum derivă din comportamentul consumatorilor, iar structura cheltuielilor de consum reflectă acest comportament Preferințele personale ale consumatorilor se concretizează în structurile cererii acestora, cerere care se manifestă pe piața diferitelor bunuri de consum Teoria cererii stă la baza alocării veniturilor bănești limitate de către consumatorii raționali care se decid să cumpere diferite bunuri Extinderea și contracția cererii Legea cererii Cererea reprezintă cantitatea dintr-o anumită marfă dorită, care poate fi cumpărată de un individ, într-o perioadă determinată de timp, la un preț unitar dat însumându-se cererea tuturor cumpărătorilor de pe piața unui anumit bun, rezultă cererea totală de piață a acelui bun Această cerere exprimă raporturile în legătură cu: a) cantitatea maximă dintr-un anumit bun, care, la un anumit preț, este dorită și poate fi cumpărată; b) prețul maxim care poate fi achitat pentru cumpărarea unei anumite cantități din bunul dorit în funcție de natura bunurilor ce fac obiectul cererii, se disting: (a) cererea pentru bunuri substituibile (de exemplu, uleiul de măsline și uleiul de floarea soarelui); (b) cererea pentru bunuri complementare (de exemplu autoturisme și benzină): (c) cererea derivată (de exemplu, cererea pentru făină este determinată de cererea pentru pâine) Modificarea prețului unitar în sensul reducerii sale, determină procesul de extindere a cererii, respectiv de creștere a cantității cerute, în timp ce creșterea prețului unitar determină contracția, respectiv scăderea cantității cerute pe piața unui produs Relația dintre evoluția prețului unitar (variabilă independentă) și cererea de pe piața unui anumit bun (variabilă dependentă) poate fi ilustrată cu ajutorul unui tabel (sub forma unui barem), al unei funcții sau al graficului ) în acest capitol se analizează cererea consumatorilor pe piața unui anumit bun, însă concluziile teoretice desprinse au un caracter general, fiind aplicabile și pieței diferitelor resurse economice unde se manifestă cererea întreprinzătorilor pentru anumiți factori de producție economia POLITICA /CEREREA Efectul modificării prețului asupra cantității cerute Tabelul nr Prețul unitar (P) al bunului X (lei) Cantitatea cerută (C) unltățl/săptămână Funcția cererii, in această situație este c = - P Raporturile de cauzalitate dintre modificarea prețului unitar al unul bun și schimbarea cantității cerute con stituie conținutul legii generale a cererii Corespunzător acestei legi: a) creșterea prețului unitar al unui bun determină reducerea cantității cerute din bunul respectiv; b) reducerea prețului unitar al unui bun determină creșterea cantității cerute din bunul respectiv Legea generală a cererii se verifică în cazul bunurilor normale, precum și în cazul majorității bunurilor inferioare ) Pentru unele bunuri inferioare, creșterea prețurilor este însoțită de o extindere a Fig nr Contracția și extinderea cererii cererii iar reducerea prețurilor de o contracție a acesteia „Paradoxul Giffen" (după numele celui ce a studiat fenomenul ) poate fi explicat pornind de la cele două efecte generale ale creșterii prețului unui anumit bun și anume: ) în categoria „bunuri normale*' sunt incluse bunurile a căror cerem rrwu venitS" ”bUnUrî infCrl°arC“ SUnl inC*USC bu,'Urilc a căror — - -duce" SK* SLSCi'tc””*■' XlX'lca * ’ di„ ECONOMIA POLITICĂ CEREREA/ / a) creșterea cantității cerute din alte bunuri, ale căror preturi nu au crescut (efectul de substituire); b) reducerea venitului real (efectul de venit) Pentru bunurile inferioare, între modificarea veniturilor reale și cantitatea cerută există o relație inversă, negativă în cazul în care prețul unui bun inferior crește» iar efectul de venit este mai mare decât efectul de substituire, cantitatea cerută crește, în cazul analizei cererii pieței, aceste excepții de la regula manifestării cererii nu infirmă veridicitatea legii generale a cererii, situațiile prezente întâlnindu-se destul de rar în comportamentul consumatorilor, iar ponderea pe piață a bunurilor respective este nesemnificativă Există unele situații care numai aparent contrazic legea generală a cererii Astfel, există posibilitatea ca unii cumpărători să cumpere mai mult de la unele firme chiar dacă acestea practică prețuri mai înalte pe motivul unei economii de timp Fiind mai la îndemâna cumpărătorului, acesta preferă să plătească un preț mai mare, compensând diferența de preț prin alocarea timpului economisit altor activități în această situație, legea cererii se verifică deoarece in prețul plătit este inclus și costul oportun al timpului economisit De asemenea, în situația în care prețul și calitatea bunului sunt în relație directă, creșterea prețului poate fi însoțită de o sporire a cantității cerute, deoarece diferența de preț va fi compensată de diferența de calitate câștigată Totodată, creșterea prețului poate fi însoțită de o creștere a cantității cerute, deci de o extindere a cererii, în situația creșterii veniturilor, a numărului de cumpărători, a preferințelor etc Nici în astfel de situații, legea generală a cererii nu este contrazisă, ea exprimând relațiile de cauzalitate dintre preț și cantitatea cerută, făcându-se abstracție de ceilalți factori care influențează cererea, deci considerându-se ca fiind constante condițiile cererii Condițiile creșterii și reducerii cererii într-o perioadă determinată de timp, cererea pentru un anumit bun poate să crească sau să se reducă, în funcție de evoluția unor factori care mai poartă denumirea de condițiile cererii, considerându-se că diferitele niveluri de prețuri nu se modifică în această situație se schimbă cantitatea cerută la unul și același nivel al prețului unitar, spre deosebire de situația extinderii sau contracției cererii, când cantitatea cerută dintr-un anumit bun era diferită la niveluri de prețuri diferite ’ Totodată, creșterea sau reducerea cererii determină, la o anumită ofertă o modificare a prețului unitar al unui anumit bun Fenomenul de creștere sau reducere a cererii poate fi reprezentat prin tabel» funcție sau grafic * /CEREREA Creșterea reducerea cererii ECONOMIA POLITICA — - - Tabelul nr Sub formă de funcții: Со = - P Ci = - P C = - P în graficul alăturat este ilustrată modificarea cererii și anume creșterea de la Cola Ci, ca și scăderea de la Со la C La un anumit nivel al prețului (Po)» cantitatea cerută inițial era Qo Dacă se înregistrează o creștere a cererii, cantitatea cerută devine Qi și, respectiv,Q în situația reducerii cererii Principalii factori sau condiții ale cererii care determină creșterea sau reducerea cererii pe piața unui anumit Flg Modificarea cererii la un preț dat bun sunt: (a) modificarea veniturilor bănești ale consumatorilor; (b) modificarea prețurilor altor mărfuri; (c) numărul de cumpărători; (d) preferințele cumpărătorilor; (e) previziunile privind evoluția prețului și a venitului d Modificarea veniturilor bănești ale consumatorilor în cazul bunurilor normale, intre evoluția veniturilor și cererea pentru aceste bunuri există o relație directă (pozitivă) Creșterea veniturilor va determina o creștere a cererii Iar scăderea veniturilor o reducere a cererii în cazul bunurilor Inferioare între venituri și cerere există o relație negativă, deoarece majorarea veniturilor va fl însoțită de o reducere a cererii iar scăderea veniturilor, do o creștere a cererii pentru aceste bunuri Evoluția cererii în funcție de majorarea veniturilor oste reprezentată în oraflcul nr pentru bunurile normale șl în graficul nr pentru bunurile inferloa re CEREREA/аз Fig nr Modificarea cererii pentru bunurile normale când veniturile se majorează Fig nr Modificarea cererii pentru bunurile inferioare când veniturile se majorează b) Modificarea prețurilor altor bunuri în situația în care bunurile A și В sunt substituibile, între modificarea prețului bunului A și evoluția cererii pentru bunul В există o relație pozitivă în cazul în care bunurile x și у sunt complementare, între schimbarea prețului bunului x și evoluția cererii pentru bunul у există o relație negativă în graficul nr se prezintă modificarea cererii pentru bunul В în funcție de creșterea prețului bunului A, iar în graficul nr se prezintă schimbarea cererii pentru bunul у care este complementar lui x, în funcție de creșterea prețului acestuia c) Numărul de cumpărători între numărul cumpărătorilor și cererea pentru un anumit bun există o relație pozitivă d) Preferințele cumpărătorilor Dacă preferințele consumatorilor pentru un anumit bun se accentuează, cererea pentru bunul respectiv va crește și invers în situația în care se înregistrează o diminuare a preferințelor Un rol important în crearea preferințelor pentru anumite bunuri de pe piață îl are reclama e) Previziunile privind evoluția prețului și a veniturilor în situația în care se prevede o creștere a prețului unui anumit bun, cererea prezentă pentru bunul respectiv crește și invers, cererea se reduce dacă se prevede o reducere a prețului în cazul în care se prevede o creștere a veniturilor bănești, cererea prezentă pentru un anumit bun crește, iar dacă se prevede o reducere, cererea prezentă scade, presupunând că toate celelalte condiții nu se schimbă Dacă se cunoaște proporția, tracțiunea sau procentul Influenței fiecărui factor prin însumarea algebrică a acestoia va rezulta modificarea totală a cererii la un anumit nivel al prețului Г-‘ Fig nr Modificarea cererii pentru bunul В în funcție de creșterea prețului bunului A Bunurile A și В sunt substituibile Fig nr Modificarea cererii pentru bunul Y în funcție de creșterea prețului bunului X Bunurile Y și X sunt complementare t Г t * Elasticitatea cererii; importanța și factorii ei Elasticitatea cererii exprimă sensibilitatea cererii la modificarea prețului sau a • “ j " % г • A • Л * ж t I ' T t t A » f ® * * & « • , с « « Coeficientul elasticității cererii (Ec) arată gradul, fracțiunea sau procentul modificării cerem m funcție de schimbarea prețului sau a altei condiții a cererii El se determină pe oaza raportului dintre modificarea cererii (variabilă dependentă) și modificarea unui factor al cererii (variabilă independentă) Coeficientul elasticității cererii pentru bunul x acestui bun (E cpx) se poate calcula astfel: altei condiții a cererii în funcție de modificarea prețului a) £cpx = - ~ p -Ci P - Pi P Ci ■ p, unde: Д C - proporția modificării cererii; Ci - cererea Inițială; Д P proporția modificării prețului; Pi - prețul Inițial A C Q %ЛС Ci ‘ АС Р, -%ЛР = -лР “ -ĂP'Ct -р- wu дС АР AC^(Fh+F*): aC j-V^ е) ссрх = ~ (С, + Сг); г : (Pi + Paj" “ ДР*(Сі+С ): ДР (Сг + Сгѵ De exemplu, dacă presupunem că prețul bunului x se reduce de ia fel le lei Iar cantitatea cerută crește de la la de unități, coeficientul elasticități: cererii pentru bunul x, în funcție de prețul acestuia, este egai cu: — - a) Ecpx = - ( - -: gog—) = b)ECpx= ~ ( - * , - , + c) cpx Л + în funcție de mărimea acestui coeficient, cererea pentru diferite ounun poate înregistra următoarele forme: ) cerere elastică, când E Cp > ) cerere inelastică, când E cp mult o valoare teoretică decât practică, ele > e nin-du-se foarte rar șl numai în anumite condiții de piață In graficul nr se prezintă diferitele niveluri aîe coefic»entului elasticității cererii pentru bunul x în funcție oe prețui acestuia, iar în graficul nr sunt reprezentate diferite forme de elasticitate a cererii: A - cerere perfect inelastică: В - cerere perfect elastică, C - cerere mal puțin elastică decât B, iar Do cerere mai puțin e astică decât Coeficientul elasticității cererii pentru marfa X în funcție de venit (E se calculează ca un raport între procentul modificării cantității cerute șî procsntus modificării venitului, în condițiile în care ceilalți factori care determină cererea pen ru marfa x, rărnăn neschimbațl (Ceteris paribus) ECONOMIA POLITICĂ G / CEREREA Fig nr Elasticitatea cererii în Fig nr Forme de elasticitate a funcție de preț cererii % AC cvx“ % A V Dacă: a) E cvx > și venitul crește, ponderea cheltuielilor pentru marfa x în cheltuielile totale va crește; b) E cvx bunul z, atunci bunuVz S wmpîementar buhuîuTxIa* la unuKmX^ sau mal mici, pozitive sau negative, țn Jerererea pentru^unulTe^ectiv"" А ECONOMIA POLITICĂ CEREREA / schimbări pot fl cuantificate numai dacă so cunoaște Influența factorilor care determină elasticitatea cererii Dintre acești factori, mal Importanți sunt cel care determină k* elasticitatea cererii în funcție de preț a Ponderea venitului cheltuit pentru un anumit bun în bugetul total al unei familii Gu cât ponderea respectivă este mai ridicată, cu atât coeficientul elasticității cererii la preț (E cp) este mai mare, în situația în care celelalte condiții rămân constante Astfel, presupunând că bunul x are o pondere de %, Iar prețurile celor două bunuri se majorează cu %, cererea pentru bunul x se va reduce cu mai mult de %, de exemplu cu %, (E Cp = , ), în timp ce la bunul у se va reduce cu mal puțin de %, de exemplu cu %, (E cp = , ) Totodată, unele categorii de bunuri au o pondere mai mare în cheltuielile totale, în timp ce altele au o pondere mai redusă Creșterea diferențelor dintre veniturile bănești determină modificări în ponderile cheltuielilor pentru diferite categorii de bunuri Astfel, pe măsură ce veniturile bănești cresc, ponderea cheltuielilor pentru bunurile alimentare se reduce De aceea, cheltuielile pentru alimente au o pondere mult mai mare în totalul cheltuielilor persoanelor cu venituri reduse decât la cele cu venituri mari în această situație, coeficientul elasticității cererii pentru bunurile alimentare este mai mare pentru persoanele cu venituri mici, în comparație cu persoanele care au venituri mari și foarte mari b Gradul de substituire a bunurilor între gradul de substituire a unor bunuri și elasticitatea cererii în funcție de preț există o relație pozitivă Coeficientul elasticității cererii este cu atât mai mare cu cât gradul de substituire este mai mare și invers Astfel, dacă este foarte greu ca în consum bunul A să fie substituit cu alte bunuri, iar prețul acestuia crește cu %, cererea pentru bunul A se va reduce cu mai puțin de %, de exemplu, cu %, (Ecp = , ) în situația în care bunul A poate fi cu ușurință substituit cu alte bunuri disponibile pe piață, care au proprietăți similare sau apropiate și al căror preț nu s-a modificat, cererea pentru bunul A se va reduce cu un procent mai mare de %, de exemplu cu % (ECp = , ) c) Gradul necesității în consum Din punctul de vedere al naturii, trebuințelor care pot fi satisfăcute, bunurile pot fi grupate în două categorii: a) bunuri normale de strictă necesitate; b) bunuri de lux Nivelul coeficientului elasticității cererii pentru bunurile de lux, în funcție de prețul acestora, este mal mare decât al celui pentru bunurile normale De regulă bunu ite care pot fi considerate de lux au o cerere elastică, Iar cererea pentru bunurile vitale este Inelastiuă Desigur că în cadrul fiecărei categorii de bunuri există diferențe între nivelul coeficientului elasticității cererii în funcție de prețul acestora d) Durata perioadei de timp de la modificarea prețului între durata perioadei de timp de la schimbarea prețului unul anumit bun șl mărimea coeficientului elas tlcltâțll cererii la preț exista o relație directa, pozitiva Astfel, dacă prețul bunului A se dublează cererea pentru bunul respectiv într-o perioada scurta de timp, se va reduce de exemplu cu % (Eop * , ) Pe o perioada îndelungata de timp însă se va reduce cu un procent mult mal mare, do exemplu, cu % (Eop » , ), »« rrnrnr» ECONOMIA POUTICĂ / CEREREA Cunoașterea influenței acestor factori asupra elasticității cererii în funcție de modificarea prețului prezintă o importanță deosebită pentru estimarea venrtulw total încasat care este egal cu produsul dintre cantitatea bunurilor vândute (Q) și prețu ce vânzare pe piață (P) Astfel că veniturile totale sunt egale cu cheltuielile totale și cu totalul vânzărilor (VT = Q P) în situația în care cererea pentru anumite bunuri este elastică în funcție de prețui acestora, între modificarea prețului și venitul total încasat există o relație inversă, negativă în cazul în care cererea este inelastică între evoluția prețului și venitul total există o relație pozitivă în situația în care există o cerere cu elasticitate unitară, venitul total încasat nu se modifică Relațiile dintre nivelul coeficientului elasticității cererii la preț (E cp) și venitul total încasat (VT) sunt prezentate în tabelul de mai jos Efectul modificării prețului asupra venitului încasat Tabelul nr ^^\Ecp AP Ее, > Ecp — Ecp , între modificarea prețului și a VT există un raport invers (o relație negativă); b) Ecp MATQRULUI / ^ aparținând mi’lțlmll X (în caro X » xi + ха + + х|) au utlIlUllla Individuala ui, иг □j, sg&te li tre alo înv un sistam de axe, în caro po abscisă sunt înscrise elementele mulțimii, iar pe ordonată utilitatea economică individuală, aceasta se preilntă ca în figura nr, M astfel încât DA » ui (xi)« u& (ха)" = us( хз)^ ș B'm d Fig , Utilitatea economică Individuală în gândirea economică clasică Utilitatea economică totală (Ut) a respectivei mulțimi este produsul dintre utilitatea Individuală (ul) -aceeași pentru fiecare element - șl numărul de unități care alcătuiesc mulțimea (xj); Ut = ul xj, respectiv suprafața OABC din figura nr , , în gândirea neoclasică, in special în cadrul curentului marglnallst, ut litatea intrinsecă a unui bun capătă sens economic atunci când sunt îndeplinite cumulativ anumite condiții: - proprietățile, însușirile bunului u Fig nr Utilitatea economică totală în gândirea clasică , cu lebuie să as gure satisfacerea nevoii cumpărătorului, indiferent de natura acesteia Ea poate fi o nevoie reală sau imaginară, conformă sau nu cu normele morale sistemul de valori dominante, cu tradițiile șl obiceiurile în care trăiește fiecare’ к i La sfârșitul secolului XIX, V illrcdo Pareto folosea termenul de ofelimiiate ca însușire a unui bun f - de & satisface una din nevoile omului, legitimă sau nu, utilă sau inutilă Pentru el utilitatea era , ' 'reumsensă la capacitea unui bun de a fi, prin consumare, favorabil dezvoltării sau prosperității unui î ' v »U rup-’ ,' 'cnor’ co ncc|’,ul du u,ili,«te *•“ impus în literatura de specialitate cu sensul pe care V Părete și alp economiști îl confereau celui de ofelimiialc / COMPORTAMENTUL (TEORIA) CONSUMATORULUI ECONOMIA POLITICĂ cumpărătorul conștientizează și este convins că prin însușirile sale, ^ресІіѵЫ bun economic îi aduce o satisfacție, îi conferă prin consum o anum^p^^r® Est® lipsit de Importanță dacă această convingere este reală, fundamentată științific sau este doar o Iluzie; - cumpărătorul este capabil să folosească utilitatea pe care el o apreciază la bunul economic, dispune de abilitatea și cunoștințele necesare sau conexiunile tehnico-economice cerute Pentru o persoană Inaptă să conducă un automobil, acesta nu are utilitate'economlcă oricât de semnificative ar fi caracteristicile sale tehnice Pentru un analfabet, o carte, oricât de valoroasă ar fi, nu prezintă utilitate economică (și cu atat mai puțin culturală), afară de cazul când o cumpără în scopuri speculative Pe baza acestor criterii se poate aprecia că utilitatea economică sintetizează importanța, prețuirea pe care o persoană o acordă, la un moment dat și în condiții determinate, fiecărei unități dintr-o mulțime de bunuri identice Măsurarea și aprecierea utilității Utilitatea marginală Măsurarea utilității economice a fost analizată și s-a realizat în două modalități: măsurarea (aprecierea) cardinală și cea ordinală Măsurarea cardinală presupune ca un consumator dat să acorde fiecărei cantități (doze) dintr-un bun sau altul o utilitate mai mare sau mai mică exprimată printr-un număr de unități de utilitate Să presupunem, de exemplu, că un consumator acordă următoarele utilități: la un kg de struguri unități de utilitate; la kg de struguri unități de utilitate; la un kg de pâine unități de utilitate; la un kg de carne unități de utilitate Pentru acest consumator, utilitatea a kg de struguri este de , ori mai mare decât pentru un kg de struguri Utilitatea a kg de carne este de două ori mai mare ca aceea a kg de struguri și de ori mai mare decât cea a kg de pâine După această măsurare, se consideră că acest consumator posedă cunoștințe exacte asupra numărului de unități de utilitate pe care i le procură fiecare cantitate din orice bun, ceea ce îi permite să compare într-o manieră sigură utilitatea diferitelor bunuri șl să efectueze un calcul economic riguros Măsurarea cardinală a fost însă contestată în literatura de specialitate, conți erându-se că, practic, oamenii pot cel mult să-șl ierarhizeze preferințele Acest gen de abordare corespunde așa-numltel măsurări ordinale Măsurarea ordinala presupune așezarea diferitelor bunuri într-o anumită or-dine, in raport de preferințele consumatorului Revenind la exemplul do mai sus, măsurarea ordinală se limitează la a aprecia că acest consumator, n condițiile date, proferă un kg de carne unui kg de struouri si S kodeșțrugurl unul kg de pâine Ca atare, ordinea preferințelor sa?e este ) Мокі» Лк imami, Microeconomic, Editeur Gaetan Morin, Qucbec, , P - ЕСЭЫОМ А POLITICĂ COMPORTAM! -NTUL (ТІ ОІІІЛ) (ЮМШШЛТОЯІЯ (Jl / ~ те rjow' ж тйП|Т» к ' *’ I kg carne: II kg de struguri; A UI kg do pâine Aprecierea utilității economico aro un caracter eminamente Individual șt subiectiv; ea fiind diferită do la un Individ la altul Un bun ponto avoa utillfato economica pentru un individ dar nu aro pentru altul Ea depinde do raportul po car# oecare ît stabilește Intre proprietățile» unul bun șl Intonoltatoa nevoilor ®nlor raport influențat de nivelul do cultura, do gradul do Informare, do aspirațiile șl opțiunile fiecăruia, ca șl de cantitatea bunurilor la caro ol aro acces Mal mult chiar; aceeași persoană apreciază că unități (doze) din același bun au utilitate economică diferită, în funcție de cantitatea șl momentul când acestea îl aurit disponibile Astfel, dacă presupunem că o cantitate do un kg do carno consumată do о рѳгѳмпб în decure в o o săptămână reprezintă pentru aceasta o anumită utilitate, dublarea acestei cantități poate duce la creșterea satisfacției, dur nu tn aceeași proporție: utilitatea economică a celui de al doilea kilogram de carno oslo mal redusă decât a primului în acect sens, Alfred Marshall» exponent do soamă al școlii marglnallsto sublinia că mărimea intensității unei plăceri descrește progresiv până la saturare dacă este satisfăcută în mod continuu; aceasta semnifică faptul că utilitatea primo! unități (doze) dlntr-un bun economic este mai ridicată șl se reduce succesiv, treptat cu flecare nouă doză (unitate) de bun care se confruntă cu o nevoie în descreștere Pe baza comportamentului Individual, se poate aprecia că utilitatea adițională pe care consumatorul o conferă fiecărei unități (doze) suplimentaro dlntr-o mulțime de bunuri omogene la care are acces este pozitivă dar descrescătoare Aceas a înseamnă că unitățile (dozele) xi, xa xn din bunul x au utilitățile Individuale u u un diferite, pozitive dar descroscândo (ui > u > > Un) Reprezentarea grafică din flguraSS evidențiază curba utilității individuale (BC) cate este orientată NV«SE șl are pantă negativă Utilitatea totală rezultată din consumul cumulat al unităților (dozelor) xi X Xn din bunul x este: Ui » ui + иг - * un șl este circumscrisă do aria OABC (figura , ), î Curba utilității totale ’ (tigura ) exprimă consumul xi - X - xn din bunul x este crescătoare și devine paralelă la abscisă în momentul când nevoile Individuale sunt satisfăcute Pentru ilustrarea considerațiilor do mai sus, să presupunem că din bunul X* (grâu) se află pe piață la dispoziția cumpărătorului unități (doze); din acestea sunt necesare doar pentru satisfacerea unul ansamblu d al mentația animalelor, a păsărilor do curte, a păsărilor de apartament, rezerve etc Pentru un cumpărător (Individ), fiecare unitate din oferta do grâu are o utilitate d ferită; se presupune (tabelul ) că prima unitate, care servește pentru satisfacerea nevoi: hrană, semințe; ) Alfred Marșhall, Principi dl economia politica, UTET, Torino, , p ECONOMIA POLITICĂ I COMPORTAMENTUL (TEORIA) CONSUMATORULUI Fig nr Curba utilității individuale și aria acesteia celei mai stringente nevoi, -hrana sa și a familiei - are cea mai mare utilitate ( - în măsurarea cardinală) Cea de a doua, folosită pentru semințe, răspunde unei nevoi mai puțin stringente șl deci are o utilitate mal redusă, reprezintă pentru acest consumator o utilitate adițională de ș a m d, Mărind consumul la unsprezece unități, ultima unitate depășește nevoia consumatorului șl are deci o utilitate zero ECONOMIA POLITICĂ COMPORTAMENTUL (TEORIA) CONSUMATORULUI / Utilitatea individuală Ui și utilitatea totală Ut Tabelul Unitatea (doza) I consumată Utilitatea individuală (Ui) Utilitatea totală Ut (a consumului cumulat) I Prima ! , — — ——■ ■ ■■ I а П-а a IH-a | a IV-a I aV-a | a Vl-a | a Vll-a a VII l-a j a IX-a j a X-a | a Xl-a | Utilitatea marginală (Um) reprezintă variația utilității totale (Д Ut) care rezultă prin creșterea (Д x) cu o unitate a cantității consumate dintr-un bun (ceilalți factori fiind presupuși constanți) Um = Д Ut / Дх Astfel, în virtutea ipotezei măsurării cardinale, putem defini o funcție a utilității potaie de tipul UT = f(x) ca pe o funcție crescătoare în raport cu cantitatea consumată cintr-un bun Dacă presupunem că avem o infinitate de mici cantități din bunul x și că funcția de utilitate este continuă și diferențiabilă, atunci rezultă că utilitatea marginală poate ft definită ca derivata parțială de ordinul a funcției de utilitate Deci Um — —U— = tj ’x dx Revenind la figura , utilitatea marginală a fiecăreia din dozele (cantitățile) xi DE >FG >Hi rezultă ră iim-,u™ >Um», > Um mult, așa cum se poate observa în figura , consumând continuu un anumit bun se atinge, ia un moment dat, un prag de saturație după care, dacă totuși consumul continuă să crească, există riscul să apară zona de insatisfacție Punctul de saturație este atins atunci când utilitatea marginală devine nulă, deci atunci când sporirea cantității consumate nu mai aduce satisfacție Din punct de vedere matematic, acest fapt este evident întrucât funcția obiectiv a consumatorului are în vedere maximizarea gradului de satisfacție, deci a utilității totale scontată a se obține prin consumul bunului x Ori, în condițiile în care am definit funcția de utilitate ca fiind ut = f(x) rezultă că aceasta își va atinge optimul (în cazul de față maximul) în punctul în care derivata de ordinul (adică utilitatea marginală) va fi nulă ) Paul Samuclson, L'Economique, t Armând Collin, Paris, , p reaii utHtSxss z imposibil ds măsurat De Tiisle de ierarhizare a X: РЭ^Виі/ьДТОВиШІ / preferințacr ss pecie ce ■» Preferințele eoBsnmatoruIai RefQrrntiieres tecrDen eleosri* >г Лj ял іетхлепп utilității ordinale nu mai posibil cât rra' гайсгае, a оопзігпаготіі:^п ci doar o ordonare, pe cât Abordarea dîn îb® onfmgfie DTBSHDune asocierea unul anumit ее -a număr (îndicator de setisrâoțra статзе'сг саяййайз folosite de un consumator în funcție de preferințele saa Оггіотатеа șpfrefeffînțetor consumatorului are, astfel, în Programul de consum desemnează diferitele combinații ale bunurilor x, y, z w de la care сстшвМогаІ scontează să obțină o anumită utilitate (satisfacție) agregată I Programele de сотзіші se afâ s&b «cadența unei multitudini de factori de natură f consumator: tie ierta, pe lângă ardenta propriei personalități - influențată de staus-uf soac>profesâ re șs de caracteri^âcSe socio-psihologice ale individului și o puternică îneărcătnra social indusă, în principal prin mass media (reclame publicitare^ sondaje) Cum inserția în soda! a indtvîzaor este, la rândul ei diferită rezuită că programele de consum sunt proprii unui anumit consumator, având, prin aceasta, o semnfficatwă determinare subiectivă, individuală Presupunem, pentru simpKicare, că alegerea unui consumator dat va fi limitată fa doua bunun x ș y în funcție de maniera în care el va opta pentru diferite combinări posibde afe bunurilor x ș y d sBngem mai multe modele (programe) de consum care exprimă, implicit, preferințele consumatorului Astfel, el va considera сГ^пН dez&abile două programe de consum de tipul (x, У ) și respectiv (x y ) a) Consumatorul preferă combinarea (X y,) combinației (x? v ) Vom utili,» simbolul > pentru a lustra că o combinare va fi strict preferată alteia simbolul ж Deci: “ yi) > (X , У ) ( ) b) Corespunzător, vom utiliza simbolul - a consumatorului față de diferite combinații posibile Oeci"dacă ₽e ?,ru a i!uslra o posibilă indife vom avea: rentă / COMPORTAMENTUL (TEORIA) CONSUMATORULUI ECONOMIA POLITICĂ (xi, yi) ~ (X , У ) Aceasta va sugera că, din punct de vedere al preferințelor sale, co"suma'°ru' fi la fel de mult satisfăcut (adică scontează obținerea aceleiași utilități) a a p alegerea combinării (xi, yi) cât și prin alegerea (x , уг) In acest caz, vom considera că cele două programe de consum sunt echivalente Două sau mai multe programe de consum se consideră a fi echivalente dacă consumatorul scontează să obțină același nivel de satisfacție (de utilitate agregată - Ua) prin aceste combinări de consum Deci, dacă Ua(Pi) = Ua(P ) = Ua(P ) = • • • Ua(Pn), atunci programele de consum Pi, P , Рз • • Pn vor fi echivalente Legat de relațiile de preferință și de indiferență, pentru ordonarea preferințelor consumatorilor în funcție de programele de consum, se utilizează modelul analizei curbelor de indiferență și, respectiv cel al hărții curbelor de indiferență Curba care reunește ansamblul combinărilor din bunurile x și у de la care consumatorul scontează să obțină același nivel de satisfacție (deci aceeași utilitate agregată) desemnează curba de indiferență (numită și iso-phelima sau de isoutilitate) -Jy * • ** •» • j W ** • Astfel, prin curbele de indiferență, consumatorul își poate ierarhiza preferințele prin descrierea, practic, a unei infinități de astfel de curbe menite să-i asigure diferite niveluri de satisfacție (fig ) Astfel, în figura , combinările ilustrate de punctele A și В situate pe aceeași curbă de indiferență descriu două programe de consum echivalente, în sensul că ele sunt susceptibile de a-î aduce același grad de satisfacție consumatorului (deci A B) în schimb, punctul C îi asigură consumatorului utilitate mai mare (U > Fin nr n u Ut), combinarea C fiind strict pre- ’ НаГ‘Э CUrbelOr de 'diferență ferată combinărilor A șl, respectiv, B Deci C > A și C >B * • ) Denumirea are în vedere juxtapunerea a două cuvinte „r, ■ « „phelimitatc" - satisfacție, plăcere, A se vedea și |> & r Wintna cmt'T ' ““’aȘ‘ (aceeași) Book Co„ New York , p ’ * ,,,ucot,> Economics, Mc Graw-Hill ECONOMIA POLITICĂ COMPORTAMENTUL (TEORIA) CONSUMATORULUI / Ansamblul curbelor de Indiferență care dau expresie diferitelor programe da consum imaginate de către un consumator formează harta curbelor de io diferență Preferințele și sațietatea (saturația} uneori în vedere și încercarea de atingere a așa-numîtului punct de „fericire optimală - apropiat de abordările hedoniste și ale teoriilor be-havioriste moderne - care presupun practic o focalizare a dorințelor într-un anumit punct în spațiul bidimensional care ar echivala cu satisfacerea deplină a necesităților consumatorului, deci cu atingerea pragului de sațietate Configurația hărții curbelor de indiferență în acest caz va fi de tipul celei redate în figura Dacă considerăm, acest punct de coordonate (x, y), atunci, cu cât volumul și structura consumului se vor situa mai aproape de el, cu atât gradul [ său de satisfacție va fi mai mare (aspect relevat și de sensul săgeților Fig Preferințele și sațietatea din figura în acest caz, curbele de indiferență vor avea o pantă negativă atunci când consumatorul va avea prea puțin sau prea mult din ambele bunuri și, respectiv, o pantă pozitivă atunci când va avea prea mult doar din unul dintre cele două bunuri In cea de-a doua situație (panta pozitivă), bunul din care consumatorul dat consideră că are prea mult, devine la un moment dat „bun rău", și se Impună reducerea consumului din acesta pentru a se apropia de pragul de sațietate (x,y) Această manieră de abordare va conduce, însă, întrucâtva la o situație în care oamenii ar fi tentați ca, la un moment dat, să aibă mai mult dintr-un bun decât doresc ei practic să consume Ori, din punct de vedere economic, intetesează în special situația in care consumatorul este constrâns să aleagă mai puțin decât și-ar dori dintr-un anumit bun ' Considerăm că înainte de a trece la analiza manierei specifice în care se derulează alegerea consumatorului, sunt încă necesare unele lămuriri teoretico-metodologie legate de particularitățile modelului general al curbelor de indiferență ) Hal R Varian, lucr cil , p ECONOMIA POLITICA / COMPORTAMENTUL (TEORIA) CONSUMATORULUI Proprietățile curbelor de Indeferență Rata marginală de substitut le Curbele de indiferență, indiferent de forma specifică diferitelor tipuri do bunuri prezintă în general, o serie de caracteristici comune, dintre care mai semnificative ar fi: B Ajungând ca, pe baza presupunerii făcute, să punem în evidență o astfel de situație, rezultă că prezumția a fost falsă Deci, curbele de indiferență nu se pot intersecta c) Panta curbei de indiferență este rata marginală de substituție ' « Rata marginală de substituție desemnează cantitatea dintr-un bun economic la care un con- Fig nr Demonstrarea imposibilității sumator este dispus să renunțe intersectării curbelor de indiferență in schimbul procurării unei prin metoda reducerii la absurd unități suplimentare dintr-un alt bun astlel încât să fie posibilă menținerea aceluiași nivel de satisfacție (de utilitate agregată) ’ențmerea Relația do calcul al acestui indicator, notat cu RMS, va fi: RMS == U = ct ( ) , m » a ,«b «la|i „„„ aol , „ «■ În plus, se poate demonstra că ra '’ DMQ U X Um* , , RMSeTrreM— ( ) U У Umy Demonstrația matematică este evidentă Astfel, pornind de la necesita ea maxi agregate scontate a se obține prin consumul celor două bunuri x și y, deci max cu » x, , că derivata de ordinul I a acestei funcții va trebui să fie nulă, deci: U’x dx + U'y dy = ; = “ dx = ^ ' ’ Ori U’x și U’y sunt chiar utilitățile marginale ale celor două bunuri, Această relație pune în evidență și tendința generală de reducere a ratei marginale de substituție și permite ilustrarea formei convexe la origine a curbei de indiferență r Căci, pe măsură ce se renunță la un număr crescător de unități dintr-un bun, este rezonabil să presupunem că, în mod corespunzător, consumatorul, pentru a-și menține același nivel de satisfacție, va consuma tot mai multe unități din celălalt bun Astfel, prin creșterea succesivă a consumului din bunul x se reduce intensitatea nevoii pentru acest bun și, implicit, utilitatea marginală adusă de fiecare doză suplimentară consumată (Um x) în schimb, reducerea succesivă a lui у face ca fiecărei unități la care se renunță să i se acorde de către consumator o utilitate marginală mai mare , Vom prezenta, în continuare, un exemplu prin care vom pune în evidență legea reducerii ratei marginale de substituție în fața dilemei de a alege între posibilitățile lunare de alocare a bugetului său limitat (de timp șl, evident, și bănesc) un student apreciază că o alternativă ar fi de un bilet de spectacol șl, respectiv, de mese Reflectând, constată și alte alternative posibile care i-ar aduce același grad de satisfacție, pe care le-am consemnat în tabelul , cunoscut sub denumirea de schemă sau tabela de indiferență (construit cu date ipotetice, în scopuri pur didactice) Tabela de indiferență reflectând posibilele alternative de alegere Pentru ca analiza comportamentului acestui consumator să fie mai sugestivă, atașăm, în con-tnuarea tabelei de indiferență, graficul coiespunzător curbei du Indiferență (figura Q) Graficul din figura relevă că trecerea de la programul du consum descris de prima alte nativă la cea de-a doua are loc prin reducerea satisfacției, scontată a fi obținută de p« urma hranei (p m renunțarea la си mese) I creșterea colul scontate pe seama serviciilor cultivate prin cumpărarea unui bilet în plus în mod ытііаг, trecerea du la В la C prusupunu renunțarea la mese pentru a obține un bilet în plus după cum trecerea du la C la D șl, respoct v de la D la E atrage după sine renunțarea ia și, respectiv, mese pentru un bilet suplimentar, Reducerea progreelvâ a numârulul do mata la oa e oonuumatorul consider# câ va trebui a# renunțe pentru a obține un bilet fn piue reflecta practic le oa reducerii pro re lve a ratei marOlnal« de ECONOMIA POLITICA / COMPORTAMENTUL (TEORIA) CONSUMATORULUI substituție Aceasta întrucât rata cu care consumatorul este dispus să înlocuiască mesele cu biletele scade pe măsură ce numărul biletelor crește Datele prezentate relevă doar aprecierile subiective ale consumatorului student dat privind combinările dintre cantitățile diferite din cele bunuri care i-ar aduce satisfacție Evident, în căutarea atingerii unei satisfacții superioare (doar dacă bugetul său ar spori) el poate descrie practic o infinitate de alte alternative de consum de la care scontează obținerea unor niveluri superioare de utilitate, descriind astfel harta curbelor de indiferență Privind însă situația cu mai mult realism și încercând să dăm un plus de concretețe demersului nostru, considerăm utilă continuarea analizei, nu în planul descrierii unei ipotetice hărți a curbelor de indiferență, ci în cel al reliefării posibilităților concrete de alegere pe care le are consumatorul Pentru aceasta, este necesară atașarea în analiza noastră - care, până în acest moment, a încercat să răspundă la întrebarea „ce dorește" consumatorul - a aspectelor „pragmatice * legate de ceea ce poate el concret să-și permită pentru ca, în final, pe baza reunirii acestor două dimerb siuni (dorințe-posibilități), să constatăm ce va alege el propriu-zis pentru atingerea maximului de satisfacție posibilă Bilete Mese Fig Curba de indiferentă Echilibrul consumatorului Echilibrul consumatorului are în vedere optimizarea procedurilor de alegere a consumatorului, ținându-se cont atât de preferințele sale cât și de resursele (mijloacele) relativ limitate de care dispune pentru obținerea maximului de satisfacție de,anahză> bazat pe curbele de indiferență, permite evidențierea informați lor subiective legate de preferințele consumatorului Pentru a determina ceea ce efectiv va cumpăra un consumator, este necesar să alăturăm acestui set de informații subiective, o sene de informații obiective legate în principal, de suma de bani de care dispun oamenii șl, respectiv, de evoluția prețurilor bunurilor , Constrângerea bugetară și linia bugetului Ca ființă rațională, consumatorul va aleae агрір , care să-l asigure maximizarea efectelor utile deci un пган * de bunun $i serV!Gii (utilitate) îe limita resurselor de care dlsnunn r ad maxim satisfacție consumului de resurse pentru o unitate de satisfacții cuvinî® m*nimi^rea abordările tradiționale în luarea în considerea î ACeâSla Se ,raduc^ suma totală de bani disponibilă pentru satisfacerea nevo'ilwde bU eta? ,e a,ă unui anumit nivel al prețurilor bunurilor or de cons r vJck n °>U' ’UÎ и га,' с- Pcn,ru m»imb®rca Lagrangiaițului аГ i «i г ѵаіец paqialc, regăsindu a echilibrului consumatorului se poate face și utilizând metoda bnge pc baza unei expresii de tipul L’ • U(x,y) + A(T-x px - у py) unde I se calculează și •se rezultatele relevate de soluția analitică tradițională ECONOMIA POLITICA COMPORTAMENTUL (TEORIA) CONSUMATORULUI / posibilltâțlle acestuia, relativ independent de maniera specifică de definire a constrângerii bugetare A ■ '-'V s l ?> Echilibrul consumatorului Pentiu a atinge obiectivul maximizării utilității unui consumator în condițiile resurselor limitate de care dispune, trebuie să alăturăm dorințelor acestuia - sintetizate prin harta curbelor de Indiferență - și posibilitățile descrise de linia bugetului Se poate arăta astfel cu ajutorul metodelor grafice că va fi aleasă combinația (x, y) care va asigura întâlnirea dorințelor și posibilităților consumatorului Deci, echilibrul consumatorului este atins în punctul în care una dintre curbele de indiferență (din familia hărții curbelor de indiferență) este tangentă la linia bugetului Vom încerca să prezentăm în cele ce urmează și soluția analitică a echilibrului consumatorului * Ori, așa cum s-a arătat mai sus, rata marginală de substituție este chiar panta curbei de indiferență și este egală cu raportul invers al utiliăților marginale ale celor două bunuri Astfel, decizia consumatorului va fi influențată atât de funcția sa de maximizare a utilității scontată a fi obținută prin consumul bunurilor x și y, deci U = U(x,y) câ și de constrângerea descrisă de relația ( ) Vom avea astfel: U = U (x, У) max T - xpx + у Py ( ) Dar, în virtutea relației ( ), у = f(x) și anume: T px y^py~x,py care' înlocui,â în relația ( ) conduce la: U x, f (x) max РУ РУ * - — - ) Gilbert-Abraham Frols, Economie politique’ Ed Economica, Paris, W P t Demonstrația analitică a echilibrului consumatorului se poate face si utilizând "metod-, multiplicatorului lui Lagrang,- pe baza unei expresii de tipul и = и(Х у) + x x, u ■' prin Л a notat multiplicatorul Im Lagraiigo Penii u maximi nea Lagrangi muluise calculează si apoi anulează di rivalele parțiali-, icgasindu se rezultatele relevat, de soluția analitică trudit ion îl? I e ] economia POLITICĂ utilitate presupune ca derivata de ordinul I a acestei В / COMPORTAMENTUL (TEORIA) CONSUMATORULUI Maximizarea funcției do i funcții compuse să fio nulă, deci: — « ; U'x + U’y = ( ) Din ecuația specifică liniei bugetului rezultă ( ) înlocuind relația ( ) în ( ) vom obține: • • І-Ч • L T V * px, atunci combinația optimă se va afla acolo unde consumatorul își va cheltui toți banii pentru bunul x, deci: - x » —-px b) dacă px > py, atunci consumatorul va cumpăra doar bunul у c) dacă px w py, atunci orice combinație oare satisface constrângerea bugetară se va dovedi optimă, O Ca atare, alegerea optimală în cazul bunurilor perfect substituibile va fi de tipul celei Ilustrate în figura , iar funcția cererii pentru bunul x va fl: în care curba de indiferență este nr Ю Alegerea optimală în u „cazul bunurilor perfect substituibile ) Hal R Varian, Intermediate Mieroeconoi & Comp,, New York, , p - , nics A Modern Approach, ihird cd W W Norton ECONOMIA POLITICĂ COMPORTAMENTUL (TEORIA) CONSUMATORULUI / T/pxdacă px py * De altfel, în cazul bunurilor perfect substituibile, este absolut normal să fie cumpărat cel mai ieftin (x dacă px )- Dacă însă, o dată cu creșterea venitului, asistăm la o reducere a cererii, atunci aceste bunuri sunt considerate a fi bunuri inferioare Efectul modificării prețurilor Presupunem ca punct de pornire, o situație de echilibru (punctul Ei) în figura Considerând că, în timp prețul unuia dintre bunuri (de exemplu al lui x) scade atunci, linia bugetului se va deplasa spre dreapta, iar punctul de echilibru va fi atins eSle CU;ba lui Enecl’ după stalisti«anul german Ernst Engel - %) care a studiat corelația cererii de consum cu venitul b ) Hal R Varian, lucr cit , p - ECONOMIA POUTICÂ / COMPORTAMENTUL (TEORIA) CONSUMATORULUI cerern o apoi Curba preț-consum evidențiază astfel o corelație fundamentală în mi-croeconomie, aceea dintre cerere și preț, din care se poate deduce curba cererii de această dată în E Analog, dacă prețul Iul x ar fi crescut, atunci, linia bugetului se va deplasa spre stânga iar noul punct de echilibru se va situa în E Curba Ез Ei E reflectă dinamica echilibrului consumatorului ca urmare a modificărilor de preț Ea este cunoscută sub denumirea de curba preț-consum și arată cum se modifică cererea de consum ca urmare a modificărilor de preț Curba preț consum Pxl Fig nr Curba preț consum și deducerea curbei cererii pentru bunurile normale ) A Iancu, Tratai de economic, vol , Ed Microeconomic, voii, Ed Economica Й, p l П ‘ Ш вТЖ mT PB ' ' microeconomic Ed Harpen Collins * ’ c Miller, Economics T Gherâsim, Today The CAPITOLUL al VI -lea O F E R T A t ' OFERTA reprezintă cantitatea maximă dintr-un anumit bun pe care un vânzător intenționează să o vândă într-o perioadă determinată de timp, la un anumit preț, în funcție de nivelul cererii, cantitatea vândută poate fi diferită de cantitatea oferită Dacă pe piața unui bun se însumează cantitățile oferite, la același preț, de către toți vânzătorii, rezultă oferta de piață Ea exprimă relații în legătură cu: a) cantitatea maximă dintr-un anumit bun, pe care vânzătorii doresc să o vândă la un anumit preț unitar; b) prețul unitar minim scontat de vânzători pentru vânzarea unei cantități dintr-un anumit bun în funcție de natura bunurilor se pot distinge următoarele forme de ofertă: a) oferta de bunuri independente (de exemplu, oferta de calculatoare, autoturisme, confecții etc ); b) oferta complementară, când din producția unor bunuri principale (de exemplu producția de carne, de miere etc ), rezultă unele bunuri secundare; c) oferta mixtă, când mai multe bunuri oferite satisfac aceeași cerere (de exemplu cafea, ceai, lapte): Legea ofertei Extinderea și contracția ofertei Condițiile ofertei Modificarea prețului de pe piața unui bun determină extinderea și contracția ofertei, în așa fel încât fiecărui nivel de preț îi va corespunde o anumită cantitate oferită Dacă prețul crește, oferta se va extinde, adică va crește cantitatea oferită iar dacă prețul se va reduce, oferta se contractă, adică se reduce cantitatea oferită Schimbarea cantității oferite la diferite niveluri ale prețului poate fi prezentată și analizată cu ajutorul unul tabel, unul grafic sau prlntr-o funcție Efectul modificării cantității oferite prețului asupr Prețul unitar Cantitatea oferită (loll -JjnlUafifiț QQ «Ж J ( J ( QQQ Q убавити й «л economia politică /OFERTA Funcția ofertei în această situație: = + P ( - + X ) Raporturile de cauzalitate dintre schimbarea prețului și cantitatea oferită constituie conținutul legii generale a ofertei Corespunzător acestei legi: a) creșterea prețului determină creșterea cantității oferite; b) reducerea prețului determină reducerea cantității oferite зоо Fig nr Contracția și extinderea ofertei Q Presupunând că ceilalți factori care determină modificarea ofertei și care constituie condițiile ofertei, nu se schimbă, rezultă că între evoluția prețului și cantitatea oferită există o relație directă, pozitivă Această relație este pusă în evidență de graficul alăturat Considerând că într-o perioadă determinată de timp, pe piața unui anumit produs, diferitele niveluri de prețuri nu se modifică, oferta poate crește sau poate să se reducă în raport cu cantitatea oferită inițial la un nivel dat la prețului Fenomenul creșterii sau reducerii ofertei se reprezintă printr-un tabel, printr-o funcție sau printr-un grafic Creșterea și reducerea ofertei ?"“* *»>••»■ POM II гергомпед printr o , „ d„ Oi - + P Șl ~ - p sau printr-un grafic , can- Fig nr Modificarea ofertei la un preț dat ECONOMIA POLITICA în graficul numărul^? constatăm că la prețul de lei unitatea cantitatea oferită inițial era de unități în comparație cu oferta inițială reprezentată de dreapta Oo, dreapta Oi semnifică o creștere a ofertei, cantitatea oferită corespunzătoare prețului de lei este în această situație de unități, iar dreapta O semnifică o reducere a ofertei titatea oferită fiind în această situție de unități Modificarea cantității oferite la același nivel al prețului este determinată de o serie de factori care mai poartă denumirea de condițiile ofertei și care sunt: ) costul producției ; ) prețul altor bunuri; ) numărul firmelor care produc același bun; ) taxele și subsidiile; ) previziunile privind evoluția prețului; ) evenimentele social-politice și naturale Costul producției între nivelul costului și cantitatea oferită există o relaț e negativă Reducerea costului de producere a unui bun determină creșterea cantității oferite iar creșterea costului, scăderea ofertei Schimbarea costului unui bun depinde în primul rând de tehnologiile de producție îmbunătățirea tehnologiilor, înlocuirea celor învechite cu altele noi conduc la sporirea eficienței utilizării tuturor resurse or economice, creșterea producției obținute cu același volum de resurse, rezultatul fiind reducerea costului pe unitatea de produs în al doilea rând, mărimea costului depinde de nivelul prețului factorilor de producție La același nivel al eficienței economice dacă salariile cresc, sau prețul materiilor prime, materialelor, energiei etc sporește, costul va crește iar oferta se va reduce Costul de producție reprezintă cel mai important factor care determină modificarea ofertei Prețul altor bunuri O cantitate determinată de resurse economice poate fi ut lizată în aceleași condiții de eficiență pentru obținerea a două bunuri, de exemplu x și y Dacă prețul bunului x se reduce, o parte mai mare din volumul de resurse sau chiar întreaga cantitate va fi folosită pentru producerea bunului у al cărui preț nu s a schimbat; modificarea prețului bunului x va determina o creștere sau o reducere ofertei pe piața bunului y Totodată, din producția unor bunuri principale (de bază) rezultă o serie de produse secundare din a căror vânzare rezultă venituri care pot avea o pondere importantă în veniturile totale încasate Dacă prețui bunului principal crește, celelalte condiții rămânând neschimbate, oferta de pe piața bunului secundai va spori și invers, dacă prețul se va reduce, oferta de pe piața bunului respectiv va scădea ECONOMIA POLITICĂ / O F E R TA -— Numărul firmelor care produc același bun într-o anumită industrie își pot desfășura activitatea mai multe firme Dacă producția acestor firme nu se codifică într-o anumită perioadă de timp șl noi firme vor intra în industria resPedtl^’°'erta crește în situația în care unele din firmele respective vor da faliment, oferta se reduce Taxele și subsidiile Majorarea taxelor pe profitul firmelor dintr-o anumită industrie va determina o reducere a ofertei, iar reducerea taxelor, o creștere a ofertei Totodată, unele firme și industrii pot beneficia de subsidii din bugetul statului rezultând astfel o creștere a ofertei, celelalte condiții rămânând neschimbate Previziunile privind evoluția prețului Orice firmă își desfășoară activitatea atât pe o piață prezentă cât și pe o piață viitoare în situația în care una sau mai multe firme dintr-o anumită industrie prevăd că în viitor prețul de piață al bunului produs va crește, oferta prezentă se va reduce, iar dacă se așteaptă ca prețul să scadă, oferta de pe piața prezentă va crește, celelalte condiții rămânând constante Evenimentele social-politice și naturale Producția oricărui bun presupune anumite condiții social-politice și naturale Cadrul social-politic și juridic prezintă o importanță deosebită pentru asigurarea oricărei activități economice în unele domenii de activitate (agricultură, construcții, industria minieră etc ) importante sunt și condițiile naturale în condiții social-politice și naturale favorabile, ceilalți factori rămânând neschimbați, oferta crește iar o înrăutățire a unora sau altora din aceste condiții va determina o reducere a ofertei Prin însumarea algebrică absolută sau relativă a influenței fiecărui factor va rezulta modificarea totală a ofertei unui anumit bun, la un nivel dat al prețului Elasticitatea ofertei Importanța cunoașterii ofertei și elasticității ei Elasticitatea ofertei exprimă dimensiunile sau gradul modificării ofertei în funcție еѵіН рт'ім аГеГ РГег’Sa? a oricăreia din condițiile ofertei Elasticitatea poate fi evidențiată prin coeficientul elasticității ofertei p Astfel, pentru determinarea mărimii coeficientului elasticității ofertei unui anumit bun, în funcț e de prețul acestuia (E op) se utilizează următoarele metode г АО ДР „ % A O a) £op = : -z— sau Eop = u Po p %AP b) £o₽ ~ Юо + o,) fă ■ (p T )~ I astfel ECONOMIA POLITICĂ O FE RTA/ c A ® (P° * ^ )* % top~ ДР x (Oo + Ol): (Oo + Oi) ДО (Po + Pi ) op Д P (Oo + Ol) De exemplu dacă avem în vedere baremul inițial al ofertei și considerăm că prețul crește de la la lei unitatea, coeficientul elasticității ofertei în funcție de prețul bunului respectiv va fi: v r- - - % a) £op = ■ — ~ = °' SaU Eop = ^% = r- - + „ „ b> £op = wo^ yx^^oo = °' Rezultă că în condițiile creșterii cu % a prețului, cantitatea oferită va crește cu mai puțin de un procent în funcție de nivelul coeficientului elasticității ofertei la preț, formele ofertei se prezintă astfel: a) oferta este elastică atunci când unui anumit procent de modificarea prețului unitar îi corespunde o modificare mai mare a ofertei în acest caz, E op este mai mare decât , deoarece -^ > Oo Pq b) ofertă cu elasticitate unitară, când unui procent în modificare prețului îi corespunde unul similar în schimbarea ofertei Deci Eop = când — Oo Po ' c) oferta este inelastică atunci când procentul modificării ofertei este mai mic decât procentul modificării prețului Deci Eop % (p, - pc) Din analiza celor trei situații reprezentate grafic, se poa e constata că mv -Iul prețului de pe piața bunului x, la o anumită ofertă, se moa fică în funcție de schim barca cererii Astfel în condițiile unei anumite oferte (Oo) și cererii (Co) piața bunului x se află în echilibru (Eo), prețul de echilibru fiind (Po) iar cantitatea de echilibru (Q ) însă acest echilibru este temporar El se modifică dacă una din cele două forte al pieței se schimbă, e Astfel, dacă arc loc o creștere a cererii de la Co la Ci iar oferta rămâne aceeași echilibrul piețe, pe o perioadă scurtă de timp se va situa la punctul Ei corespunzător prețului P și cântitâțli oferite Oi Desigur că cele trei noi puncte de echilibru (Ei) Fig nr Oferta pe o perioadă scurtă de timp Fig nr Oferta pe o perioadă lungă ECONOMIA POLITICĂ /OFER TA - evidențiază raporturi cantitative diferite între modificarea prețului și a cantității în funcție de forma de elasticitate a ofertei în graficele numărul , și , pre u este considerat variabilă dependentă iar cererea variabilă independentă, ast e c o creștere a cererii, ca rezultat al modificării venitului sau a altei condiții, determină o creștere a prețului în condițiile unei oferte date La rândul său noul preț determină o extindere a ofertei Modificarea echilibrului dintre cantitatea oferită și cererea de pe piața bunului x poate fi urmărită pe baza unor date ipotetice din tabelul de mai jos Efectul modificării cererii asupra nivelului prețului de echilibru Tabelul nr | Prețul lei/unit Oferta inițială (Oo) (unități) Cererea inițială (Co) (unități) Cererea mărită (CO (unități) Ci = - P I Din analiza datelor prezentate în tabelul de mai sus se pot desprinde următoarele concluzii: a) La prețul de de lei unitatea, cantitatea oferită este egală cu cea cerută Temporar piața se află în echilibru în condițiile în care Oo = + P = Co = • R b) Ca urmare a creșterii cererii, prețul de echilibru se ridică la nivelul de lei unitatea Piața bunului x a intrat într-un nou echilibru, Oo = + P = Ci = - P c) Creșterea cererii are loc în condițiile unei oferte inelastice, prețul sporind cu % iar cantitatea oferită numai cu % Veniturile totale încasate cresc de la lei la lei Echilibrul pieței bunului x se schimbă și datorită modificării ofertei Astfel dacă în condițiile unei cereri elastice se înregistrează o creștere a ofertei (variabilă independentă) prețul (variabilă dependentă) se va reduce, însă într-o proporție mal mică decât proporția creșterii ofertei (vezi graficul nr ) în această situație, cererea se va extinde iar veniturile totale încasate vor crește Fig nr Creșterea ofertei în situația unei cereri elastice OFE RTA/ ECONOMIA POLITICĂ Dacă se înregistrează o creștere a ofertei în condițiile unei cereri inelastlce (menționăm că pentru majoritatea bunurilor de consum cererea este inelas-tică), procentul de creștere a ofertei vaji devansat de cel al reducerii prețului în aceste condiții se înregistrează o extindere a cererii Totodată, veniturile totale încasate din vânzarea bunului x scad Această situație poate fi urmărită în tabelul numărul ca și în graficul Fig Creșterea ofertei în cazul unei cereri inelastice Efectul modificării ofertei asupra nivelului prețului de echilibru Tabelul nr Prețul lei/unit Cererea inițială (Co) Oferta inițială (Oo) Oferta mărită (Oi = + P) I C I I I Din analiza datelor din tabelul de mai sus rezultă următoarele concluzii: a) La nivelul inițial de echilibru al pieței bunului x, cantitatea este de unități iar prețul de lei unitatea; b) Creșterea ofertei (Oi) determină o nouă situație de echilibru la cantitatea și la prețul de lei unitatea (Co = - P = Oi = + P); c) Ca urmare a creșterii ofertei cu %, prețul se reduce cu % iar cantitatea cerută cu %, deci procentul reducerii prețului este mal mare decât procentul creșterii cantității d) Datorită formei inelastlce a cererii, veniturile totale încasate din vânzarea bunului x se diminuează de la lei la lei Din situațiile prezentate privind modificarea celor două forțe ale pieței - cererea si oferta - datorită schimbării unor factori specifici care mal poartă denumirea de condițiile cererii și ofertei, rezultă următoarele Ipoteze: /OFERTA ECONOMIA POLITICĂ a) o creștere a cererii (condițiile ofertei rămânând neschimbate) sau o reducere a ofertei (condițiile cererii rămânând neschimbate) vor conduce la o creștere a prețului; b) o reducere a cererii (condițiile ofertei fiind considerate constante), sau о p creștere a ofertei (condițiile cererii fiind considerate constante), vor determina o reducere a prețului Aceste ipoteze reprezintă axiomele fundamentale ale legii generale a cererii și ofertei I CAPITOLUL al ѴП-Іеа FACTORII DE PRODUCȚIE COMBINAREA FACTORILOR DE PRODUCȚIE i i ; t ’ • L • * Sistemul factorilor de producție Economia politică studiază factorii de producție dintr-o triplă perspectivă microeconomică, macroeconomică și mondoeconomică Cele trei perspective de abordare sunt complementare și se articulează în mod organic în structurarea unei optici unitare asupra esenței, tipurilor și acțiunii factorilor de producție în economia reală Generic, factorii de producție pot fi definiți drept ansamblul condițiilor necesare și suficiente pentru ca orice proces de producție să se poată desfășura conform scopului său predeterminat Factorii de producție reprezintă, în această viziune, totalitatea elementelor de intrare în procesul de producție, ceea ce se reflectă și în denumirea atribuită lor în limba engleză, și anume „input“ O delimitare conceptuală necesară în acest context este cea între noțiunea de „factori de producție* și cea de „resurse* Aceste noțiuni desemnează două categorii de entități distincte din economia reală, deși termenii, în sine, sunt utilizat deseori ca fiind sinonimi în opinia noastră, noțiunea de „resurse * exprimă, în esență starea de disponibilitate a unor bunuri (corporale, dar și incorporale), fără a le asocia în mod univoc o anumită destinație de utilizare, cum ar fi producția sau consumul Ca atare, resursele, prin simpla lor existență, au, în raport cu procesul de producție, caracterul unui potențial productiv în anumite condiții, prin decizii și acțiuni adecvate, specifice ale agenților producători, resursele sunt activate prin atragerea într-o utilizare concretă, primind astfel o anumită destinație și devenind factori de producție Deci, factorii de producție reprezintă resurse aduse de către agentul producător într-o stare activă, proprie utilizării lor efective în procesul de producție Ideea de specificitate a fiecărei categorii de resurse, respectiv de factori de producție, atât din punctul de vedere al naturii lor Intrinseci, cât și al serviciului adus în procesul de producție, conduce la elaborarea unei tipologii reprezentative a acestor factori, considerați în varietatea formelor lor de existență aflate într-o con tinuă extindere șl diversificare Stabilirea unei asemenea tipologii a constituit o preocupare distinctă pentru știința economică, în diferitele el stadii de maturizare Astfel, WIHiam Petty, precursor al economiei politice clasice engleze, afirmă metaforic că „munca este tatăl, iar pământul este mama avuției" Ulterior, economistul francez Jean Baptiste Say a ECONOMIA POLITICĂ / FACTORII DE PRODUCȚIE Șl COMBINAREA LOR elaborat „formula trinitară", devenită celebră, care definea, drept factori de producție, munca, pământul și capitalul Dezvoltarea industrială postbelică a pus în evidență faptul că performanțele de piață ale firmelor producătoare au ajuns să fie influențate tocmai de acțiunea unor factori netradiționali neincluși în convenționala formulă trinitară De asemenea, s-a remarcat că asemenea factori au ajuns să polarizeze eforturi de investiții tot mai însemnate, cum ar fi investițiile în cercetare și dezvoltare tehnologică, în formarea profesională a personalului, în informatizarea activității firmelor și în ameliorarea managementului lor Asemenea evoluții au condus la formularea unei teorii a neo-factorilor de producție Delimitarea dintre factorii de producție clasici și neo-factori decurge din considerente legate de natura lor intrinsecă, dar și din modul specific de acțiune și de gestionare a factorilor din fiecare categorie Astfel, factorii de producție clasici, respectiv munca, natura și capitalul, au la origine resurse din categoria celor tangibile („vizibile"), care pot fi cuantificate direct și pot fi gestionate sub formele lor alternative de stocuri și de fluxuri, întreprinzătorului, tehnologiile, informația etc , din categoria celor intangibile („invizibile”) Ca urmare, exercitarea proprietății și a gestiunii asupra lor implică modalități net deosebite de cele valabile în cazul factorilor clasici; înseși tipologiile uzuale ale resurselor, cum ar fi „epuizabile” -„stocabile” - raritate, se aplică, pentru neo-factori, de o manieră neconvențională Tipologiile actuale, puse de acord cu complexitatea reală a proceselor de producție din economiile contemporane dezvoltate, recunosc legitimitatea luării în considerare atât a factorilor clasici, cât și a neo-factorilor, care în fapt acționează autonom, dar sinergie, se presupun și se intercondiționează reciproc In schimb, neo-factorii, respectiv abilitatea își au originea, în general, în resurse „inepuizabile", „nestocabile", „primare" - „derivate", precum și caracteristica de Caracterizarea generală a factorilor de producție clasici * MUNCA, prezența și Funcționarea oricărui sistem de producție este de neconceout fără intervenția omului Știinta economică abordează «m i ceput ,ărd calitatea sa de purtător al unor nevoi de consum tot mal complexe el si P°SeS°r Un°' ab“ilâ|i reia^are^ reducerea treptată a timpului lucrat și creșterea corespunzătoare a timpu ui - creșterea duratei de pregătire școlară și profesională instituționalizată, prec și a nivelului și complexității acestei pregătiri; - amplificarea dimensiunii creative a proceselor de muncă, bazată pe dezvoltarea aptitudinilor pentru inovare, pe accentuarea laturii de concepție a muncii în detrimentul celei de rutină, pe dezvoltarea componentei informaționale a celor mai diverse genuri de muncă Dintr-o problemă de interes pur individual, cum era considerată în perioada primei revoluții industriale, formarea profesională inițială și reciclarea ajung să se situeze, în prezent, printre prioritățile conducerii strategice a firmelor, ca importantă sursă de competitivitate NATURA Un al doilea factor de producție originar (primar) este cel natural Factorul natural al producției se referă la toate resursele brute din natură care sunt folosite la producerea bunurilor economice Factorul natural se materializează exclusiv în acele elemente care, fiind oferite omului direct de către natură, sunt pentru prima dată atrase în circuitul economic Din sfera sa de cuprindere fac parte solul, aerul, apa, mineralele, fondul silvic etc Prezența factorului natural a( producției^este nemijlocit sesizabilă în activitățile aferente sectorului primar al economiei, specializat în desprinderea din natură a resurselor brute; asemenea activități sunt cele din minerit, agricultură, silvicultură, piscicultură, economia apelor etc Factorul natural de producție are un caracter primar, originar Elementele sale nu sunt reproductibile în mod artificial, deși știința contemporană oferă omului posibilitatea de a interveni în circuitul formării și regenerării multora din resursele naturale Odată intrate în lanțul de prelucrări succesive care le transformă potrivit diverselor necesități de consum, bunurile de proveniență naturală se îndepărtează de forma lor originară în acest sens P Samuelson arăta că „solul este și un efect al acțiunii omului, resursele minerale sunt depozitate în pământ de către natură însă este necesar un imens efort pentru a le descoperi, extrage și prelucra; în felul acesta ele dobândesc anumite proprietăți inerente bunurilor-capital" ' Forma de existență a factorului natural al producției este nn» tipul substanței și al energiei Fiecare tip de resursă primară ce poate fi utilizată scop productiv are propriul său regim de formare și - în unele cazud - de reaenXÎ ea are la un moment dat o anumită disponibilitate ca volum si însușiri s no ч exploatarea sa curentă se justifică numai în anumite condiții de ordin î economic ’" ae ord,n tehnic și n Paul Samuelson - „Uconomique” (VlII-edition), vol I, Paris, Librairie Armând Colin, % p ECONOMIA POLITICĂ FACTORII DE PRODUCȚIE Șl COMBINAREA LOR / O aîtă particularitate a factorului natural al producției constă în faptul că, la nivelul iu', este cei mai pregnant pusă în evidență raritatea resurselor; astfel, multe dintre resursele pr mare sunt epuizabile, iar altele, deși regenerabile, sunt reproduse de natură într-un ritm inferior celui al creșterii nevoii de a le consuma Majoritatea resurselor naturale prezintă multiple alternative de utilizare posibile în raport cu nivelul tehnologiilor disponibile Prelucrată într-un mod specific, o anumită resursă naturală se transformă într-un tip determinat de bun economic în anumite procese de producție, resursele naturale utilizate în mod tradițional pot fi substituite prin bunuri-capital create artificial Dimensiunea cantitativă a factorului natural al producției se referă, în general, la volumul în care o resursă naturală sau alta este atrasă efectiv în circuitul economic Modul concret de măsurare a acestui volum depinde de natura resursei respective Astfel, de exemplu, pentru terenul agricol interesează suprafața cultivată, pentru fondul silvic - volumul de masă lemnoasă recoltat, pentru apă - debitul captat și volumul acumulărilor, pentru minerale - cantitățile de substanță utilă extrase Dimensiunea calitativă a factorului natural vizează, la rândul ei, acele atribute intrinseci ale unei resurse primare care o fac proprie utilizării productive De regulă, aceste atribute sunt multiple și complex inter-corelate, rezultanta lor regăsindu-se sintetic în randamentele de utilizare obținute în procesul productiv (de exemplu -recolta la hectar, producția pe cap de animal, puterea calorică a unei tone de combustibil etc ) Pământul, ca principală formă de factor natural, este punctul inițial ai întregii activități economice Procesele de producție, în marea lor diversitate, sunt legate într-o formă sau alta de factorul „pământ”, căci el oferă atât substanța și condițiile materiale primare ale producției, cât ș; resursele primare de energie în agricultură și silvicultură, procesul de producție este indisolubil legat de valorificarea unui ansamblu de însușiri ale pământului, specifice solului: suport și mediu de viață pentru toate p*an*ele terestre, sursă primară de elemente nutritive și rezervorul principal de energie al organismelor vi receptor și regulator al umidității în sistemul sol-apă-plante etc Ca urmare, lumea vie în totalitatea ei, ca și dezvoltarea societății, depind, direct sau indirect, de capacitatea solului de a asigura energte ș substanță vitală Pământul este un factor de producție de neînlocuit și, totodată, limitat ca întindere, care dispune însă de o mare capacitate de regenerare și de creștere a randamentului său Desigur, prin practicarea unei agriculturi neraționale, rezervele de energie și substanțe nutritive organice și minerale acumultate în sol se pot epuiza treptat, până la afectarea gravă a potențialului product;, al pământului De aceea, utilizarea rațională a întregului fond funciar, păstrarea și creșterea fertilității solu ui în scopul realizării unei agriculturi intensive, cu randamente sporite capătă o semnificat e deosebită în condițiile creșterii populației și ale multiplicării trebumțelor umane Mărimea suprafețelor de terenuri ce pot fi atrase în circuitul agricol diferă mult pe zone geografice pe țâr De altfel, în multe țări, printre care și România, rezervele de terenuri încă neatraseîn circuitul economic sunt foarte reduse sau chiar epuizate, creșterea randamentelor la hectar rămânând practic singura sursă majoră de sporire a producției agricole Acest proces implică un volum împortan* de investiți», ceea ce înseamnă creșterea continuă a valorii economice a pământului Resureele minerale constituie o altă componentă esențială a factorului natural oe producție - e au un rol important în asigurarea bazei de materii prime și energie necesare desfășurării întregii economia politică ipate, după gradul de cunoaștere a lor la un Ipotetice; după posibilitățile de exploatare, ele se împart n resurse neexploatabile ; după conținutul lor, se deosebesc resurse bogate și / FACTORII DE PRODUCȚIE $l COMBINAREALOR activități economice Resursele minerale sunt gru moment dat, în resurse certe șl resurse I resurse exploatabile economic cu tehnologiile actuale și, respectiv economic la nivelul tehnologiilor existente; resurse sărace în substanță utilă Potențialul de resurse minerale este dinamic, datorită extinderii activității de cercetare geolc gicâ ce are ca scop identificarea de noi resurse sau trecerea unor resurse existente de la grupa resu ipotetice la cea a rezervelor certe; de asemenea, activitățile de cercetare-dezvoltare ge^e ează tehnologii de exploatare, în condiții economice, a unor resurse naturale care, cu tehnologiile disponibile anterior, nu și-ar fi justificat economic exploatarea Raportul dintre stocul de resurse minerale existente la un moment dat și consumul curent de resurse determină gradul de asigurare a producției cu rezerve, exprimat în număr de ani, acesta trebuie păstrat la dimensiuni optime, deoarece pregătirea pentru exploatare cere timp îndelungat, iar de resursele existente trebuie să beneficieze nu numai generațiile prezente, ci și cele viitoare CAPITALUL în calitate de factor de producție, capitalul reprezintă categoria bunurilor produse și utilizate în scopul producerii altor bunuri economice Categoria de bunuri astfel definită reprezintă capitalul real, denumit și „tehnic"; în unele lucrări de teorie economică se mai folosesc, aproximativ cu aceeași semnificație, termeni ca: bunuri de capital sau bunuri-capital, bunuri instrumentale, echipament capital în raport cu factorii primari de producție (natura și munca) bunurile-capital sunt un factor derivat, dată fiind proveniența lor din procesele de producție anterioare Capitalul real nu se confundă cu capitalul bănesc în formă lichidă și nici cu capitalul fictiv, concretizat în titluri de valoare; capitalul real este procurat prin tranzacții efectuate pe piețele specializate de bunuri de capital, în timp ce capitalul lichid și cel fictiv sunt obiect de tranzacție pe piețele financiare Capitalul real cuprinde întreaga varietate de bunuri reproductibile, aflate la dispoziția agenților economici producători și folosite pentru producerea a noi bunuri economice; în sfera sa de cuprindere intră instalațiile și infrastructura firmelor din industrie, agricultură, transporturi, comunicații și comerț, precum și stocurile de materii prime, materiale combustibili, semifabricate, producție neterminată, considerate normale pentru a asigura ritmicitatea necesară a producției După modul specific în care se consumă și se înlocuiesc, componentele capitalului real se grupează în: capital fix și capital circulant Capitalul fix reprezintă acea parte a capitalului real formată din echipamente de olosință îndelungată, care participă la mai multe cicluri de producție, se depreciază treptat șl se înlocuiesc după mai mulți ani de utilizare «preciaza în componența capitalului fix intră: construcții (clădiri hale si alte inilor- • «изиие Infrastructura rttn agrlcuttura etc ); е=мітеп е ț^Paul Heyne - „Modul economic de gândire", București, Editura Didactică și Pedagogică, , ECONOMIA POLITICA FACTORII DE PRODUCȚIE Șl COMBINAREA LOR / mașlni-unelte, calculatoare și roboți industriali, agregate și instalații de lucru, mecanisme șl dispozitive de reglare, mijloace de transport etc Capitalul fix se distinge prin caracterul limitativ al posibilităților sale de trecere de la un fel de utilizare productivă la altul Rigiditatea utilizării lui este cu atât mai mare cu cât echipamentul tehnic de producție este mai specializat Capitalul circulant reprezintă acea parte a capitalului real care se consumă în întregime în decursul unui singur ciclu de producție și care trebuie înlocuit cu fiecare nou ciclu în componența capitalului circulant se includ: materii prime, materiale de bază și auxiliare, energie, combustibili, semifabricate etc Bunurile ce alcătuiesc capitalul circulant sunt susceptibile de a primi utilizări diverse; posibilitățile de alegere a unei anumite utilizări sunt cu atât mai largi cu cât elementele de capital circulant sunt mai aproape de studiul materiei brute naturale încadrarea bunurilor economice în categoria capitalului real nu pornește și nu trebuie să pornească de la forma natural-materială a bunurilor respective; în fapt, unul și același bun economic, având anumite proprietăți specifice, poate primi fie destinația de bun de consum fie cea de bun-capital Bunurile produse devin bunuri-capital numai atunci când sunt atrase în activitatea productivă și îndeplinesc în mod efectiv funcțiile specifice ce le revin în calitate de capital fix sau de capital circulant Abordat la nivelul de ansamblu al firmei, capitalul real - fix și circulant - apare drept o parte a capitalului în funcțiune; alături de celelalte forme ale capitalului total exploatat în activitatea firmei, capitalul real participă la un circuit specific, care decurge din funcționarea agenților producători într-un mediu economic de piață Stadiul întâi al circuitului capitalului în funcțiune îl constituie procesul prin care capitalul lichid al firmei se transformă în capital real productiv; această transformare are loc în condițiile în care firma se prezintă pe piața bunurilor de capital în calitate de cumpărător și procedează efectiv la achiziționarea de bunuri - capital necesare producției Paralel, firma se prezintă în calitate de cumpărător și pe piața muncii atrăgându-și resursele de muncă necesare Stadiul al doilea al circuitului capitalului în funcțiune al firmei îl constituie utilizarea productivă a capitalului real, în combinație cu ceilalți factori de producție, pentru obținerea de bunuri destinate vânzării ca mărfuri pe piață Ultimul stadiu al circuitului capitalului în funcțiune al firmei cons;ă în trecerea acestuia din forma marfă în forma bănească, prin vânzarea bunurilor produse Corespunzător celor trei stadii ale fluxului circular al capitalului firmei acesta îmbracă trei forme: bani, bunuri- capital și, respectiv, marfă Dintre cele trei forme funcționale ale capitalului, numai una, și anume, bunurile capital, reprezintă capital real, care funcționează în calitate de factor de producție; banii cu care se inițiază circuitul, precum și mărfurile destinate vânzării intervin numai în roluri conexe în raport cu procesul productiv propriu-zis Funcționarea capitalului firmei are un caracter continuu, circuitul fiind repetitiv Reluarea parcurgerii celor trei stadii ale circuitului reprezintă rotația capitalului ,ar timpul necesar pentru parcurgerea unul circuit complet reprezintă viteza de rotație a capitalului Asupra vitezei de rotație a capitalului Influențează mai mulți factor, inclusiv structura capitalului productiv utilizat Cum elementele de capital fix se / FACTORII DE PRODUCȚIE f$l COMBINAREA LOR eCOWOt^f А ^ОШі utllizmvă In mul rnullo cicluri do producție, întroprindenlo pondere ridicate a capitalului fix înroglMrua/â о /itezâ do rotație mor m Dinamica factorului do producția poate fi explicată prin procesul brute a capitalului rost, care cuprinde; (a) formarea brută de capi a -/ varlafln «tocurilor, Formarea bruta do capital fix caracterizează proceaul prin care fcunurite destinata a servi drept capital fix sunt procurate de către întreprinderi In «copul de e » utilizata In procesul do producție, Acest proces cuprinde; a) achiziționarea, de pe ploțolo specializate, sau, după caz, producerea In regie proprie, de buriuri-caprtal noi $ punerea lor In funcțiune; b) exercitarea asupra bunurilor de capital fix existenteг unor Intervenții menite a le ameliora performanțele funcționale, a le crește durata de viața șl randamentul, a le refece anumite componente Variația «tocurilor reprezintă diferența între intrările în stocuri și ieșirile din stocuri tn cursul perioadei considerate Stocurile conțin toate bunurile (materii prime, materiale, combustibili, semifabricate, producție neterminată, produse finite; care se găsesc In posesia întreprinderilor Formarea capitalului fix are loc prin Intermediul investițiilor, Investițiile «o definesc drept totalitatea cheltuielilor făcute de întreprinderi pentru crearea de noi capacități de producție, precum «I pentru refacerea, ameliorarea șl dezvoltarea capacităților existente Investiția totală făcută într-o anumită perioadă pentru formarea brută de capital fix poartă denumirea de Investiție brută Ea are ca sursă atât sumele recuperate de către firme prin amortizarea capitalului lor fix în funcțiune, cât și reinvestirea unei părți din profit (acumularea netă de capital) Pe parcursul utilizării capitalului fix, acesta înregistrează un proces de depreciere Având un caracter progresiv și cumulativ, deprecierea conduce inevitabil, în timp, la scoaterea din funcțiune a bunurilor de capital fix, obligând la înlocuirea acestora Deprecierea capitalului fix se datorează atât uzurii fizice, cât și uzurii morale a acestuia Prin uzura fizică a capitalului fix se înțelege pierderea treptată a proprietăților lui tehnice de exploatare ca urmare a folosirii productive și a acțiunii agenților naturali Cum capitalul fix participă la mai multe procese de producție, el suferă de fiecare dată un anumit grad de uzură fizică Corespunzător acestei uzuri fizice se calculează cote de amortizare care se Includ în costul producției, pentru a face posibilă reconstituirea sumelor necesare înlocuirii capitalului fix uzat Recuperarea acestor cheltuieli prin regăsirea lor în prețul de vânzare al produselor permite constituirea unul fond de amortizare, pe baza căruia va fi posibilă înlocuirea caoitalului fix ь sfârșitul duratei salo de viață P ,x ,a în afara deprecierii datorate uzurii fizice, capitalul fix est datorate uzurii morale Cauza primară a uzurii morale o constituie proaresLFilhni'r " însoțit dn creșterea productivității muncii și a randamentului noilor echioamorL н producție Acesta face ca prețurile do achiziție a echipamentelor de capital fix II modifice sau ca unele echipamente să devină depășite din punct de vedere tehni V comparație cu cele noi, de același gen, în condițiile în care performanțele tehnice к supus și deprecierii I f X ECONOMIA POLITICĂ FACTORII DE PRODUCȚIE Șl COMBINAREA LOR /J economice ale unora din echipamentele de producție nu mai corespund, este necesară înlocuirea capitalului fix vechi, depreciat din punct de vedere moral, cu echipamente noi, chiar înainte de a se uza fizic complet Pentru determinarea gradului efectiv de depreciere tehnică șl a capacității de funcționare a capitalului fix sunt folosite o serie de metode analitice de evaluare a uzurii fizice și a uzurii morale a echipamentelor de producție, bazate, în general, pe expertize de specialitate Astfel de metode sunt aplicate atunci când se pun probleme de retehnologizare a unor întreprinderi, ramuri sau sectoare economice Neofactori de producție TEHNOLOGIILE pot fi definite drept procedee de combinare și transformare a factorilor de producție în rezultate ale producției, prin aplicarea unor reguli riguros definite Ele sunt de natura unor active intangibile, reprezentând, în esență, cunoaștere aplicabilă în mod curent în activitatea de producție Tehnologiile articulează într-un proces coerent diferitele faze și operații specifice, ocazionate de obținerea unor bunuri sau servicii cu caracteristici predeterminate Rolul specific al tehnologiilor ca factor de producție este acela de a defini în mod riguros și explicit, natura și succesiunea fazelor a căror parcurgere asigură transformarea elementelor de intrare în elemente de ieșire ale procesului de producție într-o accepțiune extinsă, conceptul de „tehnologie" include în sfera sa de cuprindere și infrastructura aferentă aplicării procedeelor respective, de exemplu prin „tehnologie informatică , practicienii înțeleg, în sens larg, nu numai facilitățile operaționale oferite prin exploatarea de echipamente de calcul („hardware ) și programe informatice („software"), ci cuplajul între infrastructura informatică și funcțiunile ei, așa cum ele sunt percepute de utilizatori Ca resurse potențial utilizabile, tehnologiile disponibile la un moment dat formează „stocul de tehnologii", concretizat în brevete de invenție, licențe, atestând drepul de a aplica anumite tehnologii, proiecte de produse și instalații machete si prototipuri, diagrame de flux, specificații de execuție a unor operații sisteme de asigurare a calității, programe informatice pentru asistarea producției cu calculatorul etc# Ca factor de producție activ, orice tehnologie se prezintă în starea sa operațională, intervenită în condițiile în care tehnologia respectivă a fost aleasă si pusă efectiv în aplicare de către agentul economic producător- această ХЛ constituie o importantă problemă de decizie multicriterlală de ordin tehnic si economic; raționalitatea unei asemenea decizii este asigurată atunci când re/Zr l alegerii făcute este o tehnologie adecvată scopului producției și în același mn P = b» dt exploatai in condltl» da e, Flecare , taolo^ sub aspectul cond Ițllor care fac necesară șl respectiv, posibilă aplicarea sa în proces de producție sau altul p sa ntr'un / FACTORII DE PRODUCȚIE Șl COMBINAREA LOR ECONOMIA POLI Ca rezultat al avansurilor cunoașterii, tehnologiile înregistrează o dinamică d P amploarea șl ritmul Inovării din diverse domenii în acest sens pot fi diferențiate așa “ „generații tehnologice", a căror succesiune relevă acțiunea fenomenului de progres te determină înnoirea continuă a componentelor stocului de tehnologii disponibile la un mom Evoluția de la o generație tehnologică la alta poate fi de natura unei ameliorări sau de „străpungeri tehnologice"; ajungerea unei noi tehnologii în faza operațională conduce, de regulă, la situațlaîn care tehnologiile din generații precedente apar ca depășite, iar exploatarea lor in continua, e ca Ineficientă Apariția de noi tehnologii este o sursă majoră de avantaj competitiv pentru firmele care reușesc să le implementeze rapid și să le exploateze eficient, după cum firmele care acționează lent și incoerent în această privință sunt amenințate de perspectiva declinului Avansul tehnologic înregistrat de o firmă este cu atât mai important pentru prezentul și perspectivele ei pe piață, cu cât concurența pe piața respectivă este mai intensă și, de asemenea, cu cât generațiile tehnologie se succed la intervale mai scurte Progresul tehnologic are drept esență ameliorarea performanțelor procesului de producție, prin gestionarea cu eficiență sporită a factorilor de producție, paralel cu îmbunătățirea caracteristicilor tehnico-funcționale și calitative ale bunurilor obținute Sfârșitul secolului XX se caracterizează prin avansul revoluționar al cunoașterii științifice și tehnologice, cercetarea și inovarea devenind un proces integrat la scară mondială în asemenea condiții, agenții producători nu numai că urmăresc să se încadreze în tendințele generale ale științei și tehnologiei, ci abordează problema inovării și modernizării ca o prioritate strategică majoră a propriei activități Se consideră că, în condițiile actuale, o firmă își poate asigura viabilitatea tehnologică numai prin alocarea unei cote de cel puțin - % din cifra sa de afaceri pentru acțiuni de cercetare-dezvoltare INFORMAȚIA Omul, prin esența sa, este o ființă informațională, iar munca sa are o componentă informațională distinctă Acest fapt se relevă cu pregnanță în procesul producției, care presupune, în totate cazurile, predeterminarea unui scop, formularea căilor de atingere a acestuia, comunicarea reciprocă și coordonarea acțiunilor participărilor la proces, evaluarea și ajustarea rezultatelor obținute Lipsit de aportul de informație necesară și suficientă desfășurării sale normale, procesul de producție ar înregistra dereglări, ar scădea drastic nivelul eficienței și performanțelor competitive s-ar mări gradul de dezorganizare până la atingerea stării de blocaj Generic, informația se definește drept un semnal rezultat di realității prin cunoaștere și căruia atât emitentul, cât și destinatari îi aceeași semnificație Informația face parte din categoria activelor Intangibile ale firmelor înrianis • Olud ™lliple >„ ІапсЦопа а, ace!lora Ca»,atea da ZS tS Z ra|,e faptice Bau documanta™ atocata pa aupor|( materiali (hârlio ’li|n, Га'’ MC-’ ""'Oduse ca a,a'a Pf'oeZ d m reprezentarea J asociază ECONOMIA POLITICĂ FACTORII DE PRODUCȚIE Șl COMBINAREA LOR / Informația de intrare într-un proces de producție se concretizează în structuri variate, cum sunt; fișe tehnice, desene de execuție, standarde, norme de consum și de producție, instrucțiuni de lucru și de protecție a muncii, documentații de invenții, inovații și raționalizări, proiecte de sisteme de organizare și management, know-how, studii de fezabilitate, rapoarte de asistență tehnică și consultanță etc ; toate acestea constituie bunuri informaționale Apărând ca intrare distinctă în orice proces de producție, informația acționează atât indirect, prin asimilarea și utilizarea ei de către indivizii implicați în proces, cât și direct, prin asistarea cu calculatorul a funcționării sistemelor de producție Informațiile disponibile și refolosibile, depozitate pe diferiți suporți materiali, reprezintă, în sensul cel mai larg, resurse informaționale Resursele informaționale reprezintă un factor fundamental al progresului economic Bunurile informaționale sunt furnizate de sectorul economic al informației (cuaternar), caracteristic economiilor moderne orientate spre informatizare în țările cu economie dezvoltată de piață, sectorul cuaternar înregistrează ritmuri de creștere dintre cele mai ridicate, cu mult superioare în raport cu oricare din celelalte sectoare economice, Informațiile se deosebesc de resursele economice clasice printr-o serie de particularități, care privesc atât producerea informațiilor, cât și gestionarea, tranzacționarea pe piață și utilizarea acestor resurse Principalele particularități ale informației ca tip de bun economic se referă la faptul că : - producerea informațiilor prin procesul de cunoaștere și reprezentare a realității are un caracter neîntrerupt și, practic, nelimitat; ca urmare, stocul de informații se extinde și se îmbogățește continuu; - utilizarea informației este nedistructivă și repetitivă; după o anumită utilizare, informația rămâne în continuare o resursă disponibilă, dar în raport cu avansurile cunoașterii poate înregistra o perimare de natura uzurii morale; - accesul unui utilizator la o informație nu-l deposedează, de regulă, pe deținătorul ei inițial de utilitatea informației respective sau de posibilitatea de a o oferi pe piață și la alți beneficiari; - informația nou creată și oferită pe piață implică, în general înalte costuri de producere în virtutea caracterului ei de rezultat al actului creativ, intelectual; pe de altă parte, ea este extrem de ușor de reprodus și de vehiculat; apare, deci, necesar ca această resursă să fie supusă unor reguli specifice de gestionare, acces și protecție; protecția dreptului de proprietate asupra bunurilor informaționale se realizează, în principal, prin contracte, legislația dreptului de autor, licențe, brevete patente, mărci înregistrate etc Trecerea de la societatea industrială la societatea informațională în sensul definit de John Naisbitt , legitimează recunoașterea informației ca suport al raționalității superioare a acțiunii umane întemeiată pe primatul efortului de concentie ci li creativității p * ABILITATEA ÎNTREPRINZĂTORULUI reprezintă un neo-factor de producție propriu sistemelor economice bazate pe concurență și libera inițiativă ) Gdrard Maarek - „L’informalion dconomique, Marchâ el inslituuons" (j, no (juillct), p, ) John NaisLill - „Mcgatendințe", Editura politică, București, , p, Revue Economique, / FACTORII DE PRODUCȚIE Șl COMBINAREA LOR ECONOMIA POLITIC^ în general, prin întreprinzător este înțeles acel tip de subiect al activități’ economice care fie că inițiază o nouă afacere, fie că, în cadrul unei a ac-rt desfășurare, inițiază un proces de schimbare radicală D Hyman definește spiritul întreprinzător drept „abilitatea de a crea produse și procese și de a organiza crearea de produse și servicii întreprinzătorul ges tionează, făcând uz de propriile-i abilități, ansamblul sistemului de faeton de producție; el efectuează alegerea factorilor în raport cu scopul pe care și-l stabilește, atrage acești factori și îi aduce în starea activă, necesară utilizării lor combinate în procesul de producție plasat sub controlul său Calitatea de întreprinzător ilustrează, în economia contemporană, în primul rând, un tip de comportament, de esență activă și novatoare, și mai puțin o poziție personală oficializată întreprinzătorul se afirmă ca un personaj principal, declanșator și animator al dinamicii și transformărilor la nivel microeconomic „Pentru întreprinzător, legitimitatea decurge din ceea ce el face în societate, de acțiunea pe care el o îndeplinește, de proiectul pe care el îl propune societății Abilitățile ce se cer întrunite în persoana întreprinzătorului pentru a putea gestiona efectiv un asemenea proces complex sunt diverse ca natură și ca mod de formare; este vorba despre aptitud ni de strateg, de decident, de administrator, de investitor, de manager de proiect, de comerciant, de negociator, și chiar de executor al unor acțiuni cu caracter operațional, dar și de supervizor și controlor al activității proprii și a colaboratorilor Abilitățile cu care este înzestrat întreprinzătorul vizează îndeplinirea de către acesta a unor funcții cum sunt - sesizarea ocaziilor și a șanselor, respectiv a faptului că, într-un anumit context și la un anumit moment, o anumită acțiune are șanse de succes și că, deci, se justifică promovarea ei; - formularea unui proiect al propriei sale acțiuni și definirea condițiilor concrete posibil oe contro at de către el însuși, care ar face ca acest proiect să devină fezabil; - promovarea propriu-zisă a proiectului, prin asumarea unei inițiative și punerea ei în practică, gestionând procesul de demarare a unei noi afaceri sau a unei schimbări radicale într-o activitate economică în curs Ca factor de producție, abilitatea întreprinzătorului reprezintă un element decisiv de progres în măsura în care economia contemporană este bazată prin excelentă oe ir ovare tehnologică și pe dinamica schimbărilor calitative Comportament Deci, combinarea optimă depinde de prețul factorilor Mai exact putem spune că punctul optimal va fl cel pentru care rata de substituire între capital și muncă va fi egală cu raportul prețului factorilor O funcție de producție care prezintă Interes în analiza comportamentului producătorului este funcția de producție omogenă O funcție de producție Q ■ f(xa xb) = xri f(a b) unde f(a b) se spune că este ( - ) mogenă de gradul n dacă, n este o constantă și x un număr real pozitiv FACTORII DE PRODUCȚIE Șl COMBINAREA LOR / ECONOMIA POLITICĂ = ), producția va fi ) producția va fi triplată Se consideră că, ~ ПАГЙ n - funcția este omogenă de gradul și se numește funcție omogenă dXl;îacă se Wlată^consideră că, în acest caz există randamente constante de scară în schimb dacă n > atunci există randamente crescătoare de scară; dacă se dublează factorii, producția este mai mult decât dublă, Dacă C tul ,ix lobal rămâne constant în timp ce costul fix mediu se m cșorează, b) costul global variabil crește în t!mp ce costul mediu poate’Xora в: C ,°bal ,Ota' măreȘte> iar COS,ul mediu total se Comportamentul diferitelor tipuri de costuri în funntu p» e sue ,a, (loo,pe„co) 'ss dc: ~ / COSTURILE DE PRODUCȚIE ECONOMIA POUTIuÂ că producătorul respectiv, în vederea fabricării unei cantități crescânde din produsul „A", va trebui să suporte următoarele costuri: Comportamentul tipurilor de cost Tabelul nr Qant’tatea de produse (q) Costul fix global (Cf) Costul variabil global (Cv) Costul total global (Ct) Costul mediu fix (Cf) q Costul mediu variabil (Cv) q Costul mediu total (Ct) q Costul marginal (Cmg) Ж - • Ж După cum se observă, datele din tabel pun în relief dependența categoriilor de costuri (cu excepția costului global fix) de producția obținută Costul marginal se determină, practic, prin diferența dintre costul global total al producției curente și cel al producției anterioare, ce se raportează la sporul producției Evidențierea tendințelor pe care le au tipurile de costuri, cuprinse în tabel, se poate realiza într-o formă mai expresivă prin prezentare grafică a evoluției lor Astfel, trasând axele coordonatelor vom nota pe abscisă cantitatea de produse (Q), iar pe ordonată costurile în fig se prezintă comportamentul costurilor globale Se observă că, în condițiile măririi volumului producției, costul fix (C apare ca o dreaptă paralelă la axa cantităților, rămânând, deci, neschimbat, în timp ce costui variabil global șl costul global total înregistrează creșteri, n figura sunt trasate curbele costurilor medii și costului marginal De data aceasta, rezultă că mărirea volumului producției dă naștere la m cso,casa, deoarece vo umu, g obal (constant) al „ostului tlx se XX la o Fig cantitate crescândă a producției obținute Curbele costului variabil mediu, costului total mediu șl a costului marginal încep prin descreștere, trecând printr-un minim, după care, cunosc, și ele, tendința de creștere; o asemenea evoluție a acestora se datorează faptului că, în ultimii ani, mărirea producției a fost devansată de creșterea costului variabil, respectiv, a costului total Curba costului marginal trece prin punctul minim al curbei costului mediu total în general, curbele costurilor nu sunt identice, deoarece există condiții de cost diferențiate, atât de la o întreprindere la alta, cât și de la o perioadă la alta Condițiile de cost diferențiate sunt reprezentate de înzestrarea cu factori a întreprinderilor și de eficiență diferită în utilizarea lor Relațiile economice internaționale pot, la rândul for, să exercite anumite influențe asupra costurilor Există părerea că mișcările libere de mână de lucru și de capitaluri între diferite țări generează tendința de egalizare a costurilor Relația: cost mediu - cost marginal în acest caz, trebuie luată în considerare relația matematică dintre o valoare medie șl o valoare marginală Spre exemplu, relația dintre media notelor la învățătură a unei grupe de studențl, în urma sesiunii de examene și „nota marginală“ a unui student care se transferă de la o altă grupă; în cazul în care acesta are o notă superioară mediei grupei în care vine se înregistrează creșterea mediei notelor qruoei respective; Invers, dacă nota studentului care se transferă este inferioară mediei К lWsîl SamUCls°n’ L’ conomi “« techinqucs modcrncs de Panalyse economique, Tom I, ir Tie ECONOMIA POLITICA COSTURILE DE PRODUCȚIE ———— Costul mediu este dependent de costul marginal; dinamica acestuia din urmă se reflectă în evoluția costului mediu Costul mediu este descrescător atunci cana costul marginal este în scădere; costul mediu este crescător atunci când costul marginal este în creștere; costul marginal este egal cu costul mediu când acesta din urmă este la nivelul său minim Cu alte cuvinte, când costul marginal este descrescător, el «trage în jos“ costul mediu total; când costul marginal rămâne constant, atunci costul total mediu nici nu urcă, nici nu scade Dacă însă costul marginal’sporește de la o cantitate produsă la alta atunci el „trage în sus costul mediu total ) Grafic relația dintre costul mediu (CM) și costul marginal (Cmg) se prezintă ca în fig Se observă că, în partea de jos a curbei costului total mediu (CM), în formă de U, costul marginal (Cmg) este egal cu costul total mediu când acesta din urmă este minim Deci, relația: Cmg = CM = minimum CM Pentru ilustrarea relației, dinamică, dintre costul mediu și costul marginal următoarele date: în perioada t (șarja ) cantitatea de produse obținute este de bucăți, iar costul mediu (unitar) este de u m ; în perioada t , se obține o producție suplimentară de bucăți, cu cheltuieli suplimentare de u m în acest caz, costul marginal este : Cmg = / = u m Costul mediu în perioada t este: in se presupun CM = £ x )+ = Ț lq fi //m + “ , Um'' Deci are loc o reducere a costului mediu în condițiile în care costul ost m scădere Dacă, însă, sporul de producție de bucăți uuune cu ur de cost global de u m , costul marginal va fi în creștere și superior celui n * ~ = C u,m‘ Ca urmare> costul mediu în ta crește: marginal a se obține cu un spor mediu ) Paul Samuelson, L’fconomiquc, , Armând Colin, Paris, ECONOMIA POLITICĂ COSTURILE DE PBODUCȚIE^ ( x ) - = = u m CM “ + * Problema minimizării costului Raportul: cost-profit Pragul de rentabilitate j • • • J * ■ * > f л > • * - - W «* ? Costul de producție pe unitatea de produs nu este o mărime constantă Dinamica costului pe unitatea de produs depinde, în principal, de: a) modificarea consumului de factori de producție pe unitatea de produs; b) evoluția prețului factorilor de producție utilizați, preț care se formează la piață; la un nivel dat al consumului de factori de producție pe unitatea de efect util, scăderea prețului de achiziționare a factorilor duce la micșorarea costului, și invers în cazul în care prețul factorilor rămâne constant, iar consumul acestora pe unitatea de produs se micșorează, are loc, de asemenea, micșorarea costului mediu Mărirea costului pe unitatea de efect util este influențată și de volumul producției, de schimbarea caracteristicilor produsului, de calitatea acestuia etc Ținând seama de criteriul de maximizare a profitului, este necesară realizarea unor costuri care să se situeze sub costul estimativ sau(și) real al concurenței în vederea maximizării profitului, producătorul trebuie să minimizeze costurile de producție, și, deci, să obțină rezultate cât mai mult posibile de pe urma celor doi factori de producție- munca și capitalul Cunoașterea științifică a acestui proces necesită luarea în considerare a mai multor elemente în primul rând, limitele resurselor de materii prime și energie, ale resurselor economice în general, îndeamnă la raționalitate în utilizarea lor în acest context, se impun atenției cunoștințele științifice privitoare la ingineria valorii, care, în esență presupune realizarea unui cost minim, fără a afecta calitatea, fiabilitatea și performanța etc Nu sunt, însă, excluse cazurile în care obținerea unor produse este rezultatul unor compromisuri între diverși parametri, în sensul că îmbunătățirea unui parametru se realizează în detrimentul altuia Costul unui autoturism poate fi redus prin utilizarea unor materiale inferioare la unele repere, scăzând, prin aceasta, fiabilitatea Dimpotrivă, mărirea fiabilității poate avea loc prin utilizarea unor materiale de calitate superioară, dar care măresc și costurile de producție in al doilea rând, minimizarea costului de producție are un rol determinant în maximizarea profitului La un nivel dat al prețului de vânzare, diminuarea costului duce la creșterea profitului, după cum ridicarea nivelului prețului de vânzare presupunând neschimbat costul de producție (șl cu atât mai mult în cazul reducerii lui), atrage după sine sporirea profitului obținut în această ordine de idei se impune atenției relația dintre costul de producție șl prețul competitiv Obținerea de profit depinde de capacitatea producătorilor de a fabrica bunuri de calitate superioară la un cost mal redus, pe care să le vândă la prețuri competitive, valorificând astfel în mod corespunzător factorii do producție de care el dispun Importanța reducer l costului pentru maximizarea profitului crește și mai mult dacă ținem seama de faptul că, în economia de piață, producătorii (cu excepția / COSTURILE DE PRODUCȚIE ECONOMIA POLITICĂ monopolurllor)n-au posibilitatea să acționeze după dorința lor nici asupra prețurilor factorilor de producție pe care-i cumpără și nici asupra prețurilor la care-și vând propriile mărfuri De aceea, în condițiile concurenței, în vederea obținerii unui profit cât mai ridicat, producătorii acționează asupra costului, în sensul reducerii lui în al treilea rând, nivelul mai redus al consumului de factori și, pe această bază, posibilitatea ca încasările să fie mai mari decât costurile constituie motivația transferului de resurse spre anumite ramuri, care duce la mărirea ofertei; în acest fel, costul de producție influențează oferta de bunuri De fapt, costurile care influențează oferta sunt costurile marginale, care călăuzesc reacțiile și deciziile producătorilor în condiții optimale, producătorul alege acel nivel al producției la care profiturile sunt cele mai ridicate; în măsura în care acționează asupra ofertei, costul influențează prețul concurențial Astfel, diminuarea costului pe unitatea de efect util constituie baza obiectivă a micșorării prețurilor și tarifelor și, deci, a creșterii puterii de cumpărare a populației în al patrulea rând, importanța minimizării costurilor se reflectă și în cadrul schimburilor economice externe ) întrucât la baza prețurilor se află costurile, un dezavantaj de cost riscă să se transforme într-un recul de competiție De aceea, comprimarea costurilor pe unitatea de produs în interiorul fiecărei țări reprezintă calea de asigurare a competitivității produselor și de realizare a unor schimburi economice eficiente pe piața internațională în contextul relațiilor economice externe contemporane, există părerea ) că „Piața unică europeană'*, ducând la creșterea productivității, se va traduce printr-o presiune asupra costurilor, în sensul reducerii lor, ca și asupra prețurilor europene Pragul de rentabilitate în cadrul relației dintre cost de producție și profit, este necesar să se cunoască și pragul de rentabilitate sau punctul mort al întreprinderii; el indică volumul de producție sau cifra de afaceri de la care, pornind, producătorul obține profit în acest „punct**, încasările totale ale întreprinderii (lt), obținute prin vânzarea produselor respective sunt egale cu costul total global (Ctg), iar profitul (Pr) este nul Astfel, pragul de rentabilitate poate fi exprimat prin relațiile: P qr = lt = Ctg, de unde: P = = Ut, iar Pr = o qr în care: P = prețul de vânzare unitar; qr = cantitatea de ororile corespunzătoare pragului de rentabilitate; U?t = costul total mediu ) Vezi, în acest sens, Lionel Stolcru, L’ambition internaționale, Paris o ) Michel Didier, op cit p - ECONOMIA POUTICĂ COSTURILE DE PRODUCȚIE / Pracui de rsntabi’itate nu se ooate menține pe termen lung fără ca firma respectivă să nu fie constrânsă să iasă din afaceri Pragul de rentabilitate sau punctul mort a! întreprinderii este un concept pe termen scurt în funcție de modul în care evi tuează costul variabil total (C vt) se disting două modalități de determinare a nivelului pragului de rentabilitate: liniară și neliniară Metoda liniară are loc în ipoteza în care costul variabil total evoluează direct proporțional cu volumul producției; în acest caz, toate elementele exprimă relații liniare și se reprezintă grafic prin linii drepte (vezi fig nr ) Relația de calcul al pragului de rentabilitate pornește de la ecuația de definire a „punctului mortu (menționată mai sus), și anume: Pqr = Ctg Ținând seama de faptul că Ctg = Cft + Cvt Jar Cvt = Cv qr, și înlocuind în relația de mai sus, rezultă: Rqr = Cft + Cvqr Rqr - cv qr = Ctt (P-c?) qr = C ft Fig h Ct Producția qr reprezintă volumul critic al producției, corespunzător pragului de-rentabilitate sau punctului critic (sau „mort”) Fig Grafic, pragul de rentabilitate, după metoda liniară, se prezintă ca în fig Din grafic, se observă că: - în intervalul în care costurile totale depășesc încasările totale, se înregistrează pierderi; intersecția celor două drepte - a încasărilor totale și cea a costurilor totale - marchează pragul de rentabilitate (când profitul este nul); de la punctul în care încasările depășesc cheltuielile, întreprinderea obține profit Metoda neliniară are loc în situația în care costul variabil total are o evoluție neproporțională față de volumul producției, așa cum, de fapt, se întâmplă în realitate Evoluția neproporțională a costului variabil Imprimă și costului total global o evoluție neliniară Astfel, curba costului total global va fi neliniară, după cum se observă în fia nr Prag de Prag de gî rentabilitate rentabilitate inferior superior / COSTURILE DE PRODUCȚIE ECONOMIA POUȚțCĂ Presupunând că și în cazul anterior, că prețul de vânzare nu se schimbă, in grafic se observă următoarele: a) o zonă a pierderilor, în condițiile în cârd volumul de producție este redus, iar costurile totale sunt mai mari decât încasările tota e, bj o zonă de profit, cuprinsă între pragul de rentabilitate inferior și pragul de rentabilitate superior, când încasările totale depășesc costurile totale globale; c) o nouă zonă de pierderi, la un volum de producție ridicat, la dreapta pragului de rentabilitate superior, în modelul neliniar, apar un prag de rentabilitate inferior și un prag de rentabilitate superior Profitul maxim se obține la acel volum al producției, la care venitul marginal este egal cu costul marginal Comportamentul întreprinzătorului și reducerea costului Reducerea costului de producție implică raționalitatea în orientarea și mobilizarea eforturilor O componentă esențială a calculului economic o reprezintă optimul producătorului Aceasta înseamnă că producătorul urmărește ca la un cost de producție total dat să maximizeze producția obținută, adică să producă cât mai mult posibil Se are în vedere că resursele alocate să fie de așa natură gestionate, încât maximizarea producției să aibă loc prin mărirea randamentului, nu apelându-se la suplimentarea consumului de factori De asemenea, este vorba de optim sau gestiune optimală, atunci când se urmărește ca un volum de producție, dat să se realizeze cu costuri minime Realizarea optimului producătorului presupune existența unor alegeri posibile» într-un anumit cadru de mișcare Optimul producătorului este considerat, totodată, stare de echilibru, deoarece, în acest caz, producătorul nu mai este nevoit să caute altă soluție Echilibrul producătorului pe termen scurt în ceea ce privește volumul producției, din multitudinea variantelor posibile, întreprinderea trebuie să aleagă acel volum al producției care, în condițiile date, maximizează profitul Este vorba de acea variantă de cantitate de producție care asigura o diferență maximă între încasările obținute șl costurile de producție, deci un profit maxim Conținutul șl tipurile de costuri au fost studiate în paginile de mai înainte încasările pot fi, și ele, totale, medii șl marginale încasarea totală (It) reprezintă suma totală obținută în urma desfacerii producției respective; ea se determină ca produs între cantitățile totale vândute si oretul de vânzare unitar: It => P O H încasarea medie (Im) înseamnă încasarea pe unitatea de bun vândut- ea nu este altceva decât prețul unitar: '• ea nu este ECONOMIA POLITICĂ COSTȚJRILE DE PRODUCȚIE £ încasarea marginală (Img) reprezintă variația încasăriitotale- de o variație Infinit de mică a cantității vândute; ea se poate exprima ca spor de încasare pe unitatea suplimentară (adițională) de volum-desfacere Img - Mt între încasarea medie și încasarea marginală există aceeași relație generală ca între variabilele medii și cele marginale: sporirea încasării medii decurge din creșterea încasării marginale; când încasarea medie se micșorează, aceasta înseamnă că încasarea marginală este în scădere; când încasarea medie este constantă ea reflectă menținerea la același nivel a încasării marginale Sporirea producției atrage după sine atât creșterea costului global total, cât și a încasărilor totale Orientarea producătorului spre creșterea volumului producției sau, dimpotrivă spre reducerea acestuia, ia în considerare evoluția costului marginal și a încasării marginale Astfel, când mărirea încasării marginale, este însoțită de scăderea coste ui marginal sau de creșterea mai lentă a acestuia față de cea a încasărilor, atunc profitul se ameliorează și, ca urmare, producția trebuie să sporească în cazul în care, însă, costul marginal este în creștere sau creșterea este superioară încasării marginale, înseamnă că o unitate suplimentară de producție mărește costul global mai mult decât încasarea totală, micșorând profitul și impunând reducerea volumu ui producției Profitul obținut este maxim atunci când încasarea marginală este egală cu costul marginal în acest caz, se obține o diferență maximă între totalul încasărilor și costurile globale totale Ca urmare, întreprinzătorul va fi interesat să-și mărească olumul producției numai la acel nivel la care costul marginal este egal cu încasarea (venitul) marginală Relația cost - productivitate La un preț dat al factorilor de producție, costul de producție mediu (CM) și costul de producție marginal (Cmg) se află în raport invers față de productivitate Astfel, costul de producție mediu se micșorează atunci când productivitatea medie (PM) crește, șl invers, Costul marginal se reduce atunci când productivitatea marginală (Pmg) crește și, invers, el se mărește când productivitatea marginală scade Dacă se presupune ca factor variabil doar munca, atunci costul marginal este testul muncii asociat la o variație marginală a producției, iar productivitatea mar-y Raymond B„„, E™„le pnliliq„ Woe , ECONOMIA POUTICÂ PRODUCTIVITATEA / înainte de toate o problemă de organizare , care presupune o combinație in cea mai eficace manieră, a cantităților disponibile de diverse categorii de muncă, de capital și resurse naturale pentru a se putea produce bunuri materiale și servicii cât mai util, mai multe și de calitate cât mai bună în medie, munca este astăzi de trei ori mai productivă decât acum de ani M Didier, reflectând legătura cu randamentul celorlalți factori de producție, apreciază, pe baza datelor, că aceasta se datorează unei mai bune pregătiri a forței de muncă, unei mai bune organizări a muncii, unei mai accentuate automatizări a producției, unor utilaje mai bune, unui efort de echipare fără precedent în prezent, se investește în fiecare an de trei-patru ori mai mult decât în anii ’ și mai mult de nouă ori decât la începutul secolului Mașinile și utilajele sunt mai performante, ceea ce conduce la creșterea productivității și, deci, la obținerea unei producții mai mari Creșterea productivității muncii și a celorlalți factori de producție are o serie întreagă de efecte economice și sociale atât pentru activitatea de producție propriu-zisă, pentru condiția omului în producție, cât și pentru condiția lui de consumator Acestea pot fi: economisirea factorilor de producție consumați; reducerea costului de producție; creșterea producției, a competitivității bunurilor obținute; creșterea profiturilor, a salariului nominal și (datorită influenței ce o poate avea asupra diminuării prețurilor) la creșterea salariului real; economisirea timpului de muncă și creșterea timpului liber O problemă deosebit de importantă o reprezintă repartizarea câștigului de productivitate între agenții economici posesori ai factorilor de producție utilizați în primul rând, se are în vedere că o distribuire a veniturilor (salariu, profit, dobândă, rentă) corespunde sporului de productivitate Dacă ar fi superioară, nu ar avea o bază reală și ar genera dezechilibre; nici o creștere uniformă a veniturilor nu este de acceptat, ea fiind, de asemenea, generatoare de dezechilibre, având în vedere că și contribuția factorilor de poducție este diferită în economia de piață modernă distribuirea veniturilor ca urmare a creșterii productivității are loc atât în interiorul întreprinderii pentru dezvoltarea proprie sau pentru recompensarea factorilor de producție), cât și în afara acestuia în favoarea consumatorilor, prin scăderea prețurilor Analiza comportamentului producătorului din perspectiva alegerii variante, venituntor ₽r°dUCtle re mare lmP°rtantă pentru sporirea productivității și a Alegerea variantei optime de producție are în vedere în primul rând maximizarea profiturilor întreprinzătorului care vizează în ultimă Instanță, o combinare eficientă • «« Й asigur, maximizarea l'cX,i ob, „u î и condițiile minimizării eforturilor (costurilor), oținute SHW * K“n‘,rait el humanisme, Paria SS p ***** '"**** * Etlition Albatros, ECONOMIA POLITICĂ / PRODUCTIVITATEA } Metoda cea mai des folosită în producție este cea a programării liniare prezenta în continuare doar două scenarii de alegere a di erite or ѳ n procedee de combinare bazate pe principiile programării liniare Astfel considerăm mai întâi problema alegerii între diferite procese de producție (atunci când factorii de producție sunt considerați nelimitați în figura liniile OA, OB, ОС, OD, reprezintă patru procese de producție și condițiile utilizării a doi factori: muncă șl capital și capital și furnizând un singur produs Faptul că OA, OB, ОС, OD sunt drepte implică că raportul între capital și muncă este același la toate nivelele de producție și că este dat prin înclinația (panta) din dreapta Se admite deci că există randamente constante de scară, deci o strictă proporționalitate între cantitatea de producție și de factor de producție Punctele M, L, K, J, reflectă obținerea aceleiași proporții prin utilizarea tehnologiilor А, В, C, D Se poate demonstra că I, J, K, L, M, N, sunt pe isocuantă; P, O, R, S, T, U, ale cărei segmente sunt paralele cu cele ale I, J, K, L, M, N, este de asemenea o isocuantă Dacă trasăm apoi o linie pe Isocos XX’, se vede că producția maximă obținută pentru o anumită cheltuială poate fi obținută prin folosirea procedeului C; (pentru un regim de prețuri relative date prin xx’ procesul C este optim) Dacă linia de isocont este XY’ procesul C este optim dar procesul D l-a egalat, astfel că toate combinațiile de procese C șl D sunt optime Fig ) R arre, op cit p - economia politică t PRODUCTIVITATEA / Se vede deci că un program optim poate fi mereu realizat cu ajutorul unui proces care depinde de panta liniei isocuantelor Vom considera acum problema alegerii între diferite procese atunci când anumiți factori de producție sunt limitați și când firma poate obține acești factori la un preț constant până la o anumită cantitate maximă, peste care nu-i mai poate dobândi a) Să presupunem că inițial cantitatea de capital este una limitată: FF este linia limitată a capitalului (fig ) Toate punctele care se găsesc pe FF’ și mai jos, reprezintă programe compatibile cu cantitatea de capital disponibilă Programul permițând obținerea producției maxime este determinat prin punctul care se găsește pe isocuanta cea mai ridicată, care atinge linia FF’ Aceasta este Isocuanta J’, K’, L’, M’, F’, care se folosește la procesul OA b) Să presupunem apoi că cei doi factori munca și capitalul sunt limitați Pe figura FF’ este linia care arată caracterul limitativ al capitalului și GG’ linia reliefând caracterul limitativ al muncii Punctele care se găsesc mai sus de FF’ corespund unor programe care corespund programului care adaugă mai mult capital decât este posibil să se obțină; punctele care se găsesc la dreapta și la stânga lui GG’ corespund programului care necesită mai multă muncă decât este posibil să se obțină Numai punctele situate în interiorul dreptunghiului OFGH reprezintă programe compatibile cu cantitatea de factori de care dispunem Acest dreptunghi se numește dreptunghiul programelor admisibile Se ajunge astfel la două concluzii mai importante: Firma poate căuta însă să obțină nu numai un produs maxim, dar și o anume valoare netă maximă Se poate construi o diagramă corespunzătoare figurii pe care se vor trasa linii de isovaloare în loc de linii de isoproducție Acest fapt este posibil doar dacă valoarea unitară a producției și costul fiecărei unități de factori sunt constante In acest caz, fiecare punct de pe linie reprezintă un proces care va corespunde unui anumit produs fizic, și, de asemenea, unei anumite valori a producției, unui anumit cost de producție și unei anumite valori nete Mai mult, pe fiecare linie reprezentând un proces, valoarea netă a producției va fi egaiă cu produsul fizic înmulțit cu valoarea netă pe unitate și va fi deci prooortional cu producția fizică P Programul, care permite obținerea valorii nete maxime, va fi fixat în punctul în care o linie de Iso-valoare atinge regiunea programelor realizabile Problemele de programare liniară au o proprietate remarcabilă care constă în aceea că determinarea unul program de producție optim este strâns legată de resur-V G rare care limitează producția Această proprietate e cunoscută sub numele de principiul de dualitate în folosirea resurselor și a determinării prețurilor Problemele de programare liniară se reprezintă în fond, prin perechi î problemei inițiale îl corespunde o problemă duală Dacă o problemă in sensul că poate fi formulată sub forma unei probleme de programare liniară atuncî'există ^în economia politică / PRODUCTIVITATEA general, o altă problemă economică, care este legată de acesta șl care este numită duală în raport cu prima Una din probleme este de maxim, cealaltă de minim Problema de maxim este problema utilizării optime a resurselor; consță «n găsirea unei serii de nivele de activitate, care maximizează profitul net, respectând două serii de condiții: • fiecare nivel de activitate nu trebuie să fie negativ, - creșterea resurselor rare, care sunt folosite în diferite activități, nu trebuie să fie mai mare decât cantitățile disponibile din fiecare din aceste resurse Soluția acestei probleme permite determinarea profitului net maxim al firmei și raportarea valorii la resursele rare de care dispune firma Problema duală este o problemă de minim, care constă în găsirea prețurilor pentru resursele rare astfel încât costul total minim să respecte două condiții, fiecare resursă să nu aibă o valoare negativă; costul atribuit unei unități a fiecărei activități să fie tot atât de ridicat ca și profitul adus de această unitate Principiul de dualitate, de utilizare a resurselor și de determinare a prețurilor, permite rezolvarea fie a problemelor de maxim, fie a problemelor de minim după situația concretă existentă Ca atare, principiul dualității apare ca deosebit de relevant pentru analiza practică a comportamentului producătorului interesat în alegerea variantei optime de producție care să-i asigure în viitor maximizarea profiturilor Limita combinării Legea randamentelor neproporționale Calculele desfășurate au pornit de la ipoteza existenței unui număr foarte mare de combinații între factorii de producție, fiecare punct al izocuantei corespunzând unei astfel de combinații în realitate însă, producătorul nu dispune decât de un număr limitat de posibilități Dacă între factorii de producție există o singură combinație posibilă care poate fi utilizată pentru obținerea unei anumite producții se spune că între factorii respectivi există o strictă complementaritate Orice suplimentare a disponibilului dintr-un anumit factor înseamnă o subutlllzare a acestui factor Experiența arată că atunci când se folosesc conjugat factorii de producție cantitatea unu factor nu poate fl constant sporită chiar șl în condițiile în care cantitatea d n cele alt factor rămâne relativ fixă fără a se diminua volumul de producție suplimentar realizat Această diminuare a randamentelor suplimentare provine aceea că cantități tot mal mari din factorii variabili colaborează cu o parte d n гр n ce mai redusă de factori ficși (constanți) par,e d n ce n Legea a fost formulată pentru prima dată de Turgot care a nre^ntat „ t„ x „рю , , d« „p ,s lcol aruaca, ■ ,„„ u„ppa ““‘n°a;nu;ae^'« E L»NOMI A РОСГПСА PRODUCTIVITATEA / scrie el dar fără altă preparare, va fi, de la început, aproape complet pierdută Dacă ț se adaugă o singură unitate dintr-un alt factor, muncă, atunci produsul va fi mai puternic o a doua sau a treia unitate va putea fi nu dublată și triplată, dar împătrită și înzecită; produsul care se obține apare astfel într-o proporție mult mai mare decât înainte ș acesta până într-un anumit punct unde produsul obținut va fi cel mai mare раз bil de comparat cu ceea ce a fost înainte Peste acest punct, produsele vor crește încă, da din ce în ce mai puțin până când pământul va fi complet epuizat și asta nu va putea să ma ajute cu nimic produsul" Dav;d Ricardo a utilizat legea randamentelor neproporționale pentru a explica creșterea prețului cerealelor în Marea Britanie, după Astfel, ca urmare a dezvoltării culturilor, randamentele exploatărilor agricole erau în descreștere, în timp ce cotele lor de producție erau crescătoare, ceea ce provoca creșterea prețului John Stuart Mill a estimat că această lege nu este valabilă decât pentru agricultură în realitate, în linii generale, se poate aprecia că toată activitatea umană a cunoscut mai întâi o fază de randament ridicat și de costuri în scădere, apoi un randament maxim pentru o combinație optimă a factorilor de producție și, în fine, o fază de randamente în descreștere și de costuri în creștere \ Se poate admite că zona randamentelor descrescătoare este atinsă mai repede în agricultură decât în industrie, pentru că puterea de influență a omului asupra naturii este relativ mai mică în unul dintre sectoare comparativ cu celălalt Legea randamentelor neproporționale este deci generală, și se poate enunța astfel: dacă o producție oarecare reclamă utilizarea a doi sau mai mulți factori de producție, și dacă se adaugă progresiv aceeași doză la cantitatea folosită dintr-un г:*ог în timp ce cantitatea altor factori nu se schimbă, produsul marginal al factorului variabil crește până la un anumit punct, apoi descrește Pornind de la acest punct, produsul total continuă să crească, dar în cote descrescătoare Pentru a marca mai bine faptul că randamentele descrescătoare privesc nu producția totală, ci doar producția marginală a factorului variabil, legea randamen-îelor neproporționale este denumită uneori și legea descreșterii produsului marginal In tabelul de mai jos se ilustrează această lege Dependența producției totale, marginale și medii de factorii de producție Tabelul Unități de factori ficși Unități de factor variabil Producția totală Produsul marginal al factorului variabil Produsul mediu al factorului variabil P Barre» op cit, p ECONOMIA POLITICĂ / PRODUCTIVITATEA Se remarcă astfel că producția totală nu crește indefinit și că înainte chiar de a începe să se diminueze, ratele de creștere încep să scadă Produsul marginal al factorului variabil exprimă variația produsului total rezultat din creșterea factorului variabil cu o unitate Se constată că, atunci când produsul total crește cu o cotă din ce în ce mai mare, produsul marginal al factorului variabil se mărește iar atunci când produsul total crește la o cotă din ce în ce mai mică, produsul descrește Când produsul total scade, produsul marginal este negativ Se obține astfel produsul mediu al factorului variabil împărțind produsul total la numărul de unități din factorul variabil (vezi a tabelul ) Se remarcă că, produsul mediu crește mal întâi puțin mai încet decât produsul marginal; atinge apoi un maximum unde este egal cu produsul marginal, după care descrește puțin mai încet + * decât produsul marginal (fig ) Legea randamentelor neproporționale nu este valabilă însă decât în anumite condiții care vizează în principal, următoarele: ) Factorii de producție con- F' ’ ’ ’ ” produsul siderați trebuie să fie omogeni Dar, argmai есономі» гоитю* РЯООиСТІѴІТАТЕА И сс jugatâ а (actorilor (muncă șl capital, de exemplu) permite creșterea randamen-ÎUlUi o al ) Legea nu poate fi reprezentativă decât pentru o stare dată a tehnicii Pune и * de p ecare este acela de la care se intră în faza de randamente descrescătoare, deplacându-se sau îndepărtându-se în măsura în care metoda de producție se perfecționează; legea nu este valabilă decât pentru o scară de producție dată; ea se aplică în căzu’ în care se adaugă, la o cantitate fixă a unui anumit factor, un tăți succesive ale altui factor variabil Dar ce se întâmplă când doi factori cresc în aceeași proporție? Pot apărea diverse situații: - produsul poate crește în aceeași proporție; se zice că există un randament constant de scară Creșterea factorilor în aceeași proporție este un efect al creșterii scării procesului de producție; - produsul poate crește într-o proporție mai mare; este randamentul crescător de scară; - produsul poate crește într-o proporție mai mică; se zice că este un randament descrescător de scară Trebuie deci, să distingem cu grijă variațiile randamentului pentru o scară dată, variațiile randamentului scării Primele sunt legate de variațiile dintre proporția unui factor fix și a unui factor variabil Următoarele sunt legate de scară, de dimensiune, de firmă Aceste distincții apar clar pe diagrama din fig Atunci când există un randament constant de scară, diagonala OA trece prin origine, și va fi despărțită în segmente egale prin curba de izoproducție (Oai = аіа = а аз) Fig Isocuantele pentru randamente constante de scară Această proprietate decurge din definirea unei suprafețe de producție omogenă f nd aceea unde creșterea în proporții egale a doi faeton provoacă creșterea în proporții egale a producției Dacă sunt randamente descrescătoare de scară vom avea Oai pe care nu le poate multiplica > remarcă P Salles > ci un luptător capabil de curaj și de șiretlicuri, care înfruntă riscuri șl este receptiv la reacțiile altora El creează în mod voluntar situații ce-l sunt favorabile, utilizează toate atuurlle pentru plasarea altora într-o situație de dependență, este totdeauna pregătit pentru a da diferite riposte obstacolelor caro apar Atâta timp cât există capcane ale ECONOMIA politică / TIPURI DE PIEȚE» PREȚURI - altor unități economice, el organizează o coaliție cu unelte pentru a le în g celelalte folosind o veritabilă strategie ca un jucător Mecanismele concurențiale diferă de la o perioadă la alta, de la o țară ,a aIt^’ ® la o piață la alta Factorii și condițiile care fac să se contureze mai multe tipuri ' d I ■ I ■■ ■ HWI | ■ W IH IUI ) G Abraham - Г-rois, Economic politique, Economica, Paris , p - ECQNOMîA POUTiCĂ TIPURI DE PIEȚE PREȚURI Spre deosebire de concurența perfectă, în cadrul celei monopoliste; produsul r j este omogen, fapt ce-i permite producătorului să influențeze prețul șt preferințele cumpărătorilor Situațiile de diferențiere a produsului aceleiași ramuri sunt atât de numeroase încât formularea unei teorii generale care să explice complet treptele (mecanismul) formării prețurilor este imposibilă Oricum, în explicarea procesului de formare a prețurilor în condițiile pieței monopoliste trebuie luate în considera e trăsăturile fundamentale ale acesteia: ) numărul producătorilor este suficient de mare, astfel încât nu este posibila subordonarea reciprocă a firmelor; ) diferențierea produselor din punct de vedere al calității, design-uiui etc, ) inexistența unor restricții la Intrarea în ramură a altor întreprinderi Firma monopolistă nu poate vinde o cantitate nelimitată de produse la prețul pieței ca în condițiile concurenței perfecte producătorii confruntându-se cu o cerere ce nu este perfect elastică Din această cauză, venitul mediu (prețul) nu mai este egal cu venitul marginal; fiecare unitate suplimentară vândută asigură un spor de venit total mai mic față de cel adus de unitatea anterioară, venitul margina fund deci mai mic decât prețul în fig , se observă atât identitatea curbei venitului mediu (Vm) cu aceea a prețului (p) și respectiv, a cererii (c) cât și faptul că Vmg v FaiP * «fZT * ’ * * «• - — ’ - ECONOMIA POLITICĂ PIAȚA MUNCII SALARIUL / Curba VMPn are o evoluție descendentă în concordanța cu legea randamentelor descrescânde, potrivit căreia produsul marginal al muncii scade pe-măsură ce într*o firmă sau activitate se folosește o cantitate tot mai mare de muncă, celelalte condiții rămânând constante Echilibrul, valoarea produsului marginal al muncii (sau venitul marginal) = costul marginal al muncii reprezintă, în contextul celorlalte instrumente pe care le-am prezentat, o condiție absolut necesară, începând de la care devine posibilă obținerea unui profit cât mai mare Costul marginal este sporul de cheltuieli antrenat de creșterea cu o unitate a volumului muncii De fapt, este vorba de creșterea salariului nominal, întrucât la aceasta se poate rezuma sporul cheltuielilor cu munca W = VMPn = MPPn x P în care: W este salariul nominal care se mai notează și MFC, ceea ce înseamnă costul marginal al factorului respectiv Se consideră că acest echilibru este condiția maximizării beneficiului sau profitului De aici decurge, implicit, că profitul firmei este cu atât mai mare cu cât venitul marginal este mai mare, costul marginal rămânând constant Ținând seama de acest aspect, echilibrul mai poate fi exprimat și sub forma: VMPn - MCF = într-un exemplu numeric (vezi tabelul ) acest echilibru se prezintă astfel: Echilibrul dintre valoarea produsului marginal și costul marginal al muncii Tabelul nr / PIAȚA MUNCII SALARIUL ECONOMIA POLITICĂ Reprezentând grafic (figura ) acest echilibru se Plasea^ 'n borului Dreapta S evoluează orizontal, Ilustrând salariul sau cos u m deasupra muncă, rămas constant la unități monetare Toate Șupra ețe mare acestei drepte atestă creșterea venitului marginal ce stă la baza unu p • Iar suprafețele situate sub nivelul său relevă scăderea venitului margma ș aceasta scade șl profitul Semnificația acestui echilibru este dată de faptul că plasează corelația genera cerere-ofertă de muncă în condițiile concrete proprii firmelor, din ale căror acțiuni însumate pe piața muncii rezultă corelația respectivă Fig Echilibrul dintre valoarea produsului marginal și costul marginal al muncii Acest echilibru ar putea fi exprimat și în unități fizice: W/P = MPPn în care: W/P = W = salariul real Ecuația maximizării profitului sub această formă constă, deci în egalitatea salariului real cu produsul fizic marginal al muncii Echilibrul firmei poate fi perturbat numai dacă sporirea salariului marginal este însoțită de creșterea într-o altă proporție (%> a prețului bunurilor produse Dacă salariul nominal crește mai repede decât prețul bunurilor produse, salariul real crește șl firma angajează mal puțină muncă în timp ce volumul de muncă solicitat scade, produsul marginal al muncii (MPPnî valoarea acestuia (VMPn) cresc , Iar firma continuă să angajeze un volum mai mir dl munca până când produsul marginal al muncii atinge o valoare egală cu cea а пл и • de muncă ai firmei este Invers proporțional cu salariul real Modul de a intern ! această corelație esto următorul: dacă firma îșl mărește volumul mi nrii ’ P eta de timp, celelalte condiții rămânând constante, salariul real rebu e să scadă оАпГ® compensează scăderea produsului marginal al muncii scadă până ce К PIAȚA MUNCII SALARIUL / £ * w* = W/P C C rcștcrca venitului marginal » MP Pn Fig Relația invers proporțională dintre salariul real și volumul de muncă necesar (cererea de muncă) ■ Cantitatea (le muncă necesară N Cn/ut pe unitatea de timp ECONOMIA POLITICA în fapt, c jrba produsului fizic mar-ginar al firmei este, totodată, și curba cereri sale de muncă De aceea, evoluția descrescătoare a curbei produsulu fizic marginal (așa cum se poate observa din figura ) și venito ui marginal al firmelor implică realizarea unui salariu real mai mic pentru că ele angajează un volum mai mare pe unitatea de timp Alt instrument utilizat pentru explicarea piețe? muncii este salariul de echilibru, care sub aspect științific joacă în acest domeniu același rol pe саге-l are prețul de echilibru pentru piața celorlalte bunuri economice Acesta desemnează echilibrul care se formează pe piața muncii în an- samblu' său, adică între cererea și oferta de muncă agregate și reprezintă acel nivel al salariului la care se poate realiza (satisface) cea mai mare parte a cererii și ofertei de muncă De aici decurge că salariul de echilibru este cel mai frecvent într-o economie, că este salariul pe care-l primește cea mai mare parte a populației ocupate Acest mod teoretic de a înțelege salariul de echilibru (vezi figura ) nu are, desigur, un corespondent direct în realitate Dar el poate avea o contribuție foarte importantă la înțelegerea realităților pieței muncii, dacă-l considerăm acea sumă care coincide cu un număr de salarii și în jurul căreia se polarizează cele mai multe salarii Pentru a ne apropia și mai mult de realitate cu ajutorul acestui instrument și întrucât cererea șl oferta de muncă nu sunt omogene, am putea considera că este, de asemenea, aplicabil fiecărui segment al pieței muncii care funcționează mai mult sau mai puțin autonom de ce- Fl Formarea salariului de echilibru Oscă salariul de echilibru crește sau scade în volumul cererii șl ofertei de muncă satisfăcute survin modificări Importante Iar pe termen lung modificările de acest gen influențează asupia evoluției ofertei de muncă J / PIAȚA MUNCII SALARIUL ECONOMIA POLITICĂ Salariul negociat colectiv constituie, de asemenea, un instrument fără care, uneori, este foarte greu sau imposibil de explicat modul cum funcționează piața muncii în legătură cu acesta se impune mai întâi să observăm că nu se practică în toate țările, iar acolo unde există poate juca un rol, mai mult sau mai puțin important, în funcție de gradul de generalizare, dar și de alte aspecte care țin de forțele sociale ce l-ar putea impune, cum ar fi: gradul de sindicalizare, organizarea salariaților etc Evident, chiar în țările în care acest salariu se practică, pot exista întreprinderi sau ramuri exceptate în România și alte țări europene, salariul negociat colectiv are însă o mare importanță, negocierile cele mai ample desfășurându-se între sindicate și patronat în orice economie, în măsura în care există salariul negociat colectiv, acesta poate reprezenta semnalul unei tendințe pe piața muncii, unei schimbări în raportul cerere-ofertă de muncă sau în rolul sindicatelor, un element în orientarea revendicărilor salariaților necuprinși în sindicate, al noilor generații care intră în câmpul muncii și, bineînțeles o componentă foarte importantă a costurilor cu implicații pe multiple planuri Fig Impactul salariului negociat colectiv asupra cererii și ofertei de muncă Rolul salariului negociat colectiv pentru funcționarea pieței muncii este deosebit de important atunci când concide cu salariul de echilibru Poate avea însă și o evoluție proprie, dar în acest caz, semnificația sa se restrânge la un spațiu economic mai mic, unde are tendința să joace rolul de element de referință pentru exprimarea cererii și ofertei de muncă, precum gajaților Pentru a înțelege rolul salariului negociat colectiv pe piața muncii, prezentăm grafic (figura ) principalele sale implicații: în condițiile în care cererea de muncă poate fi reprezentată de curba CC, iar oferta de muncă poate fi transpusă prin curba O-O, salariul de echilibru se formează în punctul E și mărimea sa este Wi Numărul de salariați ce corespunde acestui echilibru este Qc Dacă uniunile salariaților negociază salarii mal mari, cererea de muncă scade la Oi, iar oferta crește la Or într-o asemenea situație salariul negociat colectiv fiind superior salariului de echilibru determină formarea unui excedent de ofertă și pentru determinarea mărimii salariului an- de muncă (în raport cu сргргрл\ ОЧ-Qi Dacă însă cererea de muncă sporește, deplasându-se de la CC la Г’Г’ numărul de membri ai uniunilor de salariați rămâne la nivelul inițial o , ’ lar muncă ce se formează este reprezentată de curba O’-O Intersecția *’ cererii are loc în punctul E’, determinând un salariu mărit W pentru sZla f de sa cu curba ii din ECONOMIA POLITICĂ ^MUN^LARIUL^ afara uniunii sindicale, echilibrul cererii cu elena ' E căruia II corespunde salariul Wa, sensibil ma> nuc ■ Acest uium element necesar studierii ? tnlelogcrl modulul în ț* Global cl plata muncii, alături da altele, -elevă că plata muncii nu trebuie abo-daB, lobal si economic general e Ol b'eței muncit de echilibrul' Analiza teoriei despre segmentarea pieței muncii în rnmr atrage, totodată, atenția asupra existenței unui alt mod de a'obare a^ traditională PIAȚA MUNCII SALARIUL / ^diferitele segmente de piață și anume prlntr-o organizare de un anumit gen ii fiecăruia In cadrul acestei organizări, relația i i reguli ce decurg din angajamente (contracte) prizate, Interese opuse în anumite privințe și convergente în altele, fie din legislația publică ce introduce o serie de drepturi sau obligații, agenții privați trebuie să li se supună și nu prin Intermediul prețului sau așa cum presupune mecanismul clasic al pieței In felul teoria a subliniat o lungă perioadă de timp asemănările dintre piața uncii și celelalte piețe, pare de-acum să se orienteze către relevarea a ceea ce este ECONOMIA POLITICĂ muncă DC uiionreio осуіиѵі і» ~~ г'—т" T- - - >a - , „ іЛ |л cu reguli Șl convenții interne proprii fiecăruia In cadrul acestei organizări, o ai a salarlală este modeltă fie prin reaull ce decurg din angajamente (contracte) pr a , Compromisuri între in reguli statuate prin I cărora i raționalității economice acesta după ce mi specific și diferențiază piața muncii față de restul Toate eforturile de analiză a pieței muncii depuse în ultimele decenii converg spre concluzia că această piață se îndepărtează tot mai mult de modelul concurenței perfecte Pornind de la acest fapt, se desprind trei modalități de a continua cercetările în scopul formulării unor explicații mai apropiate de realitate și cu caracter operativ a) pentru că obiectul imperfecțiunilor - excepțiilor modelului teoretic al pieței muncii îl constituie prezența sindicatelor și intervențiile legislative, cercetarea trebuie să dezvolte aceste excepții și să le formalizeze astfel încât să confirme regula tradițională de funcționare ale celorlalte piețe; b) pentru că pe piața muncii relațiile dintre vânzători și cumpărători sunt rezultatul unei acțiuni concurente a două principii - cel economic, al oricărei piețe libere și cel opus acestuia - al organizării și reglementării care se face simțit tot mai puternic, devine necesară elucidarea modului cum se interferează cele două principii și cum se explică aceasta din punct de vedere științific; c) piața liberă este un mod de organizare bazat pe relații de schimb, la care agenții economici participă după puterea lor economică și schimbă mărfuri diferite dar echivalente Componentele modului de organizare a pieței pot însă fi complemen tare sau opuse; de aceea trebuie studiate și găsite combinațiile lor cele mai reușite pentru a asigura buna funcționare a pieței muncii Natura salariului In teoria și practica economică, salariul ocupă un loc deosebit de important Termenul ca atare este de origine latină Salarium era suma ce se plătea fiecărui soldat roman pentru cumpărarea sării Soldatul era un om dependent și i se acorda salarium în virtutea acestei dependențe Un om liber nu primea salarium Termenul s a păstrat în timp a căpătat sensul de venit al unui om care este dependent de altul fie juridic, fie economic Salariul reprezintă suma plătită pentru a obține serviciul factorului muncă In acest sens, salariul este un cost Dar, pentru că ее obține după ce munca s a consumat salariul este și un venit pentru posesorul factorului muncă Cele m n multe teorii consideră, in mod just, că salariul reprezintă un venit însușit prin muncă sau Ca Urmiire și r ECONOMIA POLITICA PIAȚA MUNCII SALARIUL / considerații da eficiență Internă fac din salariul de eficiență o mărime relativ Independentă față de fluctuațiile macroeconomice Prin urmare, salariul rămâne invanabi l i vanațllle conjuncturii macroeconomice dacă acestea nu afectează relația sa anu-productlvltate la nivel microeconomic Pentru mărimea efectivă a salariului este foarte important comportamentul contradictoriu al posesorului muncii sub incidența efectului de substituire și efectul de venit Interesul de a avea un venit cât mai mare îl determină pe salariat să depună muncă suplimentară (printr-un program prelungit, mai intens, sau pe amândouă căile), ceea ce are ca rezultat diminuarea timpului liber și creșterea dificultăților de refacere a forței de muncă Acesta este efectul de substituire, denumit așa pentru că înlocuiește (substituie) o parte mai mare sau mai mică din timpul liber al salariatului cu timp de muncă Atunci când salariul atinge o mărime care permite posesorului forței de muncă să aibă condiții de viață apropiate de aspirațiile sale, el renunță la muncă suplimentară iar uneori chiar și la o parte din muncă prevăzută de un program normal, în favoarea (•Tipului liber Acesta este efectul de venit f fectul do substituire imprimă salariului o tendință de creștere în timp ce efectul de venit o tendință do stagnare sau de limitare De aici concluzia că mărimea concreta a salariului trebuie determinată astfel încât să nu genereze suficiență ci cointeresare permanenta Mărimea salariului diferă po țări, ramuri de activitate înTreprindorl • one economice șt pe unor procese obiective contradictorii punct de vedere al posesorului forței M lrlmea salariului este supusă permanent diferențiere șl dt? apropiere egalizare Din / PIAȚA MUNCII SALARIUL ECONOMIA POLITICĂ de muncă, diferențele au la bază mai întâi calitățile extrem de diferite ale muncii Diferențele determinate de caracterul șl însemnătatea muncii au rolul de a pune de acord munca depusă cu mărimea salariului De aceea, la o muncă egală depusă în aceleași condiții este firesc să se obțină un salariu egal Această egalizare nu este contestată nici de salariați și nici de beneficiarii forței de muncă Diferențele izvorâte din calitățile diferite, de la un individ la altul, ale forței de muncă nu se pot egaliza în condițiile aceleiași calificări, aceste diferențe se restrâng, dar nu dispar Eventua’a egalizare a salariilor în această bandă se lovește însă atât de opoziția salariaților, cât și de a utilizatorilor de muncă în ceea ce privește egalizarea salariilor în funcție de eficiența muncii depuse, se realizează numai dacă la o muncă egală corespunde și o eficiență egală Altfel, aceasta este contestată uneori de salariați, alteori de cei ce utilizează forță de muncă, în concluzie, o egalizare între salariile încasate de posesorii forței de muncă nu este posibilă decât dacă la o muncă egală depusă în condiții similare se obține o eficiență egală Egalizarea devine o preocupare generală deosebit de importantă când se pune problema salariului minim în diferite țări acesta îmbracă forme specifice, cum ar fi, salariul minim orar pe ramuri (în SUA), salariu minim interprofesional lunar (în Franța), salariul minim pe economie (în România) etc Salariul minim este o soluție la care s-a ajuns pe baza negocierilor colective dintre salariați (de cele mai multe ori organizați în sindicate) și patronate (în anumite cazuri, guvern) în general, salariații îl abordează ca mijloc de asigurare a unei existențe normale sau decente, relativ independent de starea de ansamblu a economiei, iar patronatul prin prisma salariului de eficiență Modalitățile de determinare a mărimii acestui salariu sunt foarte diferite pe țări și perioade; adesea, și particlpanții la negocierile colective folosesc modalități diferite de calcul, astfel încât cea reținută reprezintă în mare măsură o combinație între cele propuse în România, elementele necesare pentru estimarea salariului minim pe economie (S M E), în optica Ministerului Muncii și Protecției Sociale au ca punct de pornire bugetele familiilor de salariați (circa % din numărul acestora) din care se extrag datele fundamentale cu privire la salarii, alte venituri, număr de persoane etc S M E = C’p К n în care: Cp = cheltuieli totale medii ce revin pe o persoană de regulă pe un an (pentru a elimina influența sezonalității) recalculate la prețurile din ultima lună a perioadei pentru care se determină S M E ; К =* ponderea pe care o au salariile în totalul cheltuielilor unei familii de salariați; n = numărul de persoane care sunt în întreținerea salariaților dintr-o familie Salariul minim reflectă direct sau indirect tensiunile sociale proprii contextului în care este negociat în timp, acesta are tendința să crească îndeosebi prin luarea în considerație a Inflației Creșterea salariului minim, acolo unde acesta există, îl incită pe purtătorii cererii de muncă (patroni) să reducă numărul salariaților cu productivitate sub un anumit nivel și să prefere la angajare salariați cu productivitate ridicată pentru a-și desfășura ECONOMIA POLITICA PIAȚA MUNCII SALARIUL / In continuare activitatea cu eficienta Creșterea salariului minim și generalizarea sa tînde să influențeze angajarea tinerilor în sensul stagnării sau diminuării, datorită aceleași cauze în acest context se șl apreciază uneori că salariul minim influențează asupra creșterii sau menținerii șomajului la un nivel mal mare decât ar fi normal Des gur, nu se poate trece cu vederea peste incidența pozitivă pe care o are salariul min m pentru cei care-l primesc, dar aceasta are loc întotdeauna concomitent cu celelalte fenomene pe care le-am menționat Posibilele efecte negative ale salariului minim asupra șomajului și politicii firmelor n domeniul salariilor pot fi contracarate într-o anumită măsură prin promovarea regimului salariilor dependente de beneficiu care are, totodată, o mare inf uență asi a mărimii și dinamicii salariului în acest caz, firmele trec de la un salariu fix a o remunerare fluctuantă prin care angajații primesc un salariu de bază relativ mc ta care se adaugă partea ce le revine din beneficiul obținut Menționăm că salarul de bază nu are nimic comun cu salariul minim, el se stabilește de către firmă deprinderea cu o astfel de salarizare poate angaja lucrători până când produsul narginal va fi egal cu salariul de bază Deci ea va continua să facă angajări atâta timp cât valoarea produsului marginal (în medie pentru fiecare angajat) este superioară salariului de bază Pe măsură ce valoarea respectivă se apropie de salariul de bază, scade partea din beneficiu care se adaugă la salariu, dar întreprinderea poate con-t nua să angajeze forță de muncă până la pragul amintit Rezultă că soorirea -umărului de lucrători se realizează, în general, pe seama diminuării salariulu pană a ni eiu celui de bază Pornind de la consecințele pe care această remunerare le-ar pu’ea a«ea asupra raportului cerere-ofertă de muncă și dimensiunilor șomajului s-a surajat aplicarea sa în Franța, Statele Unite, Anglia și Suedia Capitolul al XII-lea PIAȚA MONETARĂ Piața bunurilor de consum personal șl a bunurilor Investlționale a reprezentat suportul real pentru analiza și formularea regularităților funcționării pieței în general Totodată, pe baza exemplului concret al obiectului pieței arătate au fost explicate mecanismele de formare a prețului în condițiile diferitelor tipuri de piețe Elementele teoretice și metodologice astfel dobândite pot fi folosite pentru analiza mecanismelor și funcțiilor unor piețe specifice, cum sunt: piața muncii, piața monetară, piața capitalurilor, piața valutară etc Există diferite optici de abordare și apreciere a locului și rolului acestor piețe, a interdependențelor dintre ele Indiferent care este optica de abordare a piețelor bănești și de credit, esențială este unitatea indestructibilă între piețele monetară, financiară, de credit și cea valutară O asemenea apreciere poate fi susținută cu mai multe argumente: - unicitatea rolului monedei naționale, indiferent de formele ei concrete și de piețele, al cărui obiect îl formează; - funcția unică a agentului economic bancar-financiar și de asigurări: intermedierea bănească și financiară între toți agenții nonbancari; - caracterul unitar al procesului de asigurare a economiei cu disponibilitățile bănești, suportul real unic al economiilor și plasamentelor Fiecare piață monetar- financiară funcționează însă pe baza unor reguli și prin mecanisme proprii De aceea, în această secțiune a cursului, unele probleme vor fi abordate mai ales din perspectiva unității și interdependențelor acestor piețe, iar altele din cea a specificității funcționării fiecăreia dintre ele Băncile și instituțiile financiare Banca Națională a României și funcțiile ei Băncile au luat ființă cu multe secole în urmă Inițial, activitățile acestora se limitau la păstrarea valorilor mobiliare ce le erau încredințate și la executarea ordinelor de plată primite de la cliențli lor Forma modernă de organizare șl de funcționare a unităților bancare a fost prefigurată de Banca din Amsterdam ( ) și apoi de Banca Angliei ( ) Ca urmare a unul amplu proces de perfecționare șl diversificare a activităților financiar-bancare, băncile s-au impus în ultimul timp ca un agent economic foarte dinamic șl cu Impact major asupra întregii societăți Ele au încetat de a mai fi simple intermediare între partlclpanțll la activitățile economice Bănche, instituțiile financiare, societățile de asigurări - private, publice, mixte -reprezintă acel agent economic agregat care îndeplinește rolul de Intermediar proprietate a prestatorilor, se îndeplinit și îndeplinesc două bancare au devenit cu timpul A doua componentă reprezintă cererea de monedă în scopuri speculative Mămea ei depinde de nivelul ratei dobânzii, aflându-se în raport invers cu aceasta, în acest caz, L = Іг(І), când L > Dacă se însumează cele două componente, delimitate între ele prin mobilurile arătate, atunci ecuația masei monetare devine: Mc s Li(y) + La(i) POLITICĂ PIAȚA MONET A R Ă / Piața monetară și echilibrul ei Ca piață specifică, piața monetară diferă atât de piața bunurilor de consum personal, cât și de cea a factorilor de producție Obiectul tranzacției pe o asemenea piață îl formează moneda- numerar și/sau banii de cont în ansamblul piețelor, piața monetară deține un rol tot mai însemnat, acesta decurgând din semnificația tot mai mare pe care o are moneda în economia contemporană Piața monetară constă din ansamblul tranzacțiilor cu monedă, din confruntarea specifică dintre cererea și oferta de monedă în funcție de prețul ei (rata dobânzii) Marfa monedă este omogenă Cu toate acestea, prețul tranzacției cu monedă diferă în funcție de numeroși factori: termenul scadenței; gradul de risc asumat de creditor; sumele tranzacționale etc în plus, ajustarea ei se face foarte greoi, p:ața monetară fiind o piață de oligopol, cu puțini ofertanți de monedă La un anumit nivel al ratei dobânzii -celelalte condiții fiind date -, evoluțiile cererii și ale ofertei de monedă converg spre realizarea echilibrului pe piața monetară Piața monetară se află în stare de echilibru, când, la un anumit nivel al ratei dobânzii (d’e), cantitatea de monedă oferită (Mo) este egală cu cea cerută (Mc), acestea fiind egale cu Mm/e Așa cum se poate observa în figura alăturată, litera E marchează punctul de echilibru Creșterea cererii de monedă de la Mc/ la Mc/ are ca efect sporirea atât a cantității de monedă pe piață, cât șl creșterea ratei dobânzii, așa cum sugerează graficul Dacă angajamentele de plată se fac cu o frecvență mal mică (încetinirea vitezei de rotație), atunci cererea de monedă va crește, ca șl oferta de altfel Fig , , Modificarea poziției de echilibru pe baza sporirii cererii / P I A Ț А M □ N Е Т А R А ECONOMIA POLITICĂ Scăderea cererii de monedă are ca efect atât scăderea cantității de monedă, cât și a ratei dobânzii Creșterea ofertei de monedă conduce la scăderea ratei dobânzii și la creșterea masei monetare tranzacționale pe piață Surplusul de monedă oferit nu va putea fi abosorbit decât dacă va scădea rata dobânzii; aceasta din urmă stimulând cererea de monedă Scăderea ofertei de monedă de la Mo/ la Mo/ conduce la sporirea ratei dobânzii și la diminuarea cantității de monedă tranzacturată de la Mi la М Cauza creșterii ratei dobânzii este existența unei penurii de monedă la o rată scăzută a dobânzii, penurie ce exercită presiuni în sensul majorării ratei dobânzii de la d’ la d* Fig Modificarea poziției de echilibru ca urmare a scăderii ofertei Mecanismele pieței monetare sunt însă mult mai complicate și mai concrete Câteva argumente în sprijinul acestei aprecieri De exemplu, băncile care dispun de resurse pe care doresc să le dea cu împrumut la nivelul curent al ratei dobânzii se pot confrunta cu scăderea cererii de monedă Mecanismul pieței monetare se desfășoară relativ lent, prin modificarea treptată a ratei dobânzii, în așa fel încât să se echilibreze cererea de monedă cu oferta de asemenea active De asemenea, o bancă coboară rata dobânzii la creditele acordate, concomitent cu scăderea ratei dobânzii la depozite Dar, reducerea ratei dobânzii la depozite trebuie făcută în consens, decizia unui singur agent bancar în direcția arătată putând duce la pierderea clienților, care se vor orienta spre acele instituții care le oferă rate mai mari de dobândă Pentru caracterizarea concretă a pieței monetare, sunt necesare încă câteva precizări Cererea de monedă este o cerere de încasări reale; agenții economici se interesează de puterea de cumpărare a încasărilor lor și nu de suma nominală a acesteia Agenții păstrează monedă pentru a o utiliza în efectuarea tranzacțiilor șl pentru a se proteja împotriva riscului Existența unor costuri de transformare (în bani lichizi) este unui din motivele care explică deținerea de monedă Costul de oportunitate suportat de un agent economic ce deține monedă este egal cu dobânda pe care el ar fl putut s o obțină plasând acești bani Deținerile de monedă pentru tranzacții ale unul agent sunt optime când costul tranzacției este egal cu costul de oportunitate a deținerii banilor lichizi PCONOMIA POl ITICA " 'M - An h !«>"-••' ’t osto o funcțe crescătoare do venit șl una doscrascfttoaro do n vo Un agont co doțlne un titlu financiar so oxpuno unei plordorl în capital, dacă‘ acelui activ scade Acest risc oxpllcâ oxlstonța unei corerl do monoc pon Pentru un nlvol dat al ratol anticipate a dobânzii, cororoa do moneda pentru speculație oste o funcție doscroscâtoaro do rata dobânzii do piață O anticipare a croștoril prețurilor diminuează stocul de masă monetară și conduce la creșterea vitezei de circulație a monedei Studiile empirice confirmă Ideea c paie a fl inferioară lui Elasticitatea respectivă în raport cu rata dobânzii este negativă cdroroa do monedă osto o funcție de venit și de rata dobânzii Elasticitatea pe termen lung a cererii de monedă în raport cu venitul Teorii cu privire la cantitatea de bani Problema cantității necesare de bani pentru buna desfășurare a fluxurilor economice reale a fost amplu dezbătută in literatura de specialitate Modul ei de abordare și de soluționare s-a aflat, în primul rând, în dependență de forma predominantă de bani A fost o vreme când problema complexă a relației banl-preț putea fi abordată șl înțeleasă prin teoria metalistă a cantității de bani în circulație O asemenea teorie reflectă condițiile când circulația monetară era limitată la metalele prețioase și la semnele bănești liber convertibile în șsemenea metale Partizanii teoriei în cauză considera că valoarea monedei este dată de cantitatea și prețul mărfii - metal prețios Teoria metalistă ajuta și la definirea, prin lege, a valorii banilor, valoare deosebită de valorile mărfurilor pe care banii le exprimau Ca urmare, mărimea prețurilor mărfurilor depindea de cantitatea de metal prețios monetar șl de valoarea lui, pe de o parte și de volumul bunurilor schimbate, pe de altă parte în antiteză cu această teorie, a fost formulată teoria nominalistă a banilor Cel care a pus-o în circulație, monetaristul german O Knapp, susținea că valoarea monedei este legată doar de puterea ce i-a fost legal atribuită de emitent Acesta din urmă aveau rolul determinant în dimensionarea cantității de monedă în circulației, în sporirea sau reducerea acesteia de la o etapă la alta Pe o asemenea bază teoretică nu puteau fi explicate acele situații reale de pe piețele monetare, când valorile monedelor ce circulau în paralel evoluau în sensuri opuse, față de ceea ce prevedea legea circulației bănești o dată cu trecerea definitivă la exprimarea prețurilor doar în monedă s-a impus teoria cantitativă a banilor, ca latură Inseparabilă a teoriei schimburilor în ter menii cei mai generali, această teorie exprimă relația dintre cantitatea de semne bănești în circulație, pe de o parte, și nivelul general al prețurilor, pe de altă parte Toate celelalte condlț i fiind neschimbate, nivelul prețurilor este dat de cantitatea » Л ECONOMIA POLITICĂ PIAȚA CAPITALULUI / • Dacă e > r, atunci cumpărarea titlului este avantajoasă în acest caz, veniturile generate în viitor de titlul respectiv sunt superioare celor ce ar fi obținute prin crearea unui depozit monetar de mărime egală cu prețul titlului; • Dacă e =r, atunci cumpărătorul potențial este indiferent între achiziționarea titlului și crearea depozitului monetar, ambele alternative aducând venituri viitoare identice Randamentul unei obligațiuni se determină ținând seama că venitul asociat -cuponul - rămâne fix până la termenul de scadență în plus, trebuie avut în vedere faptul că răscumpărarea obligațiunii - și, deci, stingerea relației de creditare - implică plata, la termenul de scadență, a unei sume egale cu valoarea nominală în aceste condiții, relația anterioară devine: ( ) în care C reprezintă cuponul obligațiunii!, P prețul acesteia, O valoarea nominală, n termenul de scadență, iar e randamentul Să considerăm, spre exemplu, o obligațiune cu valoare nominală unități monetare, cuponul unități monetare și termenul de scadență ani Randamentul obligațiunii în cazul în care prețul acesteia este unități monetare rezultă din ecuația: - ( + e) + ( + e) + ( + e) ( ) care conduce la e = % în situația în care termenul de scadență este infinit, relația de calcul pentru randament devine: ( ) sau, prin restrângerea seriei infinite: ( ) de unde: ( ) economia politică /PIAȚA CAPITALULUI - - ceama de (aptu| că ce| pu,XX S Z a BOMun» este Di ■ D - i +■ Dn—+■■■ ( ) p = TT^+( +e) - ( + e)n în relația anterioară P reprezintă prețul acțiunii, e randamenul acesteia, iar Dn Dn fluxul corespunzător de dividende în Ipoteza în care fluxul de dividende este constant: Di = D — ••• - — — D ( ) relația de calcul al randamentului acțiunii devine: ( ) sau: ( ) de unde: = ( ) Prin urmare, în condițiile în care se anticipează un flux constant de dividende, randamentul acțiunii este egal cu raportul dintre dividende și preț în mod firesc, orice cumpărător potențial urmărește achiziționarea acelor titluri financiare pentru care anticipează randamente ridicate Câștigul potențial al titlurilor financiare Plasamentul în titluri financiare pe termen lung este motivat veniturilor ci și de câștigurile ce ar putea apărea ca urmare acestor titluri cteu’ * nu numai de fluxul a creșterii prețurilor în momentul financiar se economia politică PIAȚA CAPITALULUI / c = e + ? ? ' (’S) unde c reprezintă câștigul potențial total, e randamentul Iar Po S' Pi preturile titlului la două momente diferite de timp în cazul unei obligațiuni, câștigul potențial total este dat de relația Po ( ) în care C reprezintă cuponul obligațiunii Analog, pentru o acțiune, formula de calcul este: Po unde D este dividendul acțiunii Spre exemplu, câștigul potențial total al unei acțiuni penru care se anticipează un dividend de unități monetare și o creșterea a prețului de la unități monetare la unități monetare este - ( - g adică % Evident, acest câștig este potențial, deoarece, pe de o parte, devine efectiv numai dacă anticipările se dovedesc corecte și, pe de altă parte, încasarea sumei de unități monetare ce rezultă din creșterea prețului are loc doar în momentul vânzării acțiunii Posibilitatea obținerii de câștiguri ca urmare a modificării prețului generează speculații cu titluri financiare Există două tipuri fundamentale de tranzacții speculative: - Speculații „bear“ sau „a la baisse“ care se bazează pe anticipări ale reducerii prețului; în acest caz, s-ar putea obține câștiguri prin vânzarea titlurilor înainte de reducerea prețului șl cumpărarea lor ulterioară; - Speculație „bull“ sau „a la hausse“ care se bazează pe anticipări ale creșterii prețului: în acest caz, s-ar putea obține câștiguri prin cumpărarea titlurilor înainte de creșterea prețului și vânzarea lor ulterioară f ) Ambele tipuri de speculații sunt ilustrări ale principiului „cumpără ieftin și vinde scump Speculația „bear“ valorifică ideea „vinde astăzi scump și cumpără mâine ieftin , în timp ce speculația »bull“ are la bază regula „ cumpără astăzi ieftin și vinde mâine scump „ЯГ, ТА ECONOMIA POLITICĂ /PIAȚA CAPITALULUI în general, există trei tipuri de comportamente în ceea ce privește plasamen- tul în titluri financiare Primul tip de comportament este cel al investitorului Pentru un investitor, plasamentul în titluri financiare este o modalitate de fructificare pe termen lung a economiilor bănești * Al doilea tip de comportament este legat de posibilitatea speculației Pentru agentul care speculează, plasamentul este o modalitate de obținere a unor cîștiguri ca urmare a variației în timp a prețurilor titularilor Al treilea tip de comportament este legat de posibilitatea arbitrajului Pentru agentul preocupat de arbitraj, plasamentul este o modalitate de obținere a unor câștiguri ca urmare a variației prețurilor între diferite tipuri de titluri Speculația vizează diferențele între prețurile acelorași titluri la momente diferite de timp Arbitrajul se referă la diferențele între prețurile diferitelor titluri la același moment de timp Riscul plasamentului în titluri financiare Riscul plasamentului în titluri financiare este rezultatul incertitudinilor privind anticiparea fluxurilor de venituri viiitoare Titlurile prezintă grade diferite de risc în principiu, obligațiile sunt mai puțin riscante decât acțiunile Fluxurile de venituri ale obligațiunilor pot fi estimate cu mai multă precizie decât fluxurile de venituri ale acțiunilor, aceasta și ca urmare a faptului că societățile comerciale emitente pot să plătească dividende numai după achitarea cuponului obligațiunilor între obligațiuni, cele mai puțin riscante sunt obligațiunile guvernamentale Este de menționat faptul că riscul unei obligațiuni este cu atât mai ridicat cu cât termenul de scadență este mai îndepărtat Fiind similare cu obligațiunile în ceea ce privește venitul, acțiunile privilegiate prezintă un grad mai redus de risc decât acțiunile ordinare Din perspectiva preferinței pentru risc, agenții economici pot fi grupați în trei categorii; adversari ai riscului; indiferenți la risc; iubitori ai riscului Adversarii riscului optează pentru achiziționarea unui titlu numai dacă prețul acestuia este mai mic decât valoarea prezentă medie a fluxului asociat de venituri Indiferenții la risc cumpără un titlu și în situația în care prețul acestuia este egal cu valoarea prezentă medie a fluxului asociat de venituri Iubitorii riscului tind să opteze pentru cumpărarea unui titlu chiar dacă prețul acestuia este mai mare decât valoarea prezentă medie a fluxului asociat de venituri, nu mai mare însă decât cea mal optimistă anticipare a valorii prezente Să considerăm, spre exemplu, un agent economic ce Intenționează să cumpere un anumit tip de obligațiune Anticipările agentului ou privire la fluxul de venituri viitoare se caracterizează în trei variante posibile ale valorii prezente Aceste variante, probabilitățile corespunzătoare precum și valoarea prezentă medie sunt prezentate în tabelul următor: are, precue și fconomia POLITICĂ PIAȚA CAPITALULUI / Anticipări Valoare prezentă (unități monetare) Varianta Varianta Varianta Medte (unități monetare) Probabilități , , , , x + , x - , x - Dacă agentul este adversar al riscului, atunci el cumpără obligațiunea numai dacă prețul acesteia este mai mic decât unități monetare în cazul în care agentul este indiferent la risc, obligațiunea este cumpărată și când prețul acesteia este unități monetare Dacă agentul este iubitor al riscului, obligațiunea este achiziționată și în cazurile în care prețui acesteia este mai mare decât unități monetare, nu mai mare însă decât unități monetare Se pare că majoritatea agenților economici manifestă aversiune pentru risc Anali ze sistematice ale deciziilor de plasament demonstrează că, de regulă, cumpărarea unui titlu financiar pe termen lung este considerată avantajoasă când prețul acestuia este inferior valorii prezente medii a fluxului asociat de venituri viitoare Diferența dintre valoarea prezentă medie a fluxului de venituri viitoare și prețul titlului financiar este expresia absolută a premiului pentru risc Premiul pentru risc reprezintă recompensa asumării acestuia Pentru a determina un adversar al riscului să opteze pentru cumpărarea unui titlu financiar, prețul acestuia trebuie să fie ma mic decât valoarea prezentă medie a fluxului corespunzător de venituri viitoare, recompensându-se, astfel, asumarea riscului Lichiditatea titlurilor financiare pe termen lung Lichiditatea titlurilor financiare pe termen lung reflectă posibilitatea vânzării rapide și la costuri tranzacționale minime a acestora Lichiditatea titlurilor financiare depinde esențial de gradul de dezvoltare a instituțiilor pieței capitalului în general, titlurile listate la bursa de valori au un grad ridicat de lichiditate De regulă, obiectivele cumpărătorilor potențiali de titluri vizează un echilibru între randament, risc și lichiditate Preferințele cumpărătorilor se îndreaptă în mod firesc, spre titlurile financiare cu randamente înalte, riscuri reduse și lichiditate ridicată Unii cumpărători, însă, ale căror venituri sunt stabile, nu consideră lichiditatea un factor important al deciziei de a investi în titluri financiare pe termen lung Oferta de titluri financiare în ansamblul unei economii, întreprinderile șl autoritatea guvernamentală reprezintă principalii agenți care, (iind permanent în căutare de surse financiare influențează decisiv oferta de titluri financiare pe termen lung economia politică /PIAȚA CAPITALULUI Astfel în scopul finanțării unor investiții de interes general, autoritatea guyer namentală apelează frecvent la emisiuni de obligațiuni Obiigațiun le S^ernamen ale se adaugă celor emise de societăți comerciale in formarea ofertei de obligațiun pe piața capitalului Pentru societăți comerciale, investițiile sunt vitale, întrucât contribuie la menținerea parametrilor funcționali ai capitalului, ca, de altfel, și la expansiunea acestuia Societățile comerciale investesc în echipamente atât pentru înlocuirea celor uzate, cât și pentru mărirea capacității de producție, dar și în suprafețe de teren și clădiri pentru asigurarea condițiilor necesare unei derulări normale a proceselor de producție Societățile comerciale achiziționează și bunuri de capital circulant pentru creșterea stocurilor și rezervelor Spre deosebire de nevoile curente ale producției, care pot fi satisfăcute prin intermediul unor surse de finanțare pe termen scurt, investițiile, care generează veniturile în decursul unor perioade mai mari decât un an, se pot realiza numai din surse de finanțare pe termen lung în general, finanțarea pe termen lung se asigură din surse interne (proprii) sau externe Sursele interne sunt reprezentate de rezervele constituite prin acumularea amortizării și a profiturilor nedistribuite proprietarilor Sursele externe includ credite pe termen lung și, în cazul societăților comerciale pe acțiuni, emisiunea de titluri financiare pe termen lung Este evident că oferta de titluri financiare depinde nu numai de intențiile de investiții, ci și de dimensiunile fondurilor asigurate din surse proprii și prin credite bancare în plus, oferta de titluri este condiționată și de structura finanțării, respectiv de proporția în care fondurile sunt mobilizate prin emisiunea de obligațiuni, pe de o parte, și de acțiuni, pe de altă parte După cum s-a menționat anterior, pentru un cumpărător potențial, acțiunile sunt mai riscante decât obligațiunile Din perspectiva societățăii comerciale însă, obligațiunile prezintă un risc mai mare decât acțiunile întrucât cuponul obligațiunilor trebuie plătit indiferent de dimensiunile profitului Prin urmare, în scopul diminuării riscului, societățile comerciale ar trebui să apeleze cât mai puțin la emisiunile de obligațiuni în schimb, finanțarea prin emisiunea de acțuni mărește numărul proprietarilor, fapt care, în condițiile constanței profitului total, determină reducerea profitului ce revine pe o acțiune Raportul dintre finanțarea prin titluri cu venit fix și finanțarea prin titluri cu venit variabil reprezintă levierul financiar al societății comerciale Levierul financiar este o sabie cu două tăișuri Creșterea levierului, ca efect al finanțării prin emisiune de titluri cu venit fix, mărește riscul, dar are un impact favorabil asupra profitului ce revine pe o acțiune Din punct de vedere financiar, societățile comerciale pe acțiuni sunt confruntate cu sarcina extrem de dificilă a Identificării levierului care echilibrează obiectivul economia politică PIAȚA CAPITALULUI / Concluzii: prețul titlurilor financiare Prin confruntarea, în cadrul pieței capitalului, a cererii cu oferta de titluri financiare, se determină prețul acestora Fiind influențate de anticipările privind fluxurile de venituri viitoare, dar și de preferințele pentru risc și lichiditate, prețurile titlurilor financiare nu coincid decât ca excepție cu valorile nominale ale acestora De regulă, valoarea nominală a unui titlu este semnificativă numai în momentul emisiunii CAPITOLUL al XIV-lea DOBÂNDA PROFITUL Sunt forme de venit foarte răspândite în economiile moderne Existența lor este strâns legată de piața monetară, piața capitalului financiară),^^ profitul sunt bunurilor și serviciilor Deși adesea, sunt abordate tmpreuna dobândaș p f I realități distincte, fiecare având un rol deosebit de important pentru înțeleg modului în care funcționează o economie de piață in ansamblul sau Modalități de existență a dobânzii Dobânda este un concept care oglindește extrem de numeroase aspecte din activitatea economică și de aceea i se conferă, atât în teorie cât și în practică, o însemnătate deosebită, o foarte mare capacitate de a releva sintetic starea și tendințele unei economii Despre dobândă, Paul Samuelson spune că este „prețul specific” plătit pentru „a treia mare categorie de factori de prcducție:capitalul'' Dobânda reprezintă, deci, un venit însușit de proprietarul oricărui capital antrenat într-o activitate economică oarecare sub formă de excedent, în raport cu capitalul (respectiv) avansat Evident, dobânda este rezultatul unor relații complexe între diferite categorii de agenți economici, care au loc pe piață Mărimea și dinamica dobânzii sunt exprimate cu ajutorul a doi indicatori fundamentali: • masa sau suma absolută a dobânzii, care se notează cu D; • rata dobânzii sau venitul anual, exprimat în procente care se notează d d = D/C , în care C este capitalul avansat D = d C/ Acești indicatori, reprezintă, de fapt, mărimea dobânzii simple adică a plății pentru serviciul adus de un capital în condițiile în care dobânda nu este capitalizată In practică, dobânda simplă este mal rar folosită, dar ea constituie punctul de pornire !) Paul Samuelson, Economics, Elcventh Edition, Mc Grow-Hill Book Company, , p ECONOMIA POLITICĂ DOBÂNDA PROFITUL/^Cf , en ru calculul dobânzii compuse Spre deosebire de prima variantă, presupune capitalizarea dobânzii, ajungându-se să se calculeze o cin dobândă D = ( + d)n, în care: d = rata dobânzii anuale; n = numărul de ani sau: D = Sn - C;Sn = C( + d)n, în care: Sn = suma ce revine proprietarului după n ani de folosire a capitalului și care este formată din capitalul avansat (C) plus dobânda cuvenită; Dobânda compusă este larg aplicată în activitatea băncilor, caselor de economii și altor instituții financiare Un exemplu în acest sens este edificator: să presupunem un capital de dolari care urmează să fie folosit în decursul unei perioade de ani cu o dobândă de %, Întrucît dobânda anuală cuvenită este capitalizată dobânda totală pentru cei ani se determină astfel: Sn = ( + %) Sn = , = , dolari D = , - = , dolari Dobânda revine oricărui proprietar pentru serviciul obișnuit adus de capitalul său în condiții normale în cazul că utilizarea capitalului are loc în condiții de risc, acesta se acoperă prin plăți suplimentare care măresc suma încasată de proprietar De aceea, „prin rata dobânzii trebuie să se înțeleagă venitul anual exprimat procentual, care este obținut fie ca remunerare pentru orice împrumut bănesc în condiții de garanție, fie că este adus de o obligațiune, sau orice altă valoare mobiliară cu aceleași garanții, fie că reprezintă câștigul realizat cu orice element de capital real (cum ar fi mașina sau utilajul, clădirea de hotel, brevetul de invenții) pe orice piață concurențială când riscurile sunt inexistente sau când toți factorii de risc au format deja obiectul plății unor prime (sume) speciale care acoperă integral riscurile respective Dobânda fiind un surplus plătit proprietarului, peste mărimea capitalului folosit, se desprinde concluzia că ea reprezintă o formă de venit care se poate exprima numai într-o societate cu economie de piață și numai în acele activități și acțiuni din cadrul acesteia care se caracterizează prin eficiență și progres, în care se produce mai mult decât se cheltuieșe Desigur, aceasta trebuie să fie starea proprie, normală oricărei economii moderne; altfel, dobânda își pierde rațiunea de a fi ) Paul Samuelson, după op cit p / DOBĂNDA PROFITUL Evoluția dobânzii arată că aceasta a împrumuturi pentru consuna productivă era un fenomen rar predominant O dată cu apariția și manifestare a fenomenului au reprezenta, doua repte expiicarea concepu,Lui dobânzi! în cu de ECONOMIA POLITICĂ DOBÂNDA PROFITUL/ condițiile economiei moderne de piață, rămâne operațional numai conceptul de dobândă în sens larg, care din punct de vedere al conținutului, cuprinde și doban a în sens restrâns Agentul economic care utilizează un capital într-o activitate oarecare nu face și nici nu poate face distincție între capitalul propriu și cel împrumutat, pentru că fiecare unitate bănească aduce același serviciu, iar plata pentru acesta către proprietarul fiecărei unități bănești nu poate fi decât egală în acest context, a face deosebirea între dobânda în sens restrâns și în sens larg, este o falsă problemă Deosebirea între cele două sensuri ale dobânzii, în măsura în care se mai perpetuează, este, pe de o parte tradiționalistă, iar pe de altă parte, se datorează modului în care proprietarul capitalului intră în posesia plății ce i se cuvine, adică modul în care este repartizat și însușit venitul pentru aportul capitalului său Dacă în activitatea pe care o realizează agentul economic (întreprinzătorul) este proprietarul capitalului, „remunerația" ce i se cuvine pentru aportul adus prin intermediul capitalului și nu prin ceea ce face el ca întreprinzător este denumită impropriu profil pentru că masa oamenilor nu reușește să facă dedublarea științifică între calitatea de întreprinzător și cea de proprietar al aceluiași agent economic Această dedublare este însă evidentă când o activitate se realizează cu capital împrumutat pentru că fiecare dintre cele două calități aparține unui alt agent economic, imposibil de confundat unul cu celălalt Și deoarece „remunerației" pentru aportul capitalului împrumutat i s-a spus încă din trecut dobândă, s-a conservat expresia ca atare, dar este folosită neadecvat prin extindere de la parte la întreg Ținând seamă de contextul inflaționist de după al doilea război mondial, existent în mai toate țările, se impune constatarea că dobânda capătă o semnificație mult mai profundă dacă se iau în considerație modalitățile sale de a fi ca dobândă nominală și reală Convențional prezentarea acestor modalități de existență a dobânzii pornește de la ecuația lui Irving Fisher: i = r + л, în care: i - rata nominală a dobânzii sau rata de piață a dobânzii; r - rata reală a dobânzii; л - rata inflației în condițiile în care procesul inflaționist nu se manifestă, rata nominală a dobânzilor este egală cu cea reală : i = r Dacă rata reală a dobânzii este constantă, adică independentă de creșterea •ntlației, fiecare procent de creștere a Inflației se transpune într-un procent’ de meștere a ratei nominale a dobânzii Această ipoteză este uzual exprimată astfel: r + р я, în care p = Dar dacă procesul Inflaționist există, și aceasta-l situația cel mai frecvent întâlnită , a reală a dobânzii devine un Indicator foarte important pentru aqentii ^ezl Și figura ) «c " economici ECONOMIA POLITICĂ / DOBÂNDA PROFITUL — întrucât dobânda este un venit impozabil, se face, de asemenea, distincție între dobânda nominală ca venit nominal efectiv și dobânda după plata Impozitului (ne ăh Aceasta din urmă este deosebit de importantă pentru stabilirea capitalurilor in t I I t M t ! > I I t I M I t I pentru depunere la casa de economii % % , % , % ECONOMIA POLITICĂ / DOBÂNDA PROFITUL - pentru (depozite) construire de locuințe Opțiunile deținătorilor de capital pentru una sau alta dintre diferitele forme de existență ale dobânzii se întemeiază pe principiul egalizării randamentelor globale f Randamentul unui capital, indiferent dacă este utilizat de proprietar sau nu, are două componente: una pecuniară sau bănească reprezentată de nivelul dobânzii; alta nepecuniară care constă în diferite servicii Astfel, depunerea unei sume (realizarea unui depozit) la o casă de economii aduce proprietarului său nu numai dobândă, ci și servicii, greu sau imposibil de exprimat bănește precum transformarea rapidă și fără dificultăți a sumei în mijloc de plată, înlăturarea riscului de a nu fi rambursată, pierdută sau furată etc Fiecare agent economic deținător al unui capital este interesat să obțină un randament global - pecuniar și nepecuniar - egal cu al celorlalți Cel ce obține randamentul pecuniar mai mare decât alții are în mod inevitabil randament nepecuniar inferior și invers, astfel încît cele două aspecte ale randamentului obținut de un agent se compensează și totodată, se egalizează cu ale celorlalți De exemplu, dacă un capital X are dobândă mai mare decât Y, dar are randament nepecuniar mai mic, diferența de dobândă favorabilă capitalului X reprezintă un anumit gen de compensare a randamentului necupeniar inferior față de Y Dimpotrivă, capitalul Y compensează randamentul pecuniar mai mic în raport cu X pe seama randamentului nepecuniar propriu superior Pe ansamblu, rezultă că fiecare dintre cele două capitaluri va obține un randament global aproximativ egal Acțiunea proprietarilor de capital pe baza acestui principiu permite, în același timp, să se înțeleagă de ce schimbarea destinației capitalului înseamnă trecerea de la o formă de dobândă la alta și de la un anumit raport dintre randamentul pecuniar și nepecuniar la altul, dar în condițiile unui randament global, în linii generale, egal în strânsă legătură cu acest principiu este luarea în considerație de către deținătorii de capital, a fiscalității Pentru orice asemenea agent economic, nivelul dobânzii, adică randamentul pecuniar de care ține cont în operațiile sale cu privire la utilizarea capitalului, este cel net, de după plata impozitelor Diferența dintre modalitățile de existență sau formele dobânzii în funcție de randamentul brut, nu sunt egale cu cele stabilite pe baza randamentului net De exemplu, nivelul dobânzii obținute din obligațiuni, după plata impozitului la un capital de o anumită mărime poate fi identic cu cel obținut prin utilizarea directă de către proprietar a unei sume de aceeași mărime într-o anumită activitate, sau cu cel obținut pentru depunerea sumei respective pe librete de economii la termen Dar nivelul dobânzii brute (nominale ) pentru cele trei destinații pot fi diferite De altfel acest ultim aspect se poate observa foarte bine din exemplul dat la enumerarea diferitelor dobânzi practicate In Franța în hT^iiUdm ?Ul CUm reaclionoază agenții economici la impactul fiscalității asupra dobânzii, doua aspecte sunt foarte Importante Când el apreciază, nu mărimea sau masa dobânzii nete, ci fac o distincție clară " ratei dobânzi, nete Și aportul pi car H ri S , T ? Se datorează nivelului masă a dobânzii nete egale, randamentul net «яѲа cap'ta^ui Deoarece la o funcție de mărimea capitalului De exemolu druma și recupera capitalul utilizat, constituie falsa dobândă y /DOBĂNDA PROFITUL ECONOMIA POUTICĂ lată cum se manifestă riscul general comun ce afectează utilizarea unui capitai și cum se repercutează acesta asupra dobânzii (tabelul ) Riscul general comun Tabelul Creșterea dobânzii Scăderea dobânzii | Pentru întreprinzător; cel ce utilizează capitalul (propriu sau împrumutat) cu dobândă fixă prima de oportunitate prima de competitivitate costul de oportunitate pierdere de competitivitate | cu dobândă variabilă pierdere de oportunitate pierdere de competitivitate prima de oportunitate prima de competitivitate Pentru proprietarul capitalului cu dobândă fixă pierdere de oportunitate pierdere de competitivitate prima de oportunitate prima de competitivitate | cu dobândă variabilă prima de oportunitate prima de competitivitate costul de oportunitate pierdere de competitivitate Evident în cazul în care proprietarul capitalului este și întreprinzător, unele riscuri au efecte contradictorii asupra dobânzii, se diminuează dobânda pentru întreprinzător, și sporește cea de proprietar însă în situația în care poprietarul și întrepinzătorul sunt persoane diferite, unul și același aspect al riscului îl avantajează pe unul dintrfe ei și îl dezavantajează pe celălalt Dinamica dobânzii; factori și implicații Dobanda este o mărime dinamică asupra căreia acționează mulți factori și care a rândul său, exercită o influență amplă ce se propagă în întreaga economie Desigur dinamica dobanziii este abordată aici sub aspectul ratei In acest sens, distingem că mărimea ratei dobânzii oscilează între o limită maximă și alta minimă Amândouă sunt greu de determinat cu precizie întrucât sunt condiționate atât de factori obiectivi cât și subiectivi Limita maximă 'teoretic noate prelua toate formele de venit care se constituie prin utilizarea unui capital asiaurând жca ,n"- “■ zsss&ss&s Rata dobânzii se modifică în timp în sus sau în i De asemenea, diferă pe țări și uneori chiar pe zone os Este volatilă sau instabilă, economice din diferite țări FCONOMIA POLITICĂ DOBÂNDA- PROFITUL Aceste modificări și deosebiri au implicații ample asupra economiilor naționale și economiei mondiale - avantajează sau dezavantajează pe debitori sau ere i ori, amplifică sau restrânge fluxurile de capital inernaționale, prilejuiește operații specu a tive etc în condițiile amplificării și diversificării relațiilor economice dintre ț n, in ultimele două decenii s-a constatat o anumită apropiere între nivelurile ratei do anzii din diferite țări, și uneori, o tendință de evoluție în același sens, dar în ritmuri di erite Nivelul concret al ratei dobânzii și dinamica acestuia sunt rezultatul direct al unui număr de factori, cu acțiune mai mult sau mai puțin generală și a unui număr foarte mare de factori cu influențe indirecte pe care însă îl vom lăsa în afara analizei noastre Pentru nivelul ratei dobânzii foarte important este raportul dintre rata dobânzii și rata profitului La un anumit moment, creșterea uneia se face pe seama celeilalte In dinamică însă creșterea uneia poate să se realizeze paralel cu a celeilalte Alt factor cu acțiune amplă și directă asupra ratei dobânzii este raportul dintre oferta și cererea de capital de împrumut sau, cum se mai spune, situația pe piața capitalului Oferta de capital reprezintă capitalul bănesc disponibil la un moment sau într-o perioadă Componentele sale sunt: economiile care se formează într-o perioadă dată; capitalul eliberat dintr-un împrumut sau dintr-o folosire anterioară; transformarea sumelor inactive, a imobilizărilor în lichidități active; împrumuturi bancare nete consimțite în perioada respectivă Oferta este, de asemenea, formată din capitaluri bănești care devin disponibile pentru o perioadă mai lungă Evident, disponibilitățile pe termen scurt nu pot fi utilizate sub formă de credit pe perioade mai lungi decât cele pentru care sunt libere șl la sfârșitul cărora trebuie recuperate Cererea de capital sau totalul nevoilor de capital la un moment sau într-o perioadă și care se manifestă ca atare pe piața capitalului, are următoarele componente: capitalul solicitat pentru investiții; nevoile pentru acoperirea funcționării capitalului împrumutat și plata ratelor sau a anuităților acestuia; sumele necesarea pentru formarea de rezerve; cererea de credit de consum ( de sume folosite de un consum care depășește veniturile ) Și aici se disting cererea pe termen scurt și cererea pe termen lung, care sunt în corespondență cu oferta pe termen scurt și lung Creșterea cererii de capital atrage o ridicare a ratei dobânzii și invers Creșterea ofertei de capital are ca efect scăderea ratei dobânzii și invers Mișcările cererii și ofertei de capital pot fi în același sens sau în sensuri diferite, ceea ce se traduce printr-o dinamică a ratei profitului corespunzătoare celei mai puternice influențe Această corelație se pune și invers, în ideea că o anumită rată a dobânzii dată sau stabilită se traduce prin anumite incidențe atât asupra cererii cât și a ofertei de capital Dar dacă rata dobânzii este ridicată, masa capitalurilor, care se vor elibera din alte activități pentru a deveni disponibile și date cu împrumut, va crește Bineînțeles că și reciproca este valabilă Totuși, pentru o Interpretare mal adecvată a influenței raportului cerere-ofertă de capital asupra ratei dobânzii, trebuie avute în vedere și alte aspecte, cum sunt riscul ciclicitatea economiei Se știe, de pildă, că în decursul perioadelor de boom economic, cererea de capital tinde să crească și ca urmare ar trebui să ne așteptăm la o creștere a ratei dobânzii Aceasta nu se realizează însă atât se simplu și de cl A 'DOBÂNDA PROFITUL ECONOMIA POLITICĂ pentru că într-o asemenea situație crește și oferta de capital gdață^ț^ot ,ămâne în urma cererii) și totodată, se diminează riscul ceea ce are scăderea dobânzii Asemenea Influențe sunt contradictorii și în perioada de rec®siune; 'daC? avem în vedere oferta de capital, care în decursul recesiunii are tendin a să crească pentru că se reduce activitatea economică și scade cererea de bani, ar trebui să a bă loc o scădere a dobânzii, dar în acestă fază a ciclului economic, crește eviden Incertitudinea utilizării capitalului, iar acest fapt se traduce printr-o creștere a dobânzii Concluzia generală care se impune este că nivelul ratei dobânzii se va deplasa în sus sau în jos în funcție de Influența celor mai puternici factori Dinamica ratei dobânzii se află și sub influența inflației Bineînțeles că aceasta nu se exercită în forma pură, dar vom încerca s-o relevăm de o manieră cât mai simplă posibil Este de menționat că influența Inflației asupra ratei dobânzii se bazează mai ales pe anticipația evoluției inflației în acest sens proprietarii reclamă în utilizarea capitalului lor o dobândă nominală care să acopere inflația anticipată De aici rezultă că: ( + i ) = ( + л a)( + r*), în care: a = rata anticipată a inflației, iar ceilalți termeni sunt cunoscuți Mai rezultă că: I = г* л a Dacă anticiparea ratei inflației nu se confirmă că a fost corectă, rata nominală efectivă a dobânzii poate fi diferită de nivelul său de echilibru (adică de cea care trebuie să fie) Să presupunem de exemplu, că rata pe termen lung a dobânzii este de % șl că agenții economici anticipează o inflație de %; rata nominală a dobânzii se va stabili la % Dar dacă se constată că rata inflației evoluează la un nivel inferior celui anticipat, și л = %, rata reală a dobânzii devine r = % - %, depășind deci nivelul de echilibru pe termen Iqng Asupra ratei dobânzii are, de asemenea, influență modul cum se încheie bugetul de stat Mai precis, dacă acesta este deficitar și modul cum se acoperă deficitul în cazul când deficitul bugetar este finanțat prin împrumut public, nu se realizează o creștere a cantității de bani (deci a ofertei de capital) pe piață, dar poate avea loc o creștere a cererii de capital cu efecte asupra sporiri ratei dobânzii Pe când, în cazul că statul se împrumută la banca de emisiune șl deficitul bugetului este finanțat prin яак в ™ °'e,’a de capi,al »' se »" aeolanșa o anuml scldere a ra ei dobânzii care poate fi insă contracarată, într-o măsură mal mare sau mai mică prin efectul creșterii Investițiilor produs, ia rândul său de efectui săderii dobânzii Desigur, in acest raționament, am presupus că salariile sunt constante însă o tițiilor prin scăderea dobânzii), atrage creșterea cererii de capital fapt care se va ECONOMIA POLITICĂ DOBÂNDA- P R£FhU L / resimți într-o tendință de ridicare, ulterioară a ratei dobânzii, conlracarând astfel tendința existentă Inițial Din toate aceste aspecte se desprinde o concluzie generală: dacă într-o într o anumită perioadă se dorește stabilizarea ratei dobânzii la o anumit mărime trebuie acționat de asemenea manieră încât să se compenseze variații e în cererea de monedă, de capitaluri prin modificarea cantității de bani in cii-culație în condițiile actuale, când economiile țărilor sunt larg interdependente, o mare capacitate de a influența cererea și oferta de capital o are dezvoltarea schimburilor internaționale De aceea, pentru dinamica ratei dobânzii trebuie avut în vedere și factorul extern Acesta îmbracă, desigur, foarte multe aspecte, dar noi îl vom reduce la raportul de schimb și la paritatea ratelor dobânzii, întrucât toate relațiile economice internaționale se realizează pe baza lor, iar cele două elemente acționează direct unul asupra celuilalt Este evindent însă că această legătură este mai ușor de sesizat în cazul deplasărilor de capital dintr-o țară în alta Raportul de schimb dintre monedele a două țări se determină astfel: x unitătimonetaredin tara A -» -f - unitate monetarădin tara В Indiferent de modificările care survin în cei doi factori, se apreciază că raportul de schimb crește pentru moneda A când valoarea raportului crește, Iar pentru moneda B, când valoarea raportului scade Paritatea dobânzilor reprezintă fie raportul, fie diferența dintre ratele dobânzilor (nominale sau reale) din două țâri Se determină: p = iA/i В sau p = i A - i B, în care: iA = rata dobânzii nominale în țara A; iB = rata dobânzii nominale în țara B Pornind de la datele concrete ale celor doi indicatori, agenții economici își vor plasa capitalurile disponibile astfel: • când p este constant în țara unde se anticipează că ea va crește; • cînd e rămân constant, în țara unde I este mai mare; • când iA > iB și eA > eB, în țara A; • când iA iB dar eA schimsu forma egalității diferenței dintre ratele dobânzilor și aprecierea (creșterea raP° de schimb) sau deprecierea (scăderea raportului de schimb) a monedei țării respe tive: ІА ІВ = (ea - e)/e, în care: ea - raportul de schimb anticipat între monedele țărilor A și B; e - raportul de schimb existent între monedele țărilor A și В (în momentul în care se realizează anticiparea) Dacă agenții economici se așteaptă, de exemplu, ca raportul de schimb dintre monedele țărilor A și В să scadă cu % rata dobânzii în țara A va trebui să sporească cu % față de cea din țara B, pentru ca agenților cu capitalul disponibil să le fie indiferentă moneda utilizată pentru a-și realiza plasamentul și pentru ca mișcarea capitalurilor între cele două țări să-și păstreze tendințele anterioare Această relație este valabilă în condițiile unei evidente mobilități a capitalurilor și convertibilității monedelor care, în felul acesta, se pot substitui una alteia în general, o asemenea problemă se rezolvă luând în considerație rata dobânzii pe termen scurt și este în funcție de prioritățile stabilite în dezvoltarea economiei la un anumit moment Corelația dintre paritatea ratei dobânzii și raportul de schimb se poate realiza luând în calcul rata reală a dobânzii (după scăderea impozitelor percepute pentru veniturile din dobânzi) în acest context, se poate stabili raportul de schimb în funcție de rata reală a dobânzii ( fe) (ra - л, a) - ( - ta) (re л b) î ( ~ fa) ( - tb)] J în care : ta - rata marginală de impozitare a veniturilor din dobândă în țara A; tb - rata marginală de Impozitare a veniturilor din dobândă în țara в' r - rata reală a dobânzii după scăderea impozitului în țara A; Гь rata reală a dobânzii după scăderea Impozitului în țara B dependentă, dar aceasta trebuie abordată de ase St U,t tn Qeneral o variabilă ca element ale cărei modificări produc efecte comni’ ' ca variabllă Independentă, Astfel, dacă banca de emisiune, la un anumiî «₽ " activitatea economică, dobânda pe care o practică o dată cu aceasta eâ m°n\reduce în mod evident tul net al capitalurilor, cu alte destinații Ș| determîn?X?®' m°d relativ- randame"' Șterea volumului capitalurilor economia POLITICA DOBÂNDA PROFIȚUU antrenate tn activitatea economica Scăzând rata dobânzii, de exemplu, de la A la % toate proiectele economice care anticipau un randament net mai mic e o, fără a se situa însă sub % devin rentabile și se declanșează realizarea lor La aces rezultat, deținătorul de capital ajunge numai după ce constată că randamentul net a utilizării capitalului său în alte acțiuni, decât împrumutul, este cel puțin egal sau mai mare decât dobânda de % în numeroase întreprinderi există proiecte ecnomice mai puțin rentabile în corn parație cu mărimea ratei dobânzii De aceea când scade rata dobânzii, acestea devin actuale, fezabile sub anumite aspecte Situația este asemănătoare și în ceea ce privește grupul de agenți economici, denumit menaje, populație sau gospodării Să presupunem că chiria pentru un apartament este de lei, iar, prețui acestui apartament este lei Venitul capitalului utilizat pentru apartament este deci % Dacă din diferite motive, rata dobânzii s-ar reduce de la % la %, cei care plătesc chirie de % din capitalul folosit, vor fi dispuși să se împrumute cu o dobândă de % și să-și construiască un apartament, reducându-și în felul acesta chiria cu % față de mărimea capitalului Reducerea dobânzii are efect cumulativ Aceasta nu va stimula numai cererea de capital, ci va contribui și la creșterea venitului celor ocupați în domeniile în care se cheltuiește capitalul respectiv La rândul lor, producătorii vor economisi o parte din venit, iar pe cealaltă o vor cheltui pe bunuri de consum Producătorii bunurilor de consum vor obține venituri mai mari, din care o parte o cheltuiesc, iar alta o economisesc Deci până la urmă, cererea se va manifesta nu numai în cererea bunurilor de capital, ci și a celor de consum, ceea ce este de natură să atragă urcarea prețurilor la care asemenea bunuri se vând șl să sporească câștigul producătorilor Treptat, cu creșterea activității, poziția lucrătorilor se întărește și începe urcarea salariilor, iar o dată cu aceasta, crește cererea de bani care, pentru a fi contracarată, se majorează rata dobânzii, așa încât cercul se închide și stimulentul inițial, determinat de scăderea ratei dobânzii, se epuizează Efectul cumulativ este similar în cazul când rata dobânzii crește, dar se deplasează în sens invers Utilizarea ratei dobânzii, ca pârghie economică determinată de efectul cumulativ al modificării sale în cadrul politicii guvernamentale, are limite evidente: • nici o țară nu poate să reducă sau să sporească prea mult rata dobânzii, dacă restul țărilor nu procedează în același fel, pentru că s-ar produce perturbări grave în fluxurile de capital interne și internaționale; • interese puternice se opun întotdeauna unei reduceri sau creșteri prea mari a ratei dobânzii în orice țară; • libertatea de acțiune, ca trăsătură fundamentală a economiei de piață statuată democratic Impune anumite restricții sau limite autorităților monetare de a controla și utiliza rata dobânzii Dinamica ratei dobânzii este, așadar, rezultatul acțiunii concomitente a unor factori obiectivi șl subiectivi, contradictorii sau convergențl astfel încât traiectoria sa reală are un caracter foarte complex ECONOMIA POLITICĂ / DOBÂNDA PROFITUL — înse^ătateaTcare se acordă mărimii și dinamicii ratei do“ legată de funcțiile pe care se consideră că le indplinesc cele două elemente economie de piață: л , • influențează repartizarea factorilor de producție care există în cantit ți limitate, orientându-l către destinațiile care asigură folosirea lor cea ra eficientă; • pe termen lung, stimulează publicul să renunțe la anumite consumuri curente pentru a spori capitalul disponibil (stocul de capital) Dintre teoriile care explică rata dobânzii, o foarte mare circulație o are ce a lui Irving Fisher ( - ), fost profesor la Universitatea din Yale și expert în domen în concepția sa, dinamica dobânzii este rezultatul interacțiunii dintre nerăbdarea celor cu venituri, mai mult sau mai puțin dornici să le consume cât mai curând sau să le acumuleze sub formă de capital disponibil, pe de o parte situația pe care o generează posibilitățile de câștiguri, mai mari sau mai mici, din capitalul astfel acumulat, pe de altă parte Deși logică, această teorie nu explică, de fapt, nivelul ratei dobânzii, ci modul cum de formează oferta de capital disponibil în contexul unor interese contradictorii (de a consuma sau de a economisi), ale posesorilor de venituri Putem admite cel mult că rata dobânzii apare aici ca un rezultat indus și unilateral, numai prin intermediul ofertei de capital De asemenea, de mare trecere s-a bucurat și punctul de vedere al lui J M Keynes cu privire la stabilirea ratei dobânzii Acesta consideră că nivelul ratei dobânzii este determinat de preferința pentru lichiditate a publicului, adică de preferința oamenilor de a dispune de bani lichizi, ceea ce le dă posibilitatea să facă, atunci când doresc, o cheltuială sau alta Din confruntarea pe piață între cei ce vor să-și dobândească lichiditatea și cei ale căror necesități productive îi obligă să renunțe la lichidități rezultă nivelul ratei dobânzii Dobânda însăși ar fi prețul renunțării la lichiditate în această explicație, preferința pentru lichidate are în special o motivație psihologică și mai puțin economică, așa cum s-ar fi impus Fără a nega, desigur, influența factorului psihologic, trebuie să recunoaștem că numai acest aspect nu este Întoldeauna' întrucât intervin mulțî alți factori, pe care Keynes l-a sesizat în „Teoria generală a folosirii mâinii de lucru, a dobânzilor și a banilor’' românește în anul ), dar pe care nu i-a introdus în ecuația ratei lucrarea sa (tradusă în dobânzii Profitul, rezultat al acțiunii economice Profitul este un termen de orlulne latină- vina н > înseamnă a progresa, a da renjItiitH sl l-ir a verbu* proflcere“ care sau a aduce profit Aceasta explică de ce ni МИиГ ' У dobândl‘ semnificația de a da de venit Dar profitul are șl multe înțelesuri care decu^dlnM^t ѴвП’‘ S U ° ,Ormă cuvântul respectiv în vorbirea curentă nnm У d n elul ln care es,e folosit contradictorii ex^uzându-se una pe alta °,uast,e sale accepțiuni sunt uneori i DOBÂNDA PROFITUL/ ECONOMIA POLITICĂ UOHANUA rn - Orice încercare de a analiza un număr mal mare de asemenea cuvântului profit, ne conduce la concluzia că ele reflectă în fond trei moda i { de a concepe profitul Prima reprezintă punctul de vedere oficial - legislativ (juridic) și statistic decurge direct din semnificația termenului latin original Pe baza acestuia, pro itu a devenit cunoscut și sub numele de beneficiu și se determină ca diferență intre veniturile șl cheltuielile ocazionate de activitatea unul agent economic De aici rezu t că profitul este avantajul realizat sub formă bănească, dintr-o acțiune, operație sau activitate economică Orice activitate sau agent economic nu poate progresa, nu se poate dezvolta dacă nu obține profit în lipsa profitului, situația agenților economici și activitatea lor rămân neschimbate, „îngheață" la aceiași parametri și în cele din urmă se degradează în virtutea acestei concepții, toate activitățile lucrative dintr-o economie de piață au ca scop obținerea profitului Acesta constituie, totodată, „materia impozabilă , ceea ce se impozitează Legislația financiară și statisticile profiturilor publicate în diferite țări reflectă cu mici deosebiri, această concepție în cadrul său se fac deosebiri între diferite categorii de agenți economici și de activități, profitul fiind o categorie generală, în afara căreia nu există nici o altă formă de venit Desigur, se face distincție clară între agenți și activități economice care obțin profit și care nu-l obțin Cea mai importantă problemă aici este determinarea corectă a mărimii profitului, legalitatea lui și nu de ce un agent economic îl obține, iar altul nu Ce remunerează profitul, care-i motivația însușirii Iul etc , sunt aspecte care rămân în afara obiectivelor acestei concepții pentru că nu prezintă Interes deosebit Profitul se determină potrivit unei metodologii oficiale, așa cum rezultă din reglementările în vigoare din flecare țară și reprezintă o sumă globală care, teoretic și practic, poate să fie formată din două componente: a) profit legitim sau legal - realizat în contextul respectării prevederilor legale de-a lungul întregii! activități din care este obținut, Inclusiv a prevederilor referitoare la metodologia de calcul Atât din punct de vedere oficial, cât și al agenților economici , este de dorit ca întreaga diferență dintre venituri și costuri să reprezinte un asemenea de profit pentru a înlătura orice alte aspecte neplăcute ce decurg din nerespectarea legalității Sub aspect moral - social, acesta constituie profitul normal și orice profit, obținut în alte condiții decât cele legale, nu se cuvine celui ce-i dobândește, b) protit nelegitim sau nelegal - realizat în contextul încălcării, deliberate sau nu legalității, „umflarea costurilor", atribuirea unor cote procentuale de profit peste cele admise de lege, sustragerea de la plata Impozitelor șl taxelor duble înreoistrări eic , care, în funcție de situație șl de faptul că este „descoperit" sau nu de autoritățile "nanclare sau de partenerii înșelați, poate fi preluat la bugetul de stat sau «*> cârora o os, obținut Cu ,oat» aceeleu „„ ° ' „utUe Jeă апип,І|І agenți economic! t l însușesc prolllurl Ilegale șl nu sunt descooerlir dcest risc planează asupra lor timp îndelungat până în momentul prescrierii înrăiri • 'egalităiii, dacă cutnva leuea are ason,eilGa podețe în caz coS ? 'egalității poate atrage oricând, ulterior, măsurile ce se impun încă,carea /DOBĂNDA PROFITUL Profitul este Impozabil conform legilor pune de [ stabilire a impozitelor care constituie de fapt m к- economia politică Îl este impozaon сошнпн oy— din fiecare țară C^odU| de p, lt n ,™ dupâ » prpP d ceptul de profit admis Acesta reflectă punctul de vedere of crai cup r vi' la măr m și dinamica profitului care este afirmat indirect, prin reglementărdeiefe toa e ia impozite Profitul admis reprezintă instituționalizarea unei mărimi a Prof'tu'u СД® stabilește nu atât în funcție de factorii economici, ci de decizia autorităților și de politica statului de a asigura un anumit nivel al profitului pe ramuri și subramuri, pe categorii de mărime a firmelor etc în activitatea lor, toți agenții economici pornesc de la datele reale a e profitului, adică de la prevederile legale în acest domeniu și de la cele referitoare la impozite, întrucât, pentru oricare dintre ei, ceea ce contează este suma care le rămâne după plata impozitelor sau profitul admis în acest sens, profitul apare ca o funcție dependentă de prevederile legale, iar agentul economic poate acționa pentru creșterea profiturilor numai în condițiile legalității De aceea, adoptarea sau modificarea unor legi referitoare la profit sau la impozitele pe profit declanșează numeroase dispute economice și politice în scopul orientării acțiunii lor, agenții economici trebuie să dispună de informații și de o analiză financiară cât mai amplă în cadrul acestora, locul cel mai important revine mărimii și dinamicii profitului care sunt relevate de mai mulți indicatori, dintre care doi sunt esențiali: masa și rata profitului Masa profitului este suma totală dobândită sub formă de profit de un agent economic, de o ramură sau de economia unei țări și stabilită ca diferență între prețul de vânzare și cost sau ca diferență între venituri și costuri Aceasta se poate calcula, de asemenea, pe produs, constituind un reper foarte important pentru selecționarea nomenclatorului de produse adoptat de o unitate economică Pentru a fi în consens cu accepțiunea oficial - legislativă privind profitul, acest indicator trebuie să fie o mărime* pozitivă (mai mare ca zero) Dacă este o mărime diferită de zero dar pS,i; so aceas,a “,e opusul - ж ;p, g , În care: pr rata profitului Pr masa profitului c • coafurile C capitalul folosit CA • cifra de afaceri ECONOMIA POLITICĂ DOBĂNDA PROFITUL / Mărimea ratei profitului diferă de la un mod de calcul la altul, pentru că numitorii fracției sunt diferiți Cele mal des folosite dintre formulele respective sunt a doua și a treia Pentru domenii cu ciclu de producție scurt și foarte scurt, prima formulă pare a fi mai relevantă, întrucât în astfel de activități ponderea capitalului fix este mică, iar d ferența între capitalul utilizat șl costuri are tendința să de diminueze Rata profitului reprezintă gradul de rentabilitate pe produs, agent economic, ramură sau economia națională Este deosebit de importantă pentru orientarea structurii activității economice pe bunuri, ramuri și subramurl, fiind căutate cele care oferă o rată cât mal înaltă Dacă din calculul acestui Indicator nu se obține o cifră pozitivă (mai mare ca zero) rezultă că, din punct de vedere oficial, nu se obține profit, ci pierdere Pierderea, indiferent dacă este relevată de masa profitului, de rata acestuia sau de amândouă, nu are o reglementare legislativă diferită de cea a profitului; pierderea este legală în măsura în care a fost calculată respectând restricțiile referitoare la determinarea profitului Ținând seama de modul cum se calculează profitul în contextul semnificației oficial - legislative, rezultă că, atît din punct de vedere al producătorului (al celui ce 'ealizează o activitate lucrativă), cât și al societății, se Impune un singur mod de abordare - acela al maximizării Profitul producătorului (Pr) este diferența între încasările totale sau cifra de afaceri (adică între cantitatea vândută (Q) înmulțită cu prețul (P) și nivelul costurilor (C) Pr = p Q - C în care: Q = F(x,y) iar C este suma valorii factorilor care-l determină pe Q c =xpx + ypy deci: Pr = PF (yy) (yPx + *Py) pQ C Profitul, ca funcție determinată de cele două elemente, începe să se realizeze când productivitatea marginală a fiecărui factor, exprimată valoric, este egală cu pr C P BE -> B’ în care: В - bani (fond sau capital bănesc); C - capital productiv (bunuri de producție); P - activitatea economică în care se folosește capitalul BE - bunuri economice obținute în urma producției; B’ - bani încasați din vânzarea mărfii produse Timpul necesar pentru parcurgerea unei mișcări complete de la В la B’ este timpul de rotație Cu cât acest timp, care este destinat aprovizionării, activități economice și vânzării mărfurilor, este mai scurt, cu atât mai repede întreprinderea obține profitul Evident, întreprinderea este interesată ca în decursul unui an să realizeze un număr de rotații cât mai mare Volumul profitului este direct proporțional cu viteza de rotație, La un capital egal avansat, firmele care, în decursul unei perioade, realizează o viteză de rotație mai mare obțin un profit mai mare Asupra vitezei de rotație influențează: a) structura capitalului, modul cum acesta se împarte pe destinații - pentru capital fix și circulant, mijloace de muncă, materii prime, materiale etc Fiecare dintre componente are un ciclu și un timp de rotație propriu în general, componentele sub forma mijloacelor de muncă au o viteză de rotație mai mică; o dată cu creșterea ponderii acestor componente, viteza de rotație are o anumită tendință de încetinire, cu efecte contrare creșterii profitului Ca urmare, accelerarea vitezei de rotație de ansamblu nu poate fi decât rezultatul unor acțiuni complexe care trebuie să se desfășoare, pe cât posibil, din toate componentele deodată; b) economisirea componentelor din structura capitalului și îndeosebi a mijloacelor de muncă, folosirea de înlocuitori mai ieftini, mijloace de muncă cu randament mal ridicat etc , ceea ce este de natură să contracareze, într-o măsură mai mare sau mai mică, tendința de scădere a vitezei de rotație a capitalului și a ratei profitului rezuitate din modificarea structurii capitalului Concepția oficial - legislativă asupra profitului este cea mal răspândită, este ușor recepționat și intuit de majoritatea oamenilor Despre profitul determinat pe baza acestei concepții, Paul Heyne spune câ este sinonim cu venitul net, ceea ce rămâne unei firme după ce și-a achitat toate costurile к Autorii multor lucrări economice de prestigiu printre саге P Heyne R și p Wonnacott, L Atkinson, J Craven, au exprimat puncte de vedere care se aseamănă cu accepțiunea oficial legislativă pentru că admit existența profitului și calculul între costul de producție total sau de opțiune (oportunitate) șt ceea ce se consioera și se înregistrează drept cost, potrivit legislației, există o diferență In general, costul si se înregistrează uiupi uuoi, de producție sau de opțiune este mai mare, pentru că include tot ceea ce presupune realizarea activității economice a unei firme între elementele necuprinse în costul legal, dar incluse în costul de oportunitate, se află dividendele plătite acționarilor, acestora putându-li-se adăuga sumele cuvenite proprietarilor pentru munca depusă în cadrul firmei și pentru care nu-și întocmesc forme de plată ca salarii, sumele cuvenite drept chirii pentru clădirile proprii utilizate în activitatea firmei, dar neîncasate ca atare și altele Venitul total al firmei costul de producție sau de oportunitate costul legal profitul legal Profitul rezultat din diferența venit total minus cost de producție (total, de opțiune sau de oportunitate) este, de regulă, mai mic decât profitul legal obținut Profitul legal este mai mare nu datorită grijii pe care ar purta-o autoritatea legală de a acorda anumite avantaje firmelor (deși o asemenea preocupare nu este exclusă), ci datorită faptului că aceasta a decis să mărească materia impozabilă (pe care o formează profitul) și de aceea din costuri trebuie excluse dividendele sau părțile de beneficiu cuvenite proprietarilor firmei, iar uneori și alte sume Un profit legal mai mare avantajează autoritatea statală, pentru că va încasa un impozit mai mare, și nu firma care trebuie să-l plătească Dacă profitul s-ar calcula oficial, scăzând din venitul total costul de opțiune, firma ar fi mai avantajată Profitul, venit rezidual ^УПе PaUl’ M°tlul economic gândire, Editura did tctică și pedagogică, , București, p ECONOMIA POLITICĂ DOBÂNDA PROFITUL/ Modul de calcul al profitului conduce la o sumă globală nediferențiată, care nu spune nimic despre natura profitului și legitimitatea sa pentru cel ce și-l însușește* Adepții acestui punct de vedere susțin, de fapt, că, din venitul pe care-l reprezint profitul, firmei trebuie să-i rămână numai sumele care se justifică prin aportul său a activitatea economică din care provin Diferența dintre venitul total șl costuri în cadrul acestei teorii se împarte în venit cuvenit șl necuvenit pentru firmă Această clasificare este, desigur, diferită de cea care împarte profitul în legal și nelegal, prezentată în primul paragraf Pentru că din diferența respectivă se tot elimină componentele necuvenite firmei, profitul va reprezenta, în final partea sau suma reziduală De aici rezultă că profitul ca venit rezidual este totodată profit cuvenit Profitul legitim este format, în primul rând, din venituri însușite ca urmare a progreselor economice și tehnice din cadrul unei firme, realizate prin folosirea unor utilaje mai perfecționate și mai ieftine, realizarea unor produse noi și îmbunătățite, organizarea superioară a activității economice Acestea sunt de fapt servicii concrete, reale aduse de firmă nu numai propriei activități, ci și societății, care beneficiază indirect de progresele respective Asemenea câștiguri care intră în componența profitului sunt pe deplin justificate în optica unor economiști de mare prestigiu, cum sunt Leon Walras, W Pareto, și M Allais, ele chiar ar trebui scutite de impozite pentru a încuraja realizarea și promovarea progresului tehnico- economic De aceeași natură este considerat și venitul însușit de posesorul unei firme ca factor de producție pe baza bunei orientări a acestuia în activitatea economică, ceea ce i-a permis să realizeze profit Existența acestor venituri în decursul unei perioade este considerată ca o primă indispensabilă pentru a incita la progres tehnico-economic Menținerea lor este asigurată cu ajutorul legislației asupra brevetelor, asupra proprietății individuale în general, și prin mecanismele concurenței imperfecte care întârzie pentru un timp momentul când consumatorul va deveni beneficiarul, direct și în întregime, al progresului tehnic și economic prin generalizarea sa „în acest sens, spune Maurice Allais, departe de a ti un handicap pentru economie, așa cum susțin atâția economiști, concurența imperfectă, cât timp rămâne moderată, constituie un avantaj, iar dacă ea nu există va trebui creată ' Astfel de sume sunt, desigur, justificate în măsura în care concurența este suficient de eficientă pentru ca ele să fie temporare în al doilea rând, sunt considerate profit legitim veniturile sau sumele dobândite prin evitarea (depășirea sau învingerea) riscului asumat în activitatea economică Riscul este, după cum se știe, o condiție a oricărei activități economice Asumarea riscului în condițiile economiei de piață, caracterizată prin existența agenților economici pe deplin autonomi, este problema fiecăruia dintre ei Costul tentativelor nereușite este suportat de agentul care și-a asumat riscul Câștigurile celor ce și-au asumat riscuri sunt uneori foarte mari, dar sunt justificate prin ceea ce ei au făcut ca sâ nu se producă riscurile Pe ansamblul economiei este greu de determinat sau chiar ) Allais Maurice, L’impot sur ic capital ct la rdforme mdndtaire, Paris, , p economia politică sss& ^v societății Un segment important din literatura economică occidentală apreciază că^ din ounct de vedere al eficienței, tocmai firmele care obțin beneficiu sau profit leg trebuie stimulate, întrucât chiar aspectele care justifică obținerea beneficiului respec-tiv sunt activitățile utile, de cea mai mare importanță pentru progresul tehnic și social Cealaltă componentă a profitului, care este nelegitimă, este însușită fără a fi câștigată sau meritată prin vreun serviciu adus în activitatea economică și îmbracă, la rândul său, mai multe forme concrete în concepția unor economiști, aceste sume ar trebui taxate și preluate în întregime de societate, pentru că sunt dobândite fără nici un efort Din această categorie fac parte, în primul rând, anumite forme de rentă funciară Este vorba, bineînțeles, de acele forme de rentă și numai în măsura în care ele permit apropierea, însușirea, sub formă de venit, a unor sume pentru care nu există nici o justificare Condiția însușirii acestor sume este desfășurarea unor activități economice în care este implicat pământul Aparent, sumele respective sunt justificate de întreaga activitate economică și ar trebui tratate ca atare, dar, în realitate, situația lor este alta Menționăm aici câștigurile obținute de firme și agenți economici care au costuri mai mici pentru că au o poziție (distanță) mai apropiată de piață și fac cheltuieli mai mici cu transportul Cu toate că poziția se modifică în timp sub incidența dezvoltării transporturilor, creșterii și decăderii unor centre economice și sociale, întotdeauna vor exista unii agenți economici mai aproape de piață în această categorie se mai includ câștigurile obținute din creșterea prețului de vânzare al produselor agricole în mod justificat sau din creșterea prețului pământului în zonele în care autoritățile au decis construirea unor autostrăzi, constituirea sau extinderea unor localități etc decîara ia R-гa lipsa de le '’imitate a unor asemenea sume, Winston Churchill " , : ■Landl ,d'-;l face ■ un serviciu societății; el nu care provine ІтЬодаЦгеам'” ) Dincolo de condițiile specifice care le generează, insuficienței ofertei comparativ cu cererea elastică toate acestea se realizează efectiv pe baza economia POLITICĂ mă formă de rentă apărută în al unor multiple controverse politico-ideologice /ciinrafetelor)fertile, respec- Renta funciară își are originea în ranta'®a cererea în creștere Oferta tiv în insuficiența la un astfel de nivel care asigură ca toate categoriile de teren luate în i să asigure proprietarilor rentă în concepția clasică ricardiană, la o cultură a unor terenuri din ce în ce mai noi terenuri în exploatare agricolă sau că, atât în trecut cât și în raportul fertilității naturale și economică se pământ (extrem de diferite și ele) / PIAȚA RESURSELOR NATURAL^^ - Ca primă formă de renia continuă să formeze obiectul unor ample analize ș controverse politico-ideologice Renta funciară își are originea în raritatea = de randam nlul Юг) □ asemenea situație s-a ajuns prin luarea în i puțin fertile Fără a intra în istoria atragem с c e ау іии » oau minieră, trebuie precizat că esențial este fap u în prezent parcelele existente în cultură sunt difente s "economice ca sl sub cel el pozl|lel; leriin a ee referă la efectele investițiilor de capital și de muncă încorporate in > Oferta inelastică (datorită limitării naturale a pământului) față de cererea in creștere și inegalitatea randamentelor diferitelor parcele stau la baza formării ten ei funciare și a explicării mărimii ei Prețul ridicat al produselor agricole (in comparație cu cel ce ar rezulta din confruntarea liberă a forțelor pieței) asigură realizarea unu excedent de venit peste profitul normal, venit care revine proprietarului terenului sub forma rentei funciare Se confirmă remarca potrivit căreia prețul este acela care determină renta și mărimea ei, nu invers Procesul de formare a rentei funciare poate fi sugerat cu datele de mai jos Formarea rentei funciare pe diferite categorii de teren Tabelul ( На / grâu) Cat de teren Cons de factori primari F/Ha Prod obț Kg / Ha • Cost indiv (mediu) F/Kg Profit normal ( %) Preț vânz F/Kg Valoarea totală încasată F/Ha ! Renta F/Ha Slabe , | Bune , | I F B Г , I | | «в I Consumul de factori de producție (în expresie monetară) este egal pe toate cele weLPa:Ce? ( °° F/Ha)‘ Producțiile obținute diferă de la o parcelă la alta ( - , £ ' ппгГ?аГе/ costl;r"® med,i sunt diferite , șl , F/Kg) S-a stabilit că producție ( П e ’ coresPonzător unei rate de % din costurile de Față de o asemenea situație, se pun câteva întrebări ECONOMIA POLITICĂ PIAȚA RESURSELOR NATURALE: RENTA |iunea de externalitate a fițst introdusă în teoria economică la • A Marshall Externalitățile constituie o ilustrare excelentă a faptului că^din ner c ,rc pnvind modul de alocare a resurselor, agenții economic, sunt mte îptdenți * economia pouticâ Siguranța sporită a traficului Prin adăugarea beneficiului extern la beneficiul private, și costurile externe ce sunt suportate / EXTERNALITĂȚI Șl BUNURI PUBLICE mai redus reprezintă un beneficiu extern marginal privat, se obține beneficiul marginal social BMS Dacă beneficiul extern ar fi fost luat în considerare, atunci cantitatea vândută de anvelope ar fi fost iar prețul, P Punctul В corespunde unei alocări eficiente, din punct de vedere social, a resurselor, în timp ce echilibrul în punctul A desemnează o situație de eșec al pieței Pentru corectarea acestei situații de eșec al pieței, guvernul ar putea garanta o subvenție BC; prețul efectiv plătit de consumatori s-ar reduce la P , iar producția și vânzările ar crește la Q în cazul activităților care generează externalități negative , costurile private sunt mai reduse decât costurile sociale Acestea din urmă includ, pe lângă costurile de terțe părți Externalitățile negative se concretizează în nivele ale producției și consumului peste cele corespunzătoare alocării eficiente a resurselor Să considerăm, spre exemplu, cazul unei activități poluante Figura reprezintă beneficiul marginal BM și costul marginal privat CMP Echilibrul pieței este atins la prețul P și cantitatea Q Costul marginal privat CMP este mai mic decât costul marginal social CMS întrucât acesta din urmă ia în considerare costurile externe datorate poluării Echilibrul care corespunde unei alocări eficiente, din punct de vedere social, a resurselor este la prețul P și cantitatea Q Rezultă că atunci când se ține seama de costurile externe, bunul produs de activitatea poluantă devine mai scump Dacă externalltatea este ignorată, atunci con-sumatoril bunului sunt subvenționați de către cei care suportă costurile poluării Soluția fundamentală a rezolvării externalltățllor negative se referă la inter-nalizarea acestora in esență, internalizarea externalităților negative constă în încorporarea costurilor externe m prețul pieței Prin Internalizare costul marginal privat crește la nivelul costului marginal social, producătorii fiind astfel obligați să țină seama Je costurile externe ale activității lor y ’ a eama de în practică, internalizarea externalltățllor negative nu este simnlă dificultăților ce apar în legătură cu măsurarea costurilor externe Pentru estimarea Fig Cazul externalității pozitive Fig Cazul externalități! negative ECONOMIA POLITICĂ EXTERNALITĂȚI $ BUNURI PUBLICE / costurilor externe ale poluării, au lost dezvoltate metode complexe> de efectelor acesteia Măsurarea costurilor externe este necesară pentru acțiunilor de intervenție guvernamentală cu rol corector Astfel, in căzu pr poluante, guvernul poate Interveni, introducând un impozit pe vânzări Impozitu trebuie să reflecte dimensiunile costurilor externe, astfel încât costul marginal privat să se deplaseze la nivelul celui social Dacă există posibilitatea monitorizării directe a poluării, atunci corectarea externalității se poate face printr-un impozit asupra emisiunii de agenți poluanțl A C Pigou a arătat că externalitățile negative pot fi internalizate printr-un sistem corespunzător de impozite și subvenții Un impozit asupra activităților poluante poate fi combinat, în concepția lui Pigou, cu o subvenție pentru cei ce suportă efectele externe negative Externalitățile negative, ca, de altfel, și celelalte situații de eșec al piețelor, reprezintă,deci, argumente pentru intervenția guvernamentală cu rol corector Oricum, există situații în care intervenția guvernamentală poate fi evitată O astfel de situație este cea în care numărul agenților economici afectați de o anumită exter-nalitate este redus Soluția lui Coase Ronald Coase a abordat cazul unui număr redus de agenți afectați de o externalitate negativă, propunând o soluție care evită intervenția guvernamentală Propunerea lui Coase se referă la faptul că, atunci când numărul agenților economici afectați de externalitate este redus, atribuirea a drepturilor de proprietate duce la internalizarea efectelor externe Coase a demonstrat că dacă drepturile de proprietate sunt definite cu claritate, atunci părțile interesate iau măsuri de inter-nalizare a externalității exemplul lui Coase se referă la cazul unui agricultor și al unui crescător de vite Externalitatea r egati /a constă în pagubele pe care vitele le cauzează recoltelor agricultorului Pe măsură ce efectivul vitelor crește, pagubele cauzate recoltelor cresc la rândul lor Pentru a se realiza o alocare eficientă a resurselor, pagubele trebuie incluse (internalizate) în costurile crescătorului de vite Guvernul ar putea interveni, obligând crescătorul de vite să plătească despăgubiri agricultorului Această soluție ar reduce efectivul de vite până în punctul în care costul marginal devine egal cu venitul marginal Tn figura , VM reprezintă venitul marginal al activității de creștere a vitelor, iar CM este costul marginal corespunzător Linia E desemnează pagubele cauzate recoltelor Fără internalizarea externalhătilor, efectivul de vite este stabilit la Q , unde pagubele agricultorului sunt egale cu W intenția guvernamentală ar obliga crescătorul de vitee să ia în considerare atât costul său marginal cât și pagubele cauzate agricultorului (CM + E), astfel încât efectivul de vite s-ar reduce la Qo ’ Coase arată că intervenția guvernamentală nu este necesară pentru internalizarea externalității Soluția alternativă propusă se referă ia precizarea drepturilor de proprietate și la respectarea acestora' Oa ă drepturile de proprietate corespunzătoare agricultorului includ și protecția recoltei împotriva pagubelor cauzate de vite, atunci crescătorul de vite este Autnm t лкіі ♦ \ potriva COre punzâtoare, Pagubele eunt astfel Internalizate, electivul de vite reducând jse la Q da^e « ) Aplicarea impozitelor și a subvențiilor Pigou poate reduce interesul părților implicate de « o solupe a externahtăp in sensul propunerii lui Coase Oricum, se demonstrează că prin combinarea unu impozit l’igou cu o subvenție compensatorie se atinge o aloc ue еГи і re urselor chiar și în cazul în care părțile ar li putut negocia în sensul propunerii lui Coase *' - ^mL-Л EXTERNALITĂȚI $ BUNURI PUBL Pe de altă parte, agricultorul poate fi tentat să plătească o primă crescătorului de vite pentru ca acesta să-și reducă efectivul Scăderea efectivului de vite ar duce la reducerea pagubelor produse recoltei Prima pe care ar plăti-o agricultorul pentru ultima vită care nu ar mai fl crescută ar fi egală cu W în acest caz, crescătorul de vite trebu e să includă prima în costurile sale de oportunitate Creșterea ultimei vite ar însemna renunțarea la prima W Prin încorporarea primei în costurile de oportunitate, externalitatea este Internalizată, iar efectivul de vite se reduce la Q Concluzia exemplului elaborat de Coase este că, atât timp cât drepturile de proprietate sunt definite cu claritate, efectivul de vite este stabilit la Q , nivel ce corespunde unei alocări eficiente a resurselor Existența unui număr redus de agenți afectați de externalitate este esențială în demonstrația lui Coase Numai în cazul unui număr redus de a soluții Importanța analizei lui Coase rezu care îl au drepturile de proprietate probleme economice apar tocmai proprietate ECONOMIA POLITICA jenți, aceștia pot colabora în identificarea unei ă din faptul că atrage atenția asupra rolului pe în situațiile de eșec al piețelor Numeroase iatorită definirii imprecise a drepturilor de b) Bunurile publice se caracterizează prin două trăsături importante: Non-excluziunea: nici o persoană nu poate fi exclusă din sfera consumatorilor potențiali ai unui bun public; oricine poate să urmărească programele televiziunii fără a afecta capacitatea altcuiva de a face același lucru - Non-rivalitatea: consumul unui agent economic nu reduce disponibilitatea bunului public pentru alți agenți Dacă apărarea națională ar fi asigurată, prin absurd pentru o singură persoană, atunci toți locuitorii țării ar beneficia de ele Se pare că cele mai multe dintre bunurile publice sunt, asemenea apărării naționale, oferite în aceeași cantitate tuturor consumatorilor potențiali Non-excluziunea este generată de Indivizibilitatea cererii pentru bunurile oublice în timp ce non-rivalitatea se datorează Indivizibilității ofertei “zx* :хтіа un ’“п,ы p-m™ »«oU ui Pte,ei deltoîuZ'X'^ РГІѴ“,в a,e un ™PO'tant tn situat'» ЗГ a’l",’"ă" ‘ C'°'U'U' PUblte “I’l SP Pot distinge patru lle a’socSe;₽"“ 'UP"Zfi "“»Pm« ,U, prlva„ ,ie lndMddal ECONOMIA POLITICĂ EXTERNALITĂȚI Șl BUNURI PUBLICE / £ - Sectorul public non-plață, ce Include administrațiile publice; - Sectorul public de piață, reunind întreprinderile publice; - Sectorul privat non-plață, incluzând administrațiile private (asociații cu scop non-lucratlv) Bunuri publice pure versus bunuri private pure Bunurile publice pure se caracterizează prin non-excluziune șl non- rivalitate perfecte în realitate nu există bunuri publice pute Consumul majorității bunurilor publice (drumuri, parcuri, biblioteci etc ) poate ajunge la un moment dat într-un punct de aglomerare când trăsăturile de non-excluziune și non-rivalitate își pierd relevanța într-o măsură mai mare sau mai mică Non-excluziunea și non-rivalitatea sunt perfecte atunci când indivizibilitatea cererii și, respectiv, cea a ofertei sunt, la rândul lor, perfecte în realitate există o mulțime de situații cu indivizibilitate (sau divizibilitate) parțială Aceste situații apar îndeosebi în cazul producțiilor pentru care costurile fixe sunt ridicate Spre exemplu, în cazul producției de energie electrică sau de gaze naturale, al transportului în comun și al telecomunicațiilor, indivizibilitatea nu este suficientă pentru a se considera că bunurile respective sunt bunuri publice Spre deosebire de bunurile publice pure, bunurile private pure se caracterizează prin excluziune și rivalitate perfecte Costurile de oportunitate corespunzătoare producției bunurilor private pure sunt reflectate integral de prețurile pieței De asemenea, consumul bunurilor private pure generează beneficii numai pentru consumatorul care achiziționează bunurile respective Dacă se presupune că toate bunurile produse sunt fie bunuri private pure, fie bunuri publice pure, atunci caracterul public al celor din urmă ar coincide exact cu comunitatea în ansamblul său Există însă situații când numeroase bunuri sunt «pubi ce sau „colective" pentru un număr determinat de consumatori, dar devin private când numărul consumatorilor crește Existența bunurilor publice determină apariția de comportamente specifice, ob ema pasagerului clandestin" este o ilustrare a acestor comportamente Problema „pasagerului clandestin în condițiile non- excluziunii, apare pos biîitatea consumului gratuit de bunuri publice Teoria economică încadrează comportamentele bazate pe înclinația de a eluda plata bunurilor publice în problema pasagerului clandestin" Această problemă este reflectarea unui fapt evident' consumul gratuit este preferabil celui cu plată Din moment ce excluziunea este imposibilă (sau, cel puțin, dificilă), este natural ca potențialii consumatori ai unui bun public să albă tendința să ascundă cererea pentru bunul respectiv Este mai avantajos să lași pe alții să plătească pentru oferta bunului public respectiv și totuși să beneficiezi de acesta datorită non-excluziunll ) Din perspectiva dimensiunilor comunității, contractul social • constituțional sau post constituțional - este elementul esențial pentru producția și consumul bunurilor publice -t '«cagș - economia politică / EXTERNALITĂȚI Șl BUNURI PUBLICE Comportamentul de tipul „pasagiu! clandestin" este mai puțtn^probab comunitățile de dimensiuni reduse Membrii ofertei de bunuri publice formării în ceea ce privește contribuția individuală a p£ta ofertei dei Și fac presiuni în direcția combaterii comportamentelor de tipu „p g t j nu Finanțarea guvernamentală a ofertei de bunuri publice reprezintă o s° f problemei „pasagerului clandestin" Din această perspectivă, ^"gația de a p impozitele reprezintă modalitatea de combatere a tend nței de eludare a plăți, bunurilor publice Eșecurile pieței și teoria bunăstării Concluziile analizei situațiilor de eșec al piețelor se încadrează în teoria economică a bunăstării Aceasta a fost dezvoltată ca fundament al unor recomandări privind intervenția guvernamentală în funcționarea piețelor în cadrul teoriei economice a bunăstării se demonstrează că eșecurile piețelor conduc la alocări ineficiente ale resurselor, care, la rândul lor, sunt sursa unor pierderi de bunăstare Ca urmare, se arată că guvernul trebuie să intervină pentru corectarea situațiilor de eșec al piețelor Conform teoriei bunăstării, societatea trebuie să decidă, prin alegere publică în cadrul instituțional al procesului politic, asupra modalităților de corectare a externalităților și asupra căilor de asigurare a unei oferte corespunzătoare de bunuri publice Aprecierea pierderilor sociale ca urmare a alocării ineficiente a resurselor reprezintă un obiectiv major al teoriei bunăstării Pentru o externalitate negativă (vezi figura ), pierderea socială se calculează ca diferență dintre costul marginal social și beneficiul marginal pentru toate unitățile de cantitate aflate între Q (producția în cazul inter- nalizării efectelor externe) și Qo (producția în absența internalizării efectelor externe) Unitățile de cantitate între П Ал co societate deoarece costurile corespunzătoare acestor unităti sunt Q ene,ează P'erderi pentru în absența internailzărll, costul marginal social și, pe această bază piTrdernt Ье"ѳ,ІСІІІв a,erente-pentru producătorul privat ' p derea socială sunt irelevante în general, teoria bunăstării se bazează ne о ѵЫ,,™ x alegerii publice și a Intervenției guvernamentale în funcționa â asypra e,lcacW „„ sun, la cea a Revoluției Franceze în aceste condiții, au apărut primele semne ale statului protector, de apărare a bunurilor proprietate particulară, de protejare a persoanelor mai slabe, a grupurilor sociale și etnice dezavantajate , (săraci, bătrâni, imigranți, șomeri etc ) Dar, din protecție în protecție s-a ajuns ia ideea de Stat providență, capabil să cunoască totul și să rezolve tot ceea ce este de rezolvat în limitele granițelor sale Evident, viața a demonstrat - în trecut, ca și în prezent - că ideea Statului-providență nu are temei real de manifestare, tot mai mulți specialiști criticând și amendând o astfel de idee, ca și tendințele unor oameni politici de a o realiza în practică Lăsând la o parte exagerările ideologice și politice, secolul al XX-lea a fost martorul unei creșteri treptate a rolului economic al statului Cu toate că în unele țări s-au înregistrat exagerări mai mari sau mai mici (de stânga sau de dreapta) în țările dezvoltate economic evoluția crescândă a statului a fost normală, chiar dacă și aici au existat tendințe de supralicitare a Iul, de instaurare a așa-ziselor state totalitare Oricum, aprecierea funcțiilor statului de drept din lumea contemporană se întemeiază pe experiența țărilor avansate economic, ale căror succese tehnico-științifice și economico-sociale nu pot fi explicate fără rolul jucat de statul democratic Cauzele sporirii rolului economic al statului sunt multiple, ele aflându-se în relație directă cu progresul factorilor de producție, cu revoluțiile înregistrate în domeniul științei șt tehnologiei, cu complexitatea crescândă a economiei, precum și cu U Fcrnand Braudcl, Jocurile schimbului, voi , Ed Meridiane, București, p ) Peter Schifko, Langagc feconomiquc, Wicn, , pp - / PROBLEME Șl POLITICI MACROECONOMICE ECONOMIA POLITICĂ soorirea rolului factorului conștient în desfășurarea vieții economico s ^'al^ ultiple: tehnice, științifice, sociale sporirea rolului factorului conștient in s-a implicat în economie din considerente m naționale O primă cauză a creșterii gradului de implicare a administrației publice in economie rezidă în insuficiența inițiativei private într-o serie de om®n interes general Rentabilitatea scăzută, nivelul tehnologic inferior, marile che ' cu cercetarea, însoțită de incertitudinea recuperării lor într-un timp rezona > (specifice unor astfel de sectoare) au diminuat și diminuează interesul întreprinzătorilor particulari pentru aceste domenii și sectoare In măsura in care asemenea activități, dimpreună cu bunurile create aici, prezintă interes național, statul se implică în susținerea lor prin: a) crearea de întreprinderi publice de producție; b) organizarea pe baza resurselor bugetare a unor prestații sociale, cum sunt ocrotirea sănătății, instrucția publică, unele servicii de transport; c) acțiuni de susținere moderată și de supraveghere economică a unor activități tradiționale cu pondere în satisfacerea nevoilor primare fundamentale ale oamenilor (producția agricolă, producția de energie electrică) O a doua cauză a creșterii rolului statului în viața economică decurge din complexitatea problemelor care apar în perioadele dificile ale istoriei unei țări (războaie, crize economice) Astfel de probleme sunt trecute prin lege în sarcina statului, atât timp cât se consideră că jocul normal al concurenței nu poate asigura funcționarea economiei naționale Adesea, asemenea implicări ale statului au loc și ROLUL AL STATULUI Adoptarea și i promovarea de i politici economice ECONOMIC Prestările de servicii nonmarfare celorlalți agenți economici Redistribuirea veniturilor Organizarea instituțională a sistemului de piață Apărarea populației de consecințele negative colaterale i Producerea și i achiziționarea ( de bunuri de pe piață ADMINISTRAȚII PUBLICE LOCALE - Organisme ale administrațiilor publice locale - Colectivități, organizații șl fundații ADMINISTRAȚIA PUBLICĂ CENTRALĂ - Servicii susținute din bugetul statului și din trezorerie - Administrarea învățământului, științei, culturii Fig Rolul economic al statului contemporan ADMINISl RAȚIA SECURITĂȚII i SOCIALE | - Administrația Caselor de i asigurări ! - Regimuri speciale mutuale (uniuni agricole) - Regimuri statutare ECONOMIA POUTICĂ PROBLEME Șl POLITICI MACROECONOMICE^ atunci când există riscul unor tensiuni sociale, ce pot afecta mersul general al economiei л A treia cauză a implicării crescânde a statului o constituie modificările in conjunctura economică internațională, care favorizează sau complică situația economică a unor țări De pildă, atunci când puterea de schimb a monedei naționale este în scădere, statul, prin mijloacele sale, poate susține întărirea acesteia Alteori statele ale căror monede îndeplinesc și funcția de bani universali, încurajează expansiunea monedelor lor naționale pe plan mondial Statul intervine deci în economie, așa cum remarca sociologul Max Weber, pentru a corija neajunsurile economiei de piață și a susține desfășurarea normală economico-socială în acest sens, el se implică pentru: satisfacerea nevoilor colective; producerea unor bunuri materiale și servicii de interes economic general, ameliorarea mecanismelor pieței în vederea realizării obiectivelor fundamentale ale națiunii; corectarea efectelor negative ale repartiției prin piață, procedând ia redistribuirea veniturilor în societate Rolul economic al statului se exercită printr-o multitudine de măsuri și forme de implicare așa cum se observă în figura în primul rând, administrațiile publice, care, împreună cu cele private, formează economia nonmarfară, furnizează servicii colective celorlalți agenți economici fără contraprestație directă din partea consumatorilor Serviciile respective nu sunt plătite de utilizatorii direcți, ele fiind finanțate de întreaga societate Conform legii, administrațiile publice au apărut, funcționează și își extind preocupările tocmai în legătură cu rolul serviciilor sociale nonmarfare în al doilea rând, statul este factorul care asigură organizarea și manifestarea puterii publice instituționalizate pe plan național Guvernele sunt mandatate să apere sistemul de piață și să perfecționeze funcționarea lui Reprezentând interesul general al comunității naționale, statul are funcția de moderator al agenților economici particulari, în vederea asigurării unei coeziuni și solidarități la nivel național în acest fel, statul constituie pentru economia națională factorul de consens în raport cu exteriorul și cu viiitorul ei Prin competențele sale legislative și executive, prin reglementările juridice și măsurile administrative adoptate și promovate, el asigură cadrul general pentru acțiunea pozitivă a agenților economici Adoptând și apărând Codul Comercial, statul se prezintă ca un fel de arbitru general m desfășurarea relațiilor dintre subiecții de proprietate, dintre vânzători și cumpărători, dintre creditori și debitori etc t în al treilea rând, administrațiile publice își asumă riscul unor activități care tradițional erau specifice celorlalți agenți economici în acest sens, acestea se prezintă ca un mare consumator pe unele piețe (achizițiile de armament) și ca mare producător de mărfuri în sectoarele naționalizate sau create șl dezvoltate pe seama veniturilor sale bugetare De asemenea în unele țări, statul se manifestă și ca agent bancar-flnanclar, el deținând importante segmente ale acestui sistem Banca de emisiune se află, în cele mal multe cazuri, în proprietate publică în al patrulea rând, statul contemporan concepe și pune în aplicare politici economice sectoriale, regionale șl generale Politicile economice au sfere și / PROBLEME Șl POLITICI MACROECONOMICE conținuturi , activitățile unei națiuni, atât pe cele dini la organizarea fundamentală a statului — ECONOMIA POUT CĂ dlterte lat» d» politica “™» • j politica economică este adoptată și a organizarea runuaniei>»a-a » -J- н rannrtiirile dintre aaentii promovată în funcție de starea generală a econom ei țărn, dejaportunle nU fag economici, precum și de gradul lor de cunoaștere, informare și de autonom e în al cincilea rând, guverne e au funcția majoră de a ^ГдХТаьХе readuce stabilizarea economică, respectiv macrostabihzarea Ele sun abditate și dispun de pârghiile necesare pentru a limita efectele negative ale trecerii legice u la avânt la criză și invers Politica economică reprezintă acțiunea conștientă a puterii publice care se traduce prin definirea obiectivelor economice și sociale urmărite intr-o perioadă, într-o țară, ca și prin punerea în operă a acestora prin folosirea unor mijloace și tehnici adecvate Obiectivele formulate și urmărite de puterea publică se ierarhizează la toate nivelurile de structurare a vieții economice (naționale, internaționale, regionale) Politica economică are ca punct de plecare interesele generale ale națiunii, ale statului național, într-un anume orizont de timp Caracterizarea generală a politicii economice se concretizează printr-o tipologie a politicilor economice, fiecare clasificare evidențiind noi elemente definitorii ale acesteia Clasificarea politicilor economice se face în funcție de mai multe criterii în funcție de obiectivele finale sau de domeniile de aplicare , politicile economice pot fi: de creștere și dezvoltare; de ocupare sau antișomaj; de stabilitate sau de stabilizare a prețurilor; antiinflaționiste; de subvenționare a exporturilor, respectiv de limitare a importurilor; politici sociale; politici industriale etc După mijloacele (instrumentele) folosite în promovarea politicii , există: politici care folosesc mijloace reglatoare indirecte, cum sunt politicile monetare și cele bugetare; politici în cadrul cărora se folosesc acțiuni directe asupra mecanismelor economice (politici de prețuri, de venituri, de ocupare); politici care se bazează pe ideea de legislație economică, de stat democratic de drept în funcție de durata de extindere sau de orizontul de timp al obiectivelor politicilor economice , acestea pot fi: politici conjuncturale (anticiclice, deflationiste de relansare a activităților); politici structurale, de restructurare durabilă a bazelor funcționării economice (amenajarea teritoriului, politica industrială, agricolă politica de asigurare cu energie a țării) O politică economică generală urmărește realizarea coerenței între politicile con-nt"re ппіиі?|Се е structurale' ln Senere, este greu să se facă o delimitare riguroasă politicile con|unctur l I cel structurale ( o politic» bugetar» restrteUvâ pî ■ « pu« domin, ай» ECONOMIAPOUTICA PROBLEME Șl POLITICI MACROECONOMICEȚ^Ig • rren scurt, de pildă, poate să însemne’Un debut al unei reforme fiscale de largă н$$сѴіісіегэ)« în funcție de maniera de influențare a agenților economici de către administrațiile publice, politicile economice pot fi: politici de limitare de pildă, de îr cad'are a creditului în anumite limite, de sporire a cotizațiilor sociale etc ; pol ici de incitare a subiecților economici, de formare a unui anume comportament al lor, in schimbul unor avantaje, cum ar fi ratele dobânzilor preferențiale, acordarea de prime și suovenții; politici de concertare, care vizează încheierea de acorduri și convenții între partenerii la viata economică și socială Tinându-se seama de amploarea domeniului afectat, politica economica a unui stat poate fi: globală, sectorială sau selectivă Ca exemplu pentru ilustrarea acestui criteriu de grupare a politicilor, se poate folosi politica economică externă, care se poate extinde la toate tranzacțiile cu alte țări sau numai la unele dintre ele (mișcările de capital peste granițele țării) în raport de orientarea doctrinară, se disting politicile liberale și cele dirijiste Politicile liberale favorizează reglementările și acordă toată încrederea mecanismelor libere de piață, acestea fiind cunoscute și sub denumirea de politici ale ofertei, de susținere a întreprinzătorilor, a liberei lor inițiative Politicile dirijiste, keynesiene, preconizează intervenția activă a puterii publice și pune accent pe rolul cererii globale, motiv pentru care mai sunt cunoscute și sub denumirea de politici ale cererii Pontica de inspirație democrat-socială este favorabilă unei acțiuni importante de planificare, urmărind reducerea inegalităților prin protecția socială susținută și dezvoltarea serviciilor publice Desigur, ținând seama de faptul că sistemele economice contemporane sunt mixte, implicarea statului în viața economică a țărilor a fost și este analizată pe parcurs, în egătură cu fiecare problemă economică în parte și cu mecanismele fiecărei piețe (politica monetară, politica ocupării, politica salariată, politica ratei dobânzii etc ) ce urmează, politicile guvernamentale vor fi prezentate și apreciate în iegaiură cu fiecare din problemele macroeconomice în acest capitol, în continuare, se va trata cu caracter de deschidere, planificarea macroeconomică ca politică de ansamblu pe termen mediu Programarea macroeconomică Planificarea reprezintă alternativa modernă la metoda de conducere a economiei pnn încercări reușite și erori succesive Aceasta reprezintă un subsistem reqlator al ecor omiei de p ață moderne, compatibil cu celelalte subsisteme de reglare inclusiv cu mecanismul liberei concurențe, al legii cererii șl ofertei și al formării prețurilor oe ■aza acestei legi Prin acest subsistem se realizează coerența măsurilor P anificarea este un sistem reglator ai economiei naționale, bazat pe decizii raționale, atlat insă în concordanță deplină cu regulile funcționării economii de piață contemporane economia politică jrXSS -pe- * PROBLEME $l POLITICI MACROECONOMICE Din punctul de vedere al l economică adoptată, în funcție de un mele democratice ; coerenței pe care o presupune in ceea ce puterii publice trebuie să intervină - considerând că este independent - in scopul det a obț ne p intervenții coerente, o maximizare practică a avantajulu economic al colectivității Proqramarea macroeconomică vizează: corelarea obiectivelor de atins și a mijloacelor ce pot fi folosite; eșalonarea cât mai bună în timp a tuturor acestora; stabilirea nivelurilor orientative și a termenelor la care acestea trebuie îndeplinite; fundamentarea măsurilor economice menite a influența agenții interesați să acționeze, cu intensități dorite, în direcția celor stabilite; urmărirea modului de realizare a celor previzionale și corectarea a ceea ce s-a dovedit necorespunzător apreciat și dimensionat Cu toate că subsistemul planificării macroeconomice s-a impus în mai toate țările, nu puține au fost și cazurile de restrângere a sferei și rolului planificării în ultimele decenii Sferele de cuprindere, formele și metodele de planificare diferă însă substanțial de la o țară la alta, ca și de la o etapă istorică la alta în cadrul unei anumite țări Planificarea se prezintă sub mai multe forme: a) planificare indicativă, prin care statul precizează ce trebuie făcut pentru a se atinge obiectivele pentru care s-a optat Organele de stat specializate nu fac decât să explice obiectivele și să convingă, cu argumente economice, agenții economici să acționeze în direcția realizării lor, b) planificarea incitativă, este aceea în care realizarea obiectivelor de plan, stabilite democratic, este susținută de puterea publică prin acordarea de avantaje acelor agenți care acționează în spiritul planului și prin penalizarea acelora dintre ei care nu se încadrează m obiectivele planului; c) planificarea imperativă este aceea unde ordineleSui ' °rd°nă realiZarea planuluil întreprinderile trebuind să execute In unele țări, deși nu se întocmesc planuri la nivel național, totuși se realizează o -^ес pub,ic:cu ceie planificare informală & ^llr|d denumită adesea Jsz s s - d-rm;na;“e ei °btec‘,ue * * eor l a,ll activității economica „ dln ) Fr Petroux, oa Ut Uvo pl nitor] Bucnreșt ы AcadcnW Române s ECONOMIA POLITICĂ PROBLEME Șl POLITICI MACROECONOMICE/ a dus la transformarea acestuia într-un agent economic autonom, ca și la implicarea sa în alte activități Rapidele și profundele schimbări în structura pe ramuri și pe sectoare, potențate de revoluția tehnlco-ștlințifică, adâncirea și diversificarea fără precedent a legăturilor de cooperare între întreprinderi și firme, între diferitele forme de proprietate au impus cu necesitate planificarea în toate țările în condițiile creșterii considerabile a rolului factorul conștient, statului i- a revenit sarcina - emanație a mecanismelor legislative democratice - de a asigura desfășurarea „normală" a vieții economice în țară In acest context, posibilitatea planificării macroeconomice este susținută de sistemul informațional electronizat și, de generalizarea sa pe ansamblul economiei naționale Planificarea macroeconomică nu înseamnă nicidecum o negare a mecanismului economiei de piață și nici o alternativă viitoare la mecanismul spontan al legii cererii și ofertei între aceste două subsisteme există nu numai compatibilitate istorică, dar și complementarități benefice prezente și viitoare în serviciul tuturor agenților economici Planificarea nu este un simplu pronostic al dezvoltării, al evoluției economice într-un anume orizont de timp Ea este astfel concepută și efectuată, încât să asigure, prin măsurile adoptate, coerența și compatibilitatea obiectivelor și sarcinilor preconizate A planifica dezvoltarea macroeconomiei înseamnă a opta pentru o anumită direcție de dezvoltare a țării, a stabili printr un document ritmurile de dezvoltare Planificarea macroeconomică desemnează: existența de organisme statale ' specializate; elaborarea de planuri și de alte instrumente de planificare; planul ca document de stat consemnativ Organismele statale de planificare au fost instituționalizate în moduri și sub forme diferite : în Franța - Comisariatul General al Planului; în Olanda - Biroul Central de Planificare; în Anglia - Consiliul Național pentru Dezvoltare Economică; în Japonia - Agenția de Planificare Economică Aceste organisme statale specializate au fost investite cu numeroase atribuții Realitatea planificării se concretizează, de asemenea, în procesul complex de pregătire și adoptare a planului, de modelare a dezvoltării economice și de susținere a acesteia Planul, ca document oficial, cuprinde indicatori referitori la tendințele normale ale sensului și dimensiunilor evoluției economiei naționale în orizontul de timp adoptat, la măsurile specifice de politică economică, la finalitatea socială a întregului sistem de indicatori de plan în planificare se ia în considerare o cât mai mare varietate de incertitudini obiecție și se încearcă protejarea indivizilor și soclogrupurilor de șocul neprevăzutului și al imprevizibilului Din cele de mal sus, rezultă că statul se prezintă în economie sub forma unei întregi suite de ierarhii, de opțiuni, că el dispune de o sumedenie de mijloace de intervenție, de implicare în viața economică - unele de persuasiune, altele de coerciție - el fiind adesea cheia de boltă a ansamblului economic, dar niciodată nu este singurul care poate decide asupra acestuia CAPITOLUL al ХѴШ - lea CREȘTEREA ECONOMICĂ TIPURI, MODELE Rezultatele activității economice Indicatori macroeconomici în virtutea diviziunii sociale a muncii, prin intermediul pieței, intre agenții economici se derulează fluxuri economice generate de achiziționarea factorilor de producție, prelucrarea și utilizarea lor, desfacerea bunurilor economice, precum și in legătură cu serviciile financiare și de credit, cu prestațiile publice Drept urmare, pe lângă măsurarea și evidențierea rezultatelor microeconomice obținute de diferiți agenți economici ce își desfășoară activitatea la nivelul unităților economice, este necesar să se aprecieze și activitatea agenților economici agregați Sub acest aspect, ieșirile din activitățile desfășurate de agenții economici agregați se prezintă sub forma rezultatelor mezo și macroeconomice Rezultatele mezoeconomice reliefează activitatea desfășurată la nivelul ramurilor și al unor zone administrativ-teritoriale; rezultatele macroeconomice privesc ansamblul economiei naționale și al teritoriului național Punctul de plecare în determinarea mărimii acestora îl constituie rezultatele microeconomice, care se integrează la diferite niveluri ale economiei naționale, ele aflându-se sub impactul efectelor de antrenare Rezultatele macroeconomice sunt ieșirile din activitățile agenților economici agregați, pe care piața le validează, societatea recunoscând utilitatea acestora de a satisface multitudinea nevoilor sociale Aceste rezultate sunt înregistrate și măsurate de către instituții specializate, cunoașterea și analiza evoluției lor având semnificație practică deosebită Pentru agenții economici, rezultatele macroeconomice constituie punctul de plecare pentru luarea deciziilor privind orientarea viitoare a atragerii și utilizării factorilor de producție, stabilirea dimensiunii, structurii și calității ofertei și cererii de bunuri economice De asemenea, pe baza lor se efectuează comparații internaționale privind potențialul economic, eficiența și competitivitatea bunurilor economice produse in diferite țări ale lumii contemporane, se stabilește locul fiecărei țări in ierarhia economiei mondiale Măsurarea economică a rezultatelor de ansamblu ale economiei naționale se fundamentează pe o anumită teorie și concepție metodoiogică specl că tLrilor * Й& Й*celor cu ec ’l Vezi Gilbert Abraham-I rois „Economia politică , București, Ed Humanitas n ,o m, I Capanu, F Wagner, C Miuuț, „Sistemul conturilor naționale și aeni atdc и пчгниА, ,Bucure ji' I-d A L - s toi PNB i Д НШМИШН - j primând rezultatele activității agenților economici ai unei tu desfășoară activitatea in granițele teritoriului național sau în al PNB, ca producție finală națională evaluată la preturile o calculat pe baza PpreirT^ a” eSte denumit no"”na> Rapw,u’ - * pnh es^;z:z;:txxaenu,nțredl Detlatorul este o unitate de măsură care t modificările survenite în nivelul prețurilor sau în puterea de ulT cu‘^pun ător — — u Puterea de cumpărare a banilor Cu ) P-Hcyne „Modul economic de gândire Moroi • • pedagogică, , р ‘ ’M economiei de piață», București, Ed didactică și Reportul dini гн PNH попііпні CREȘTEREA ECONOMICĂ TIPURI, MODELE / ECONOMIA POLITICĂ ^Tac stea ca «mare a aptului ca deflatoru! PNB este mai dificil de calculat, unitatea da mâsu a cea mal cunoscuta este Indicele preturilor de consum ( nd ee costului vieții) Produsul național net (PNN) ещЛЙ Primea adăugate nete з btewnte-©vale Obținute de acienții economici autohtoni care activeaza in i ©Л ■„ ' tau acesteia , decursul unei anumite penoade oe camu Mărimea acestui indicator se determină prin diminuarea PNB cu alocațiile pentru consumul de capital fix (A), adică: PNN P N В A în contabilitatea națională și în analiza macroeconomică se calculează și venitul național (JVN-j \N expnmat in prețurile pieței reprezintă PNN: exprimat în preturile factorilor de producție reprezintă PNB evaluat in preturile factorilor de producție și este denumit venit național brut \ Nno PNB - A VNțp - VNpp - Im (fârâ subvenții de exploatare) unde im impozitele indirecte nete VNpt - constituie suma remunerării muncitorilor salariați (salarii з contribuții) și a excedentelor nete de exploatare ale diferitelor sectoare de activitate ultimele generează venituri legate de proprietate întreprinderi și muncă sub formă de chirii dobânzi, dividende și diferite remunerări Pe plan național, o utilizare largă are și indicatorul produs global brut (PGB) Acesta exprimă valoarea totală a bunurilor și serviciilor într-o anumită perioadă de timp de regulă un an PGB cuprinde înregistrări repetate, în calculul acestui indicator incluzându-se și valoarea bunurilor și serviciilor primite de la alți producători și folosite pentru o’cducerea de noi bunuri economice, proces cunoscut sub denumirea de consum mtet mediar Consumul intermediar exprimă valoarea bunurilor și serviciilor corner c'a e altele decât bunurile de capital fix, consumate în procesul curent de producție ' care и-tră m componența noilor bunuri economice De pildă: materii prime materiale, semifabricate, energie etc - * ■ —Д P(aS se calculează prin adăugarea la PIB a consumului intermediar (Ci) adică P'G'B PIB + Ci Informațiile furnizate prin intermediul SPM permit calcularea următorilor indicatori economici sintetici: produsul social, produsul social final, venitul național Produsul social (PS) reprezintă valoarea bunurilor și serviciilor materiale produse în cadrul ramurilor producției materiale, în decurs de un an indiferent de destinația lor Sub aspect material, se concretizează în totalitatea mijloacelor d₽ producție șl a bunurilor de consum produse Sub aspect valoric, cuprinde cheltuielile producție aferente bunurilor și serviciilor produse, veniturile primare ale oooulatiei pupate în sfera productivă ș veniturile primare ale unităților din producția materială ?' ale statului Mărimea acestui indicator se determină prin agregarea indicatorilor Producției la nivelul unităților (producție globală) și al ramurilor (produs global) Itimul stadiu al circuitului ЛПСІ c economia politică / CREȘTEREA ECONOMICĂ TIPURI, MODEI-E Calculat prin însumarea valorii bunurilor și deci con- unltățlle productive din cadrul ramurilor producției materiale, „,mul intermediat ceea ce gane aazâ '’'*'«“pre inli valoarea bonurilor Produsul social final sau produsa ( itimul stadiu al circuitului și serviciilor materiale produse și diferența dintre PS și consumul economic Mărimea acestui indicator este da cuprinde totalitatea bunurilor Și social, înlocuirii mijloacelor de muncă consumate, acumulării, co s □în punct de vedere valoric, PSF este egal cu mărimea venitului național la care se adaugă amortizarea capitalului fix Prin intermediul acestui indicator sintetic se evidențiază acea parte din producția unităților productive ajunsă in ultimul stadiu al circuitului economic, structura materială a acesteia și destinația ei, satisfăcând mai bine cerințele legate de caracterizarea și analiza dezvoltării economice Venitul național reprezintă valoarea nou creată în producția materială în decurs de un an, care este destinată satisfacerii nevoilor de consum și de dezvoltare Acesta se determină prin scăderea din PS a valorii bunurilor și serviciilor materiale consumate în procesul producerii lui Sub aspect material, cuprinde totalitatea bunurilor de consum și acea parte a mijloacelor de producție care depășește mărimea mijloacelor de producție consumate în procesul creării produsului social total; aceste bunuri sunt destinate acumulării și rezervelor Sub aspect valoric cuprinde veniturile primare ale populației ocupate în producția materială, veniturile primare ale unităților productive și cele ale statului Deosebirile dintre cele două sisteme de măsurare a rezultatelor macroeconomice- SCN și SPM - determină diferențieri în sfera de cuprindere deci, și mărimea indicatorilor sintetici calculați Acestea sunt generate de deosebirile privind concepțiile teoretice și metodologice, precum și de particularitățile practicii statistice din fiecare țară în consecință, ele afectează comparabilitatea dintre indicatorii sintetici calculați prin cele două sisteme de evidență și măsurare macroeconomică In cadrul SCN, sfera de cuprindere este mai largă, indicatorii fiind calculați prin evaluarea tuturor activităților desfășurate în societate, în timp ce în SPM sunt evaluate numai rezultatele obținute în sfera producției materiale, neincluzându-se, deci si mărimea serviciilor nemateriale în același timp, există deosebiri și în sistemele X™ ,arl sau ru₽uri reeionate' “ '* bază u’nu! dîn acesu ’вГ™"° *- — P°> crea aprecierea Indicatorilor sintetici De aceat comun, ₽ге*“гі|ог ce sunl u,ll|zate pentru sintetici, calculat! prin cele doua sisteme de e“'denîs"' ânafep “ indiC|at 'ltor asigurarea comparabllitățil sub asoectui «farmi • / CREȘTEREA ECONOMICĂ TIPURI, MODELE unor subsisteme cu roluri specifice, dublă: materiale șl valorice în secolul al XlX-lea, studiul unor probleme reprezentanți ai economiei elaborat concepțiile privind diviziunea m economiei naționale cu în prima parte a secolului al XX-lea, pe și sociale, cu care au economice s-au іпіепъшиаі oum лліагамгні «rhilibrul de creșterea economică, cum sunt: multiplicatorul, acceleratorul, echll economic ECONOMIA POLITICA Interconectate prin (luxuri reciproce de natura unu, macroeconomice a (ostcontinuat de dZ-oduc;,' Xburue econcm ce Interna,Icnete fondul unor serioase distorsiuni economico are du fost 'confruntate economiile naționale, cercetările macro-intensificat sub aspectul precizării teoretice a unor concepte agate - iitiplicatorul, acceleratorul, echilibrul іГсі: economică, care a afectat întreaga lume industrializată în anii a făcut necesară abordarea proceselor macroeconomice dinamice; aceasta a evidențiat, totodată, limitele științei economice tradiționale în acest domeniu Prima, și cea mai semnificativă reacție de adaptare a științei economic e la asemenea cerințe pragmatice, aparține economistului englez J M Keynes In intenția de a susține teoretic necesitatea intervenției statului în economie, ca factor corectiv și stabilizator în desfășurarea normală a vieții economice și de a fundamenta instrumentele acesteia, Keynes propune un macromodel bazat pe realitățile economice interbelice în acest scop, el asociază conceptelor cu extensiune specific macroeconomică instrumentele adecvate de măsurare și corelare cu sens explicit operațional După cel de-al doilea război mondial, se realizează, în plan teoretic, sinteza proprîu-zisă dintre abordarea macroeconomică și abordarea dinamică, întruchipată inițial de neokeynesiști în acest context, se conturează teoria creșterii economice, ca o componentă a științei economice contemporane, aflată în contact direct atât cu o serie de discipline conexe, cât și cu practica elaborării de măsuri și aplicării lor programate și instituționalizate în favoarea procesului de creștere și dezvoltare economică Problematica vastă și complexă a creșterii economice face obiectul preocupărilor unui cerc larg de economiști, esențiale fiind contribuțiile aduse de specialiști atât din țările dezvoltate (Paul Samuelson, John R Hicks, R Harrod, E Domar, Robert Solow, Franțois Perroux, G Abraham-Frois, Rudiger Dornbush), cât și din țările în curs de dezvoltare (Râul Prebish, J Mahalanobis, Celso Furtado) Problemele creșterii economice prezintă acuitate și fac obiectul unor intense preocupări actuale și in economiile țărilor est-europene aflate în tranziție la sistemul economie, de P„,a Pa-Ucula®,» generate de ese„|a асаме| tranz'ț» ее о Й c,e ,er„ economice, tneo,ltS de protonde retorme ms“utm„“e°SXXe ™ JXZS: РГ С” “re Vl ’a S ’oonomlo ,n ^P'ob'eme con,l„u u,ul procesu ul « „ H, economice s-au conlurat oplnli Economistul american S Kuznet» capacității unei țări de a furniza în măsură cre^nTdîfX^ ECONOMIA POLITICA CREȘTEREA ECONOMICĂ TIPURI MODELE / capacitate bazata pe tehnologii de vârf «I pe adaptări instituționale si jdeo'<> ‘ce 'r‘ orln a iul H W Arndt, croștorca economică este o epor re a venitului național pe fota X pe locuitor Creșterea economică, In concepția economistul ^ncez FnPer-ioux, înseamnă „sporirea dimensiunilor economiei naționaie, exprima bunurilor șl soi viciilor obținute în decusul unei perioade de timp, inclusiv a -inertului Dacă spotul cantitativ se obține pe termen scurt, acesta constituie o expansiune; dacă se obține po termen lung atunci constituie o creștere econom - • Creșterea economică se derulează într-un anumit cadru spațial și temporal In timp, rezultatele macroeconomice pot înregistra, sub aspect cantitativ, creșteri, stagnări șl chiar scăderi Deci, creșterea economică nu trebuie înțeleasă ca fund un proces liniar Prin conținutul său, creșterea economică înseamnă o evoluție pozitivă, ascer dentă a economiei naționale, dar care nu exclude oscilații conjuncturaie* chiar șl regrese economice temporare Aprecierea că o economie națiora ă înregistrează o creștere economică se bazează pe existenta tendinței creșteri pozitive reale Utilizarea conceptelor de creștere economică zero și de creștere есопэгг că negativă, corespund unor rațiuni de politică economică și nu unor meditații teore ice Creșterea economică zero, menționată pentru prima oară într-un raport către x Clubul de la Roma, semnifică situația în care rezultatele economice absolute șl populația totală sporesc în același ritm nivelul rezultatelor pe locuitor rămânând constant Pe planul politicii economice, o asemenea rată de creștere era argumentată de promotorii el ca singura reacție socială normală față de caracterul tot mai restrictiv a! resurselor naturale și de destabilizare tot mai pronunțată a echilibrului ecolog e, in consecință, societatea ar trebui să limiteze voluntar ritmul creșterii econom ce O astfel de opțiune este discutabilă Dacă pentru țările puternic industrializate ea pa'e acceptabilă, pentru țările cu nivel economic redus ar însemna accentuarea decalajelor lor în raport cu țările dezvoltate economic Creșterea economică negativă evidențiază acea situație în care rezultatele macroeconomice pe locuitor au o tendință de scădere, menținăndu-se însă sub control o serie de corelații fundamentale de echilibru, ceea ce presupune compromisuri rezonabile pe planul eficienței economice și al bunăstării sociale Creșterea economică negativă exprimă intenția de legitimare a unei situații de fapt sau a unei perspective nefavorabile Creșterea economică exprima acele modificări ce au loc într-un anumit orizont de timp și mtr un anumit spațiu, în sporirea dimensiunilor rezultatelor macroeconomice, în strânsă legătură cu factorii lor determinanți Aceste rezultate pot fi măsurate prin intermediul unor indicatori sintebcl semnificativi pentru aprecierea dinamicii economice a unei țări Din multitudinea acestor indicatori o semnificație relevantă o au produsul intern brut produsul raționa brut Șl venitul național, în termeni reali, atât pe total cât și pe locuitor economia politică / CREȘTEREA ECONOMICĂ TIPURIJVigDELE - necesită |uarea în con- înțelegerea conținutului procesului creșt®ri' ec° onomică este dependentă de slderare a următoarelor elemente: a) creș actorj specifici și de dinamica " „ —mc ,oS; « —- ,„vil scurt din cadrul ciclului de afaceri de ,a propnu- zt» manifestă ca tendință dominantănr cadml mari de timp; c) creșterea economică are in vedere rezul a „j mărimea deflatorului; d) din punct de creșterii economice este ritmul sporului serie de limite, cum sunt: apare ca o valoare medie, privire la repartizarea efectivă a veniturilor diferitelor categorTale populație'); posibilitățile de comparare a indicatorului se diminuează in s ,„r, urmare a schimbărilor ce survin în structura produselor și serviciilor ce intra în componența acestuia; nu reflectă influența costurilor „ecologice legate de demografică, determinată de macroeconomice trebuie privită pe o delimita expansiunea conjuncturală pe termen creșterea economică propriu- zisă, ce se unei perioade mai i macroeconomice reale, cele corectate cu vedere cantitativ, expresia sintetică a ' PNB sau PIB pe locuitor Acest indicator prezintă însă o nefurnizând Informații cu i ПтрГса urmare a schimbărilor ce survin în structura produselor și serviciilor ce intra în componența acestuia; nu reflectă influența costurilor „ecologice legate de degradarea mediului natural, care apar la nivelul ansamblului societății și nu sunt înregistrate distinct în evidența agenților economici responsabili de producerea lor, nu evidențiază legătura dintre procesul creșterii economice și finalitatea socială In acest scop, se apelează și la alți indicatori, mai relevanți fiind durata timpului liber și speranța medie de viață Creșterea economică, ca proces macroeconomic, nu surprinde modificările calitative din fizionomia și structura economiei naționale, din nivelul de trai, aspecte ce sunt puse în evidență prin conceptul de dezvoltare economică Dezvoltarea economică a unei țări evidențiază ansamblul transformărilor cantitative și calitative ce survin în structurile economico-sociale și științifico-tehnice, în mecanismele economice, precum și în modul de gândire și în comportamentul economic al oamenilor Pe fondul dezvoltării, economice se desfășoară, în timp și spațiu, procesul creșterii economice Prin urmare, raportul dintre creșterea economică și dezvoltarea economică este unul de la parte la întreg Orice dezvoltare economică presupune și o creștere economică, dar nu orice creștere economică înseamnă și o dezvoltare economică Reprezintă o dezvoltare economică numai acea creștere economică care este asociată și cu o modificare structural-calitativă în economia națională si în caffe ea vle|» оатапПог Osci în timp ca arestarea aste u„ conceptp dezvoltarea p ezmta Intertarente înterdIsclp lnaao, sltuându-se în zona da conta™ a :SZ;XCU S C alUl' PO",ІC',I■ ec°l° i“l- "IM ™ concept ntac’o 'o Procesul creșterii economice are anumite interferent reproducției lărgite Deosebirea esențială dintre aceste acest scop * — ОІП ЯПЗІІ Conținutului OrOCesuIlil rrnotnrii alte procese economico-sociale rezultă specZa?^ ® interferentelor ei cu specificitatea conceptului de creștere e și cu procesul procese constă în eceea că pe o scară mat mare, prin utilizați în ECONOMIA POLITICĂ ' CREȘTEREA ECONOMICĂ TIPURI, MODELE / economică, problematica teoretică și aplicativă relativ omogenă a lui în cadrul teoriei economice generale Afirmarea tot mai pregnantă a teoriei creșterii economice în ultl^el® evidențiază o serie de particularități care îi definesc identitatea: a) reuneșt set de constante cu un pronunțat caracter aplicativ, fiind o componentă a economiei politice, care se caracterizează prin operaționalitate; b) prezintă un grad ridicat de formalizare și cuantificare a obiectului său de studiu, bazat pe un sistem de indicatori economici sintetici și modele specifice; c) îmbină achizițiile teoretice și aplicative a e mai multor discipline: economie, matematică, cibernetică, statistica, teoria generala a sistemelor, situându-se la frontiera de contact interdisciplinar al economiei politice cu alte discipline din interiorul sistemului științelor economice și din afara acestuia Urmând tendința generală de evoluție a științei economice către un grad sporit de operaționalitate și pragmatism, teoria creșterii economice evoluează către o teorie a previzionării și reglării procesului creșterii economice, cu rol de analiză și fundamentare a deciziilor macroeconomice privitoare la procesul de creștere în acest context, în etapa contemporană, procesul creșterii economice prezintă unele caracteristici O primă caracteristică constă în aceea că se desfășoară pe baza unui amplu proces de formare a unui nou mod tehnic de producție Prin folosirea unor tehnici și tehnologii specifice, noul mod tehnic de producție va asigura obținerea de producții mari, prin preluarea din mediul natural a acelor resurse ce sunt reproduse pe scară largă și au caracter nepoluant, impulsionând creșterea economică Se conturează un tip de creștere preponderent intensiv, laturile călită-I tive ale factorilor de producție și, în primul rând, ale neofactorilor contribuind hotărâtor la susținerea creșterii economice Creșterea economică se caracterizează printr-o legătură intrinsecă cu finalitatea socială, cu calitatea vieții Pe baza accentuării procesului creșterii economice se asigură sporirea veniturilor tuturor categoriilor de populație, sporește consumul de bunuri materiale și servicii pe locuitor, sunt rezolvate, în proporție crescândă, problemele privind securitatea socială a acelei părți a populației câre trăiește într-o situație dezavantajată - șomeri, pensionari, bătrâni, orfani, handicapați etc De asemenea, creșterea economică a țărilor cu economie modernă se caracterizează prin formarea unui nou mod de gândire economică și a unui comportament propriu integrării individului în exigențele economico-sociale ale economiei de piață Factorii și tipurile creșterii economice Totalitatea factorilor ce intervin în funcționarea economiei naționale și care se manifestă prin rezultatele macroeconomice sunt implicați, direct sau mediat în procesul creșterii economice Acești factori trebuie explicați într-o viziune globală deoarece influențele lor sunt extrem de complexe, conjugate șl contradictorii șl de aceea, sunt dificil de departajat Dar, o astfel de împrejurare nu exclude o anumită ierarhizare a influenței lor asupra procesului creșterii economice, unii dintre el având o acțiune directă șl caracter prioritar și decisiv, alții mediată de primii în cadrul factorilor cu Influență nemijlocită, decisivă, asupra creșterii economice se înscriu, factorii de producție: factorul uman (resursele de muncă) / CREȘTEREA ECONOMICĂ TIPURI, MODELE EoONOMIA PO - factorul material (resursele naturale și echipamentele de producție acumula ), torul informațional tehnologic Complexitatea Internă a sistemului economic național și J^uarea sț(| d biant socio-economico-ecologic generează influențe complementare facto^lor de producție, considerate factori cu acțiune mediată In pnnctpal, m ac^ă ategone se includ: rata investițiilor; cheltuielile de cercetare'^ezv°ltar® ,f ^‘'XeMnternt monetară, bugetară și fiscală statale; capacitatea de absorbție a pieței inter e, schimburile internaționale, politica ecologică etc Factorii creșterii economice au un mod specific de acțiune, în raport de impor tanța lor prioritară și de caracterul acțiunii lor - direct sau mediat Fiecare factor a creșterii economice se abordează sub aspect tridimensional; cantitativ, calitativ și structural Dimensiunea cantitativă se referă la volumul global al resursei corespunzătoare fiecărui factor Aportul specific acestei dimensiuni a factorilor la creșterea economică este de natură pur extensivă și se produce prin mobilizarea și utilizarea, de la o perioadă la alta, a unui volum sporit de resurse, presupunând constant randamentul lor Dimensiunea calitativă se referă la randamentul utilizării resurselor Aportul acestei dimensiuni a factorilor la creșterea economică este de natură pur intensivă și rezultă prin ridicarea, de la o perioadă la alta, a nivelului randamentelor respective, subsumante sporirii eficienței economice generale a activității productive Dimensiunea structurală ponderează contribuțiile de ordin cantitativ și calitativ în funcție de proporțiile în care se combină diferitele categorii de resurse și în care acestea se repartizează pe destinații de utilizare (ramuri economice, grupe de produse din cadrul acestora) Drept urmare, aportul dimensiunilor cantitative și calitative ale factorilor creșterii economice depinde de intensitatea acțiunii acestora, dar și de modificarea ponderii lor în structura sistemului economic național Rezultă, deci, că influențele structurale pot fi, în raport cu rezultatele creșterii economice, favorabile sau nefavorabile în cazul unui anumit factor, există o interacțiune compensatoare între latura cantitativă și cea calitativă, mediată de latura structurală Astfel deficitul cantitativ al unui factor poate fi compensat printr-o îmbunătățire a eficienței utilizării lui Factorul uman intervine în procesul creșterii economice prin sporirea volumului muncii prestate la scară macroeconomică, precum și a calității acestui factor exprimată sintetic prin productivitatea muncii Sub aspect cantitativ se concretizează în volumul de manoperă prestată de populația ocupata m cadrul timpului efectiv de muncă Acțiunea factorului uman în procesul creșterii economice ține de dinamica ocupării populației disponibile Creșterea numărului de locuri de muncă se asociază cu creșterea econoX deși specialiști, au păreri diferențiate privind natura și sensul acestei dependente Teoretic, sporirea ratei ocupării prin crearea de noi locuri de muncă stimulează creșterea economică Totuși, există șl ocinii care rnncidors munca stimulează ocupării este mai degrabă o consecință decât n nr , ă, de fapt, extinderea o: , d tote efectului «• fondurilor destinate Investițiilor P PNB ar avea’° asupra t-CONOMIA POLITICA CREȘTEREA ECONOMICĂ TIPURI, MODELE / Din punct de vedere calitativ, acțiunea factorului uman în procesul creșterii economice se exprimă prin calitatea acestuia, dependentă, in principal, de califica e ,,l motivație în muncă șl prin productivitatea muncii, influențată și de înzestra tehnică a muncii Asemenea evoluții sunt, în general, subsumate 'den e prog calitativ al factorului uman, sub Influența progresului tehnic, a motivației in mun Si a cadrului organlzațlonal Importanța acestei dimensiuni decurge din existența, a nlvohil oi, a unor rezerve teoretic nelimitate, ce pot fi mobilizate prin decizii adecvate, parțial fără eforturi Investițlonale Specificitatea dimensiunii calitative a factorului uman al creșterii economice este relevată de conceptul de „capital uman", care sintetizează totalitatea cunoștințelor și competențelor profesionale rezultate din procesul educațional și consolidate prin acumulare de experiență la locul de muncă Dimensiunea structurală se referă, în cazul factorului uman, la structurile specifice ocupării, respectiv pieței muncii în fiecare sistem economic național există o Ierarhizare a sectoarelor, ramurilor sau grupelor de activități, atât în funcție de numărul personalului ocupat, cât șl de productivitatea și calitatea specifice muncii în domeniul respectiv între ramuri, sectoare, firme, au loc transferuri de personal care decurg din anumite tendințe ale pieței muncii șl care influențează aportul factorului uman la creșterea economică Un rol important în declanșarea acestor procese revine, pe termen mediu și lung, tendințelor tehnlco-științifice reflectate de sistemul de învățământ și de cererea de locuri de muncă pentru ramuri și firme situate pe poziții tehnologice avansate Aici Intervin și orientarea investițiilor de dezvoltare, ca șl interesul întreprinzătorilor de a-și plasa capitalul în ramuri preferate pentru șansele de competitivitate pe care le oferă Factorul material al creșterii economice este reprezentat de resurse naturale atrase în producție și de echipamentul de producție acumulat, care, prin combinarea șl funcționarea lor, devin capital real Complementaritatea acestor două elemente, rezultată din forma lor materială și caracterul lor stocabil și din plasarea în anumite raporturi comune cu factorul uman, justifică luarea în considerare a acestor resurse, eterogene ca natură, sub forma unui factor omogen și de - sine - stătător al creșterii economice Dimensiunea cantitativă a factorului material se prezintă sub forma volumului de capital real în exploatare și a stocului de bunuri capital alocate pentru investiții într-o perioadă dată (echipament de producție, materii prime, energie etc ) Mobilizarea în procesul creșterii economice are loc prin formarea de fluxuri de resurse materiale cu destinație productivă, a căror amplificare, la un nivel dat de randament ai utilizării, conduce la o producție sporită Asemenea fluxuri Iau naștere, de regulă, prin procese investițlonale, având ca rezultat lărgirea capacităților de producție, a acumulării de capital real la nivelul agenților, ramurilor și ansamblului sistemului economic Caracterul potențial restrictiv al acestei dimensiuni a factorului material decurge din limitarea fondurilor de investiții, din capacitatea de absorbție a pieței, precum și din criteriile tehnologice șl economice de combinare a factorului material cu cel uman, din interesul întreprinzătorilor de a obține economii de scară în plus, o serie de restt icțll decurg din caracterul epuizabil al unor resurse naturale, din limitele regenerării altora, din caracterul ciclic al reînnoirii capitalului fix, al cărui ritm nu c economia poutîcă / CREȘTEREA ECONOMICA TIPURI, MODELE - ~ poate fi forțat Uzura fizică a capitalului fix afectează C factorului material, punând-o In legătură cu lornrarea brută a «a u Dimensiunea calitativă prin care factorul material susține «a| economice este sintetizată prin productivitatea capita va|oare resur- acestul randament depinde de caracteristicile tehnologie, care pun i va'oare resu sele materiale Dar valorile sale reale sunt condiționate de ticile factorului uman, de funcționalitatea globală a sistemelor de producție Sp deosebiredecapitalul uman, dimensiunea caiitativă a factorulu mater a nu are timp un comportament cumulativ și poate fluctua sub influențe multip e de ord tehnologic, economic, organizațional Reglarea acestor parametri cahtativ este dificilă datorită eterogenității resurselor și varietății condițiilor de utilizare, precum și faptului că deciziile ce le pot afecta acționează numai indirect, prin exercitarea unor influențe cum sunt: schimbarea regimului de funcționare, exploatarea de către un personal mai calificat, reorganizarea fluxurilor de funcționare, investiții de reteh-nologizare, schimbarea structurii producției etc Dimensiunea structurală a factorului material evidențiază și ea eterogenitatea resurselor aferente acestui factor Structurile materiale ale producției se referă la repartizarea pe ramuri și teritorială a resurselor de capital real, mijlocită de piața bunurilor de capital la proporția categoriilor de capital fix și circulant Resursele de materii prime, materiale și energie, spre deosebire de echipamentul de producție, au o gamă de utilizări alternative, care le poate plasa în mod diferit în variate configurații structurale Cererea pieței și tendințele tehnologice, ambele influențate de concurență, intervin în reglarea alocării dinamice a resurselor de materii prime pe ramuri, activități și agenți economici în general, produsele și tehnologiile noi, în faza de lansare și ascensiune pe piață, concentrează mase relativ mai mari de capital real, comparativ cu cele aflate în fazele de maturitate sau declin, care conțin deja premisele viitoarelor restructurări ale producției și ale utilizării resurselor Factorul informațional-tehnologic, în calitate de neofactor, are în prezent, un rol decisiv în procesul creșterii economice Informația constituie o resursă economică activă, ce se concretizează printr-un mod specific de administrare șl de utilizare în procesul economic Acest comportament specific al informației, multi-tudinea de forme pe care le îmbracă, fac mai dificilă formalizarea matematică a influenței acestui neofactor, inclusiv încorporarea lui în modele micro și macroeconomice Dar abordările contemporane nu mai pot face abstracție de acțiunea lor la nivel micro și macroeconomic La nivel microeconomic, managerii de firme s-au convins că ignorarea factorului informațional duce inevitabil la eșecul unei strateaii de afaceri, in timp ce utilizarea valențelor acestuia mărește sensibil avantajul competitiv al firmelor de afaceri La nivel macroeconomic, rolului informației de resursă a creșterii i se asociază apariția, în structura economiilor naționale celor mai avansate, a unui sector cuaternar, acela al Informației, specializat în generarea și transformarea acestei resurse într-o utilitate Intelectuală pentru consumatorii ei Acest sector conturează drept ce, mal dinamic cu tendln|a de a sl mari ponderea L сё a exercita efecte do antrenare sistemul economic, pe măsura ce societatea an ECONOMIA POLITICĂ CREȘTEREA ECONOMICĂ TIPURI, MODELE / samblul ei se transformă într-o civilizație informațională în S U A , acest sector ocupa deja peste % din personalul angajat Implicarea factorului informațional-tehnologic în procesul creșterii economice este deosebit de complexă și se prezintă ca un obiect de studiu mterdisciplinar Explicarea rolului jucat de factorul informațional în procesul creșterii economice este pusă, cel mai adesea, în legătură cu inovarea tehnologică, privită drept principalul generator de informație cu finalitate aplicativă și cu efect economic măsurabil Fie că este vorba de o firmă, fie de o economie națională, INOVAREA apare, în prezent și într-o lungă perspectivă, drept principala sursă internă de avantaj comparativ pentru un sistem micro, respectiv macroeconomic Potențialul ei de a induce progres și eficiență este practic nelimitat, ceea ce justifică tratarea potențialului de inovare drept o resursă de importanță strategică Din punct de vedere cantitativ, potențialul de inovare tehnologică a unei țări este condiționat de proporția deținută de investițiile pentru cercetare-dezvoltare în PNB Din punct de vedere calitativ, inovarea este deosebit de importantă, nu atât prin eficiența ei economică directă, cât prin cea propagată Primul aspect, cel ai eficienței directe, privește rentabilitatea sistemului cercetării Aceasta este analizată și apreciată după alte criterii decât rentabilitatea producției propriu-zise, admițându-se că specificul creativ și riscul ridicat exclud aplicarea principiului maximizării veniturilor din cercetare-dezvoltare De regulă, criteriul utilizat îl constituie maximizarea avantajului competitiv rezultat din aplicarea noilor soluții tehnico-științifice, adică se are în vedere eficiența propagată Mecanismul propagării efectelor este interpretat prin două ipoteze: ipoteza progresului tehnic încorporat și ipoteza progresului tehnic autonom neîncorporat Ipoteza progresului tehnic încorporat privește diferențierea tipologică internă a fiecărui factor primar de producție/creștere, pe generații tehnologice, fiecare acționând în modalități și cu randamente diferențiate Contribuția la creșterea economică este cu atât mai mare cu cât generația tehnologică este mai avansată La un moment dat însă coexistă și acționează conjugat generații tehnologice diferite, accentuându-se eterogenitatea sistemului De altfel, ritmul asimilării progresului tehnic în factori de producție primari este variabil în timp și de la o categorie la alta Ipoteza progresului tehnic autonom pune în evidență o îmbunătățire vizibilă, progresivă a performanțelor sistemelor de producție prin acumularea de experiență în funcționarea și eliminarea treptată a perturbațiilor chiar când condițiile exterioare se mențin constante Aceste două ipoteze sunt compatibile Din punctul de vedere al sistemului economic în ansamblu, ele sunt convergente, permițând prin aceasta obținerea de avantaje competitive prin îmbinarea afluxului de progres tehnologic din exteriorul sistemului cu capacitatea Interioară de a genera el însuși, în timp, un progres tehnologic Progresul tehnologic indus prin Inovare determină efecte multiple: are o contribuție esențială la ameliorarea randamentului sistemelor de producție exprimat prin productivitatea muncii șl a capitalului; el afectează, astfel, în sensul economia politică ale factorilor creșterii economice, deter-i r do ceară prin reducerea mină, în cea mai mare parte, obținerea econo m oprofitului, ca sursă de costurilor medii pe unitatea de produs, cu consec,n’ a ecOnomică; limitează acumulare a capitalului destinat investjulor ce зидП^^ econornice, prin eliminarea ’ controlul surselor Ue poiuare umanizarea ’’cl''lll“ „allllo, do iMroctrunturi comouterizate; schimbă continuu gama desnna\ naturale, prin substituirea produselor și materialo-intensive, permițând astfel / CREȘTEREA ECONOMICĂ TIPURI, MODELE amplificării, contribuția laturilor calitative costurilor medii pe unitatea de produs, cu și reduce costurile ecologice și I noilor infrastructuri computerizate; utilizare a diferitelor categorii de resurse tehnologiilor poluante, energo-intensive sau mai mari a deficitelor cantitative ce pot limita creșterea economică; noile generații de Pr°^se și tehnologii sunt cele informațional-intensive, încorporând un volum mare de muncă de concepție și funcții inteligente programate pe calculator sau microprocesoare, determină restructurarea treptată, pe sectoare și ramuri, a economii or naționale, precum și a relațiilor dintre acestea; dinamica Inovării favorizează creșterea ramurilor care generează, propagă sau încorporează masiv progresul tehnologic, conferind produselor acestora competitivitate pe piețele interne și extene In general, în asemenea condiții, se amplifică mobilitatea structurală a sistemului economic și crește gradul său de adaptabilitate la modificări generate de condiții exterioare sau interioare, perturbațiile fiind mai ușor prevenite sau absorbite, ceea ce accelerează creșterea economică Asemenea caracteristici corespund unui tip special de sistem economic și anume economia tehnologică informațională Drept urmare, în epoca contemporană, dimensiunile și impactul progresului tehnologic în mecanismele creșterii economice se află decisiv sub incidențele tehnologiilor informaționale Un astfel de rol hotărâtor al factorilor informațional -tehnologici se explică, în principal, prin următoarele: a) informația este omniprezentă în activitatea umană De aici decurge tendința naturală de extindere a noilor tehnologii informaționale în toate sferele de activitate cu un spectru de aplicații în curs de generalizare nu numai în producție, ci și în gospodăriile familiale, în procesele de învățare și creație intelectuală, în accesul la cultură și m comunicarea inter- umană în orice sistem de producție trebuie introduse nu numai materie și muncă, ci și informație; b) dintre toate tehnologiile contemporane, cele informaționale cunosc o rată de ,sra limlle Acoasla explică d>e ce pe sx ™“u„î XonaI m’coZSr’,° pr° reselor vii,oare în Р|а™' e,icien|ei economice , a aționalității conducerii sistemelor micro și macroeconomice; c) prlntr-un efect de conexiune inversă pozitivă matice se răsfrânge favorabil asupra însuși pXmiZluh î rtJL ’ nivelul unei economii naționale, amplificânduî substanțial s 'ПОѴаге valorificarea acestuia în general, informația pertinentă atât de tehnoiogli informaționale, ca suport ai ІпГѵТгіИеьХ^аІ economice, permit abordarea creșterii acestora întn avansul tehnologiilor infor-j existent la și totodată, facilitând - ordin tehnologic, cât a celorlalte categorii de un plan mai larg, noile l conducerii sistemelor o perspectivă de ansamblu și pe CREȘTEREA ECONOMICA TIPURI, MODELE / economia politica П, po această bază, a unor strategii macro- eTCXiaconJUflată a lectorilor de creștere economica pune în evidentă artumte posibilități de combinare a diferitelor laturi ale acestor factori, în varlanU care se detlnesc drept tipuri de creștere economică Se disting două tipuri fundamentale de creștere economică: extensiv șl Intensiv PrtXTXw «pun se dllerenjlază tn unelte de contribuita relativ, pe care laturile de aceeași natură ale factorilor dlrecți o aduc la obținerea sporului PNB înti j perioadă dată Stabilirea tipului de creștere înregistrat de o anumită econom e, pe un anumit interval de timp, presupune deci descompunerea pe factori de Influență a sporului total al PNB, Tipul extensiv al creșterii economice corespunde unei contribuții majoritare a laturilor cantitative ale factorilor dlrecți la formarea sporului PNB Un asemenea tip caracterizează țările care, în trecut sau în prezent, înregistrează un nivel economic relativ mal scăzut, incapabil să asigure satisfacerea cererii agregate a pieței și să valorifice superior, într-o structură complexă, resursele naționale Creșterea extensivă mizează prioritar pe acumulări susținute, pe un amplu efort investițional susținut prin atragerea de capital din surse interne sau externe (import, credite, asistență) Alte condiționări decurg din limitarea numărului populației disponibile și din inerția sistemului economic, care necesită un efort ridicat de susținere a creșterii în același timp, sistemul economic aflat în creștere extensivă nu este capabil decât treptat, pe termen lung, să mobilizeze laturile intensive ale acțiunii resurselor cu care este înzestrat Crearea și utilizarea potențialului propriu de Inovare tehnologică este crucială, deoarece creșterea extensivă poate fi susținută doar un timp limitat, datorită carac- terului epuizabil și greu regenerabil sau greu substituibil al resurselor cu care operează Creșterea economică de tip extensiv determină, în principiu, costuri economice, ecologice și sociale ridicate Dar, de regulă, reprezintă o etapă ce trebuie parcursă, deoarece creșterea de tip intensiv presupune acumularea prealabilă a unei anumite infrastructuri, care să o susțină și să favorizeze propagarea efectelor într-un sistem economic mai integrat Tipul intensiv de creștere economică este propriu economiilor avansate cu o structură diversificată, capabilă de a genera și absorbi progres tehnologic și aflate într-un echilibru deja consolidat al cererii cu oferta de bunuri și servicii în asemenea condiții activează mecanisme economice create prin politici adecvate pentru antrenarea resurselor din latura lor calitativă, care pot să contribuie majoritar la obținerea sporului de rezultate macroeconomice Creșterea Intensivă este, în mult mai mare măsură, capabilă să se autoîntrețină și ă se autoaccelereze prin efecte de conexiune inversă pozitivă Sistemele aflate în acest tip de creștere beneficiază, în general, de toate formele impactului favorabil al novării societatea Informațională contemporană beneficiază și de efectele noilor tehnologii ale informației, calculatoarelor șl telecomunicațiilor / CREȘTEREA ECONOMICĂ TIPURI MODELE Tipul de creștere intensiv succede, în ele se situează tipul intermediar, în care au contribuții relativ Tipul intermediar de lungă sau mai scurtă, în funcție economia poutică ~ În principiu, celui extensiv La granița dintre , laturile cantitative, respectiv cele calitat e, intermediar, in va e laturne ca macrOeconomice comparabile la obținerea sporul,-ezaUa» -rrpstere poate predomina intr-o econo i Actorii interni, dar i de conjunctura mondiala Modele de creștere economică Modelarea creșterii economice se referă la elaborarea și utilizarea de modele eonoX matematice, Gw, avem de aface cu tendința de boom Dimpotrivă, dacă rata de facto este mai mică decât rata garantată adică G Gw, sau de recesiune, în condițiile în care G Gw, atunci, implicit, C Cr, iar pe piață va exista un surplus de bunuri de investiții care va atraae o reducere a boom-ului ^ LadU?iăf" (S)' Care Se presupune a fi dată, depinde, la rândul său, de antinomia dintre cererea de capital și oferta de capital în timp ce prima (cererea de dePa do îa? ?e‘er" ,nată de rata cre?terii Populației și de coeficientul capitalului A alS ? и i ?РИа ) eSte dată de înclinat,a spre economii a i Ș ritmul de creștere a venitului național, mijlocită de coeficientul Х ВДГ ” coe'lcl’"M instrument concret și eficient de acțiune practică , cea a indivizilor , se observă că cum ar fi cea dintre rata acumulării ~ J capitalului, sau cea pe de o parte și necesarul de variabilelor pe care le consecință, nu a devenit un CAPITOLUL al XIX - lea echilibrul și dezechilibrul economic întrona istorie universală demonstrează că atât în natură , cât și în societate incluX în economie acționează în permanență forțe contradictorii, care ttnd spre stări de echilibru în acest context general, în domeniul economic se mani es multitudine de opinii, deseori contradictorii, conturate în școli șt curente de gândire, care tocearcă să răspundă la o serie de probleme, cum sunt: ce raport ex stă in re starea de echilibru și cea de dezechilibru; ce măsuri se impun din partea agen Hor economici, privați și, respectiv, publici, pentru asigurarea și menț nerea stării de echilibru etc Echilibrul și dezechilibrul; concepte și corelații fundamentale Conceptele de echilibru și dezechilibru au, în diferite domenii ale științei, interpretări specifice Termenul de echilibru derivă de la cuvintele latine aegus, care înseamnă egal și librâ care înseamnă balanța, desemnînd egalitatea a două mărimi măsurabile, reversul stării de egalitate fiind desemnat prin conceptul de dezechilibru în general, în științele naturii, echilibrul este definit-ca „stare de repaus a unui corp; starea staționară a unui fenomen* De pildă, în domeniul fizicii echilibrul caracterizează acea proprietate a unui sistem de forțe sau de acțiuni care au drept rezultat un efect nui, nemodificând starea corpului sau a fenomenului intrat sub incidența acestuia în echilibru, forțele care se intercondiționează și acționează în direcția schimbării stării se compensează reciproc, astfel că efectul lor este nul în viziune filosofică, conceptul de echilibru exprimă „un moment esențial al stabilității sistemelor dinamice** în societate și în natură acționează forțe care tind spre echilibru De aceea, accepțiunile date de diferitele științe ale naturii sunt puncte de reper în explicarea echilibrului economic în condițiile economiei de piață concurențială echilibrul economic se manifestă sub forma unei stări proprii pieței, generată de acțiunea agențiior economici în calitatea lor de producători - vânzători și de cumpărători consumatori Agenții economici producători urmăresc maximizarea profiturilor lor în timp ce agenții economici consumatori, satisfacerea trebuințelor lor Din modul de Я „Mic dicționar enciclopedic*', București, Editura enciclopedică, , p „Mic dicționar filosofic" Ediția a ll-a, București, Ed Politică, , p Ict interese cererea șl oferta ce se manifestă pe muncă, care în ’ echilibrului macroeconomic" Deci, echilibrul macroeconomic ex bunurilor economice, l samblul ei, caracterizată printr-o ECONOMIA POLITICĂ / ECHILIBRUL Șl DEZECHILIBJULECONQMjC ~ acțiune și de comportare a acestor agenți ec°n‘,m'G' ° forma raportului dintre echilibrul economic concurențiade capjtaluri și de -mă de exl^ a primă acea stare spre care tinde piața monetare’capitalului și muncii, piața națională în an-, concordanță relativă a cererii și ofertei, m :=Л ^ёте: abaterile dintre ele încadrându-se în Ilim Иtecon-siderate normale, nesemnificative pentru producerea de dificultăți, Adeptii teoriei echilibrului economic consideră că aceasta se manifestă sub o multitudine de forme, care se clasifică după anumite criterii După modul de manifestare în timp, echilibrul economic este privit static și dinamic Echilibrul economic static este considerat doar o ipoteză, neexistând practic în realitate Un astfel de echilibru s-ar caracteriza prin manifestarea unor schimbări nesemnificative între diferite procese economice sau subsisteme ale economiei naționale, care nu modifică tendința sa dominantă Acțiunea factorilor creșterii economice și mutațiile pe care le generează în raportul dintre cerere și ofertă de pe diferitele piețe imprimă, însă, echilibrului economic un caracter dinamic, ce se manifestă în timp ca o tendință dominantă Această formă a echilibrului economic se poate realiza pe termen scurt sau pe termen lung Echilibrul economic dinamic pe termen scurt se realizează în condițiile unor modificări în restricțiile procesului creșterii economice, presupunând însă alinierea imediată a acestuia la evoluția celui mai deficitar factor de producție, ceilalți rămânând insuficient utilizați Drept urmare, creșterea economică este lentă Depășirea limitelor impuse presupune manifestarea unor dezechilibre temporare ce pot fi înlăturate prin utilizarea unor elemente de compensare, existente în economie sau atrase din afara ei în această situație, creșterea economică se desfășoară pe fondul echilibrului dinamic pe termen lung în raport cu nivelurile agregării economiei naționale, echilibrul economic se manifestă la nivel micro, mezo și macroeconomic Echilibrul microeconomic privește nivelul verigilor primare, al agenților economici și al unităților administrativ-teritoriale de bază; echilibrul mezoeconomic se referă la structurile de ramură și zone teritoriale (județe, landuri etc ); echilibrul macroeconomic Integrează primele două forme de echilibru pe ansamblul economiei naționale șl al teritoriului național samblul ) Vezi Dorlman, R , Samuelson PASnlnu/i? i • n of Economic Equilibrium“ Wiley Cowle м ’ Pfogramming and Economic Analysis ’ be , оД - Vezi Lancaster, К următ Analiza economică matematică", București Ed Științifică p și ECONOMIA POLITICA ECHILIBRUL Șl OEZECHIUBRUA ECONOMIC /зз» valorică si resursele de muncă A Echilibrul economic material exprimă acea stare de concordanță relat vă intre volumul, structura și calitatea producției (oferta globală), pe de o> parte ș nev d consum final și de producție (cerere globală), sub aspect cantitativ, structural ș calitativ, pe de altă parte De pildă, pentru a asigura o anumită cantitate de energie electrică este necesară o cantitate determinată de combustibil, într-o anumită structură și putere calorică Echilibrul economic valoric exprimă concordanța relativă între diferitele stru pi = prețul unui anumit bun economic; Dei = cererea excedentară pentru bunul economic respectiv în aceste condiții, pentru orice bun economic, la care se manifestă o cerere excedentară negativă pentru un preț pozitiv (adică oferta este excedentară pentru un preț pozitiv), bunul economic respectiv este considerat gratuit, producerea lui reprezentând o „distribuire gratuită’* a resurselor, o risipă Face excepție aerul poluat, care are o cerere negativă, fără însă a fi distribuit gratuit Prin generalizarea condiției de echilibru la toate piețele, acestea se află în stare de echilibru atunci când p De = ; De , unde: p = vectorul prețurilor pe toate piețele; De = vectorul cererii excedentare pe toate piețele De aici rezultă că economia se află în stare de echilibru atunci când pe toate piețele este îndeplinită condiția de echilibru, deciziile agenților economici corespund regulilor relevante ale economiei de piață De pildă, prețurile existente să asigure maximizarea utilității sau a profitului Investigarea condițiilor de echilibru economic în concurența perfectă este relevantă fie prin prezentarea condițiilor de producție într-o viziune simplistă în care nrrmall°Cf is,rib(uirea Profiturilor- îar funcțiile agregate ale cererii sunt considerate normale fie prmtr-o descriere riguroasă a economiei de piață ) Vezi Lancaster, K„ Op cit , p ECONOMIA POLITICĂ ECHILIBRUL Șl DEZECHILIBRUL ECONOMIC / într-o economie de piață cu concurența perfectă, cererea este egală cu oferta In condițiilp în care profiturile se distribuie numai celor care consumă, cererea exceden-tară este egală cu zero, adică: p De = Aceasta constituie o componentă a condiției de echilibru, cunoscută sub denumirea de legea lui Walras în procesul dinamic al confruntării cererii și ofertei, fiecare agent economic acționează ca și cum prețurile existente ar fi prețuri de echilibru, efectuând vânzarea și cumpărarea de bunuri economice pe această bază, chiar dacă acesta nu participă efectiv la toate actele de vânzare-cumpărare Acest comportament al agenților economici, denumit de Walras tatonare, și care constituie substanța proceselor dinamice ce se manifestă pe piață, acționează ca o lege de conservare, contribuind la stabilitatea pieței Deoarece cererea globală (D) este formată din cererea pentru bunurile de consum (C) și pentru bunuri investițlonale (A), iar oferta (Y) este destinată consumului (C) șl economiilor (S) D = C + A și Y = C + S, de unde, pe baza relației: Y = D, rezultă C + S = C + A,sau I S = A Luându-se în considerare și importul (H) și exportul (E) de bunuri economice, relația de echilibru pe piața producătorilor devine: Y + H = D + E sau C + Ș + H= C+ A + E, adică S + H = A + E sau S - A = E - H ceea ce reprezintă o condiție de echilibru Deoarece actele de comerț au loc prin intermediul banilor, mărimea și dinamica acestora fiind legate de cererea și oferta bunurilor economice, starea de echilibru economic general depinde și de situația pieței monetare Echilibrul pieței monetare este dat de relația: Ym = Dm, unde Ym = oferta de monedă; Dm = cererea de monedă Cum cererea șl oferta de monedă sunt influențate, în principal, de masa monetară (M), viteza de rotație a banilor (V), de volumul global al tranzacțiilor de pe piață (T) și de nivelul general al prețurilor(P), condiția de echilibru este dată de relația: ’ M V = PT, unde ) Vezi Abraham-Frois, G „Economia politică , Ed Humanitas, București, pag economia politică / ECHILIBRUL Șl DEZECHILIBRUL ECONOMIC M V = oferta reală de monedă, P T - cererea reală de monedă paalitătii cererii (Dl) cu ' Pe piața muncii, condiția de echilibru apare sub forma egalități oferta de locuri de muncă Yl, adică Condblllc de echilibru în leorl eîasicS ei în concepția iul J M Kșyneș^ j M Keynes Teoria clasică bunurilor S = S(l) A = A(I) Comportamentul de economisire Comportamentul de investiții S = S(Y) A =A(i) S = A Condiție de echilibru • II Piața monetară M = Mo Oferta de monedă M = Mo L = L(pY) Cererea de monedă L = L(pY i) L = M Condiție de echilibru III Piața muncii L = M Y = f’ (N) Funcția de producție Y = f’(N) î’Nd = w/p Cererea de muncă f’No = w/p Ns = A (w/p) Comportamentul salariaților cu contract de muncă w = wo + w(N) Ns = Nd Condiție de echilibru nonpertinentă Notațiile folosite în tabelul au următorul conținut: S = economii; У = producție; A = investiție; M = ofertă de monedă; L = cererea de monedă; p = prețul bunurilor; N = volumul ocupării; w = productivitatea marginală a muncii, Ns = numărul salariaților ocupați; No = volumul cererii de muncitori’ w/p = nivelul salariului real; I = rata dobânzii Piața bunurilor economice, a) teoria clasică privește ecnomiile în funcție de rata dobânzii, in timp ce J M Keynes, in funcție de nivelul venitului; b) în ambele cazuri Investiția este o funcție (descrescătoare) de rata dobânzii; c) economiile sunt eaale cu Investițiile în ambele teorii ' e sunt egale ) vezi Abraham - Frois, G Op cit p - ECONOMIA POLITICA ECHILIBRUL Șl DEZECHILIBRUL ECONOMIC / Deoarece mărimea investițiilor (A) depinde de evoluția ratei dobânzii, lai cea a economiilor (S) de evoluția veniturilor, dinamica investițiilor și a veniturilor se află i raport invers cu cea a ratei dobânzii Piața monetară, a) oferta de monedă este fixată la nivelul Iul Mo în ambele teorii; b) cererea de monedă este în funcție de valoarea producției în ambele teorii, in plus, la J M Keynes și de rata dobânzii; c) condiția de echilibru este aceeași in ambele teorii Piața muncii, a) funcția de producție,în ambele cazuri, se stabilește după gradul de ocupare; b) atât pentru clasici cât și pentru J M Keynes, cererea de muncă este determinată de egalitatea dintre salariul real și productivitatea marginală a muncii; c) pentru clasici, comportamentul salariaților este o funcție crescătoare de salariul lor, în timp ce pentru J M Keynes în funcție de oferta de monedă Dacă pe piața bunurilor economice și pe piața monetară, condițiile de echilibru sunt identice, pe piața muncii ele se diferențiază în teoria clasică corelația de echilibru este dată de egalitatea dintre cererea și oferta de muncă, în concepția lui) M Keynes această condiție nu este pertinentă în concepția keynesistă, între cererea globală (D) și nivelul ocupării resurselor de muncă (N) se manifestă o serie de interdependențe, reliefate de-graficul de mai sus: In general, cererea de muncă corespunde ofertei pentru o cantitate egală cu Ni (echilibru de subocupare) Diferența dintre nivelul ocupării în perioada cunoscută (Ni) și cea anterioară (No) reprezintă după Keynes, șomaj involuntar, care corespunde unei rate a salariului real (wo/po) în această situație se manifestă o insuficiență a consumului și investițiilor, pentru depășirea căreia Keynes recomandă intervenția puterii publice, concretizată în în sporirea cheltuielilor guvernamentale care să relanseze cererea globală Intervenția puterii publice, în scopul realizării macroechilibrului, vizează: politica bugetară și fiscală și politica monetară în ceea ce privește politica monetară și fiscală, preconizează sporirea cheltuielilor publice și diminuarea impozitelor Prin sporirea cheltuielilor guvernamentale se impulsionează cererea globală consecință a creșteriiveniturilor Diminuarea Impozitelor antrenează sporirea consumului șl deci a ofertei în condițiile în care în economie se obțin venituri mari, politica monetară este eficientă, dacă veniturile sunt reduse, politica monetară nu este eficientă Mărimile măsurabile, care se compară și care evidențiază egalitatea sau inegalitatea dintre ele, sunt rezultatul acțiunii conjugate a unor forțe opuse în cazul echilibrului, ele se anulează reciproc, în timp ce în situația de echilibru unele devin preponderente în raport cu altele Cum acțiunea acestor forțe contradictorii este , ECHILIBRUL SI DEZjCHIUBRULeCONOMIC asxssMS c“ln,ensl,s" dl,er"e de De aceea, dezechilibrul economic “VcaTcaTea^regulllor SaTea ::“orniel de pl ta în luncile de P-e₽onde,enta acealor sUrl in economie se poate manifesta starea de echilibru sau starea de »de consecință, în condițiile mișcării reale a vieții economice ech • forma de manifestare și nivelele de referință ale acestuia, se interpreteză nu absolut, ci ca o tendință Dinamica economiei naționale conferă dezechilibrelor economice un caracter permanent, manifestându-se în forme diferite sau acceptate ca normale sau in forme nedorite, anormale Când primele forme de manifestare sunt preponderente economia se caracterizează printr-o stare normală de dezvoltare, fund suportul progresului economic și social O asemenea stare admite și dezechilibre anormale in unele segmente ale economiei care se manifestă pe termen scurt, fără a influența decisiv tendința dominantă De pildă, într-o activitate economică, depășirea mărimii cheltuielilor de către venituri reprezintă o formă a dezechilibrului normal Această situație dominantă în majoritatea activităților agenților economici stă la baza înviorării ofertei de bunuri economice și satisfacerea corespunzătoare a cererii în situația în care predomină dezechilibrele anormale, în economie apare criza, cu toate consecințele sale asupra dezvoltării economico-sociale Dar, și în cadrul acestei dezvoltări economice nedorite, se manifestă și dezechilibre normale, cu caracter parțial, pe termen scurt și cu efecte reduse de antrenare pozitivă la sbară mai mare, în această situație, necesitatea echilibrării dezvoltării economice înseamnă luarea de măsuri pentru aducerea dezechilibrelor anormale la limitele celor normale care acționează pozitiv asupra progresului economic și social în literatura de specialitate, dezechilibrele normale sunt desemnate prin noțiunea de presiune, iar cele anormale prin noțiunea de absorbție Presiunea corespunde cu situația de „ofertă excedentară" (exces supplv) sau de „piață a cumpărătorului" (buyers market) Dacă pe piața unui anumit produs vânzătorul „stă la rând", pentru cumpărător spunem că domină presiunea iar la Vânzâ o, apare O Intensitate de aspirație p itiva care nu e pe „,„, ₽a Absorbția corespunde cu situația în carp пр niata -uix ~ (excess demand), adică piața este a vânzătorilor rLii „cerere excedentară ' cel care „sta ,a rând", manifestândd-se o tensiune'de aspide sumatoruluî XTaVsXXsuî^ * »' con general, în medie, caracteristic sistemelor pcnnnm Ь Potrivit ?colii echilibrului căruia oscilează Intențiile de cumpărare și de vânzare eChi"brul> trendul în Jurul ) Vezi J Kornai, „Anti-equiiibnum", București, Ed Științifică, , p - ECONOMIA POLITICĂ ECHILIBRUL $ DEZECHILIBRUL ECONOMIC / înțelegerea modulul de manifestare a presiunii și absorbției pe piață - ca forme fundamentale ale dezechilibrului economic, necesită clarificarea conținutului următoarelor noțiuni: nivelul aspirației vânzătorului și^a cumpărătorului; etapa de așteptare și de primire a aspirației; tensiunea aspirației Nivelul aspirației vânzătorului (Л/а) și cumpărătorului (Ni) este un element al mulțimii alternativelor de decizie posibile, care apare la începutul procesului de decizie elementar Spre exemplu, aspirația de cumpărare nu este același lucru cu cumpărarea efectivă, nici aspirația de a produce cu producția efectivă etc Etapa necesară de așteptare pentru vânzare (Ea)și pentru cumpărare (Ei) reprezintă timpul minim care trebuie să treacă de la apariția nivelului de aspirație de vânzare sau de cumpărare, până la prima împlinire a actelor de vânzare sau de cumpărare efectuate Etapa de perimare a aspirației de cumpărare (Ep) sau de vânzare (Ep ), reprezintă perioada de timp după trecerea căreia toți agenții economici și-au sistat aspirația inițială, fie pentru că intenția lor de cumpărare sau de vânzare s-a realizat, fie că și-au corectat intenția inițială Tensiunea aspirației (Ta) reprezintă diferența dintre nivelul aspirației la vânzare sau la cumpărare și rezultatul obținut în urma executării deciziei de a cumpăra (Ri ) sau de a vinde (fîa ) Ti = Na - fîa sau Raportul dintre nivelul aspirației la vânzare și la cumpărare și rezultatul obținut la vânzare (R ) șl la cumpărare (Rc) reprezintă gradul de tensiune a aspirației la vânzare (GY ) sau la cumpărare (Gî ): Diferența între aspirația de vânzare (Av) și vânzarea efectivă reprezintă tensiunea aspirației de vânzare ( ^) și de cumpărare (Ti): % Ta' = Av — Vq — Ac “ Ce Și ) Prezentarea principalilor indicatori cc caracterizează presiunea și absorbția pe piață este făcută pe baza lucrării lui Kornai, J , Op cit , p - P P ața este tăcută ) Această noțiune a apărut la început în domeniul psihologiei, pentru ca apoi să fie preluată de sociologi și economiști H preluata ae economia polii ică / ECHILIBRUL $ DEZECHILIBRUL ECONOMIC -— z; de asp cumpărătorilor se relevă raportul de forțe de pe piață (Rt )■ Л/a oP Dacă RÎ > I atunci pe piață este mai tare cumpărătorul, iar dacă F < ■ atunci, pe piață este mai puternic vânzătorul Teorii și modele ale echilibrului economic a) Caracterizare generală Ultimele două secole pun în evidență preocupările intense privind investigarea multiplelor probleme teoretice și practice în domeniul echilibrului economic și a modelării acestuia Din multitudinea de opinii teoretice și practice privind echilibru economic se desprind două tendințe dominante Prima este caracteristică perioadei de început, când cercetările în domeniul echilibrului economic s-au desfășurat pe fondul staticii economice, prioritate având echilibrul pe termen scurt La baza investigațiilor au stat următoarele premise: piața concurențială are capacitatea de a rezolva automat problemele echilibrului dintre cerere și ofertă;crlzele economice, considerate fenomene accidentale; șomajul era un fenomen voluntar sau fricționar A doua tendință, ce a început să se manifeste în primele două decenii ale actualului secol, se caracterizează prin deplasarea prioritară a cercetărilor spre problemele privind dezechilibrele economice S-a elaborat astfel o teorie a dezechilibrelor economice, opusă teoriei echilibrului economic stabil Totodată, prin trecerea de la analiza macroeconomică statică la analiza macroeconomică dinamică, investigațiile au fost orientate prioritar spre probleme privind echilibrul pe termen lung Prima încercare, care reliefează natura echilibrului economic și fluxurile interdependente dintre sectoarele economiei naționale, aparține lui Fran^ois Quesnay, prezentată în celebrul său „Tablou economic* ( ) Acesta este considerat primul model în știința economică în care se surprinde procesul unitar de producere și de consum al bunurilor pe ansamblul economiei naționale Școala clasică de economie politică marchează un moment deosebit în cercetarea problemelor de echilibru economic Adam Smith, unul din fondatorii acestei școli, considera că piața prin jocul liber al prețului, asigură echilibrarea cererii cu oferta In concepția sa, piața este „mâna invizibilă cerere și ofertă, i producători șl consumatori “ care asigură echilibrul dintre ea fund singura in măsură să-i unească și să-i armonizeze pe ) Vezi A Smith, „Avuția națiunilor Cercetare București, , p - asupra naturii și cauzelor ei“, vol l, Ed Academiei, ECONOMIA POLITICĂ ECHILIBRUL Șl DEZECHILIBRUL ECONOMlC d ^Plecând de la aceasîă concepție David Ricardo de asemenea, fondator al școlii clasice de economie politică, consideră că variația prețului ce rezultă din eonii un-tarea cererii cu oferta are doar un caracter vremelnic, deoarece echilibrul va ti restabilit prin evoluția ofertei, care va reduce prețul la nivelul său „natural sau necesar*', bazat pe cantitatea de muncă D Ricardo integrează în concepția sa despre echilibru și situația în care mărfurile sunt monopolizate, incluzând în cercetare și problema schimburilor internaționale După opinia sa, progresul tehnic și liberalizarea schimburilor internaționale reprezintă factori ce stau la baza realizării echilibrului pe termen lung Concepția lui Adam Smith despre echilibru este caracteristică economiei de piață cu concurență perfectă Potrivit „legii debușeelor**, formulată de Jean Baptiste Say,orice vânzare este în același timp cumpărare, automat, producția își creează piața corespunzătoare, excluzându-se astfel, ca fenomene generalizate, neconcor-danțele dintre cerere și ofertă și crizele economice; factorul timp este în afara vieții economice, iar intervenția statului este aproape inexistentă Sintetizând ideile școlii clasice, și integrându-le într-un sistem, Leon Walras a realizat prima formalizare matematică a teoriei echilibrului general , prin care descrie modul în care piața, în condițiile concurenței perfecte, ajunge la echilibru Potrivit concepției sale, echilibrul concurențial-corespunde unei situații de alocare optimale a resurselor economice între agenții economici, care, odată atinsă, nimic nu se mai schimbă, ingnorând astfel orice tranzacție care se desfășoară în afara schimbului Deci, face abstracție de dinamica proceselor economice, de modificarea în timp a preferințelor, de incertitudinea actelor economice Cercetările ulterioare în domeniul teoriei echilibrului general (TEG) au în vedere dinamica proceselor economice, manifestarea unui echilibru structural instabil, luarea în considerare a riscului, fundamentând o serie de instrumente de analiză dinamică, cum sunt multiplicatorul și acceleratorul Apare astfel o nouă viziune asupra echilibrului economic, acesta fiind interpretat ca un dezechilibru dinamic în cadrul acestei noi abordări a TEG, se detașează concepția lui J M Keynes După J M Keynes, echilibrul economic pe termen scurt, care ia în considerație și incertitudinea, se manifestă atunci când oferta producătorilor (Y) va fi egală cu cererea efectivă de bunuri de consum (C) și bunuri investiționale (Л) adică: Y =C + Л Deoarece economiile (S) reprezintă surplusul de venit peste mărimea consumului (C) pentru că transformarea lor în investiții ( ) constituie baza realizării echilibrului atunci ecuația fundamentală a echilibrului este: ) Vezi D Ricardo, „Despre principiile economiei politice și Ed Academiei, , p impuneri?*, vol l București, ) Vezi Walras L , „Elcments of Pure Economics, or The Theory of Social Wealth‘* Irwin, ’ vuicwuoa ) Vezi J M Keynes, „Teoria generală a folosirii mâinii de lucru, a dobânzii Ed ȘtiințiFică, și a banilor , București economia politică / ECHILIBRUL Șl DEZECHILIBRUL ECONOMIC Cerere, elee ieâ corespunzi s âr» de cNlibru, “ S'X X" tală" si sub forma cererii de bunuri de Investiții, care este condiționatăae e i marginală a capitalului și stimulată prin intervenția statului in econom e P întreaaa ofertă să se realizeze ca cerere efectivă este necesar ca stătu sa ac investiții publice, să promoveze o anumită politică fiscală și ге*Ре°^’ ™°ПѲ evoluția nivelului ratei dobânzii și prin emisiune suplimentară de monedă Pornind de la realitățile economice ale perioadei respective, J M Keynes a formulat următoarele condiții de care depind stabilitatea sistemului economic - multiplicatorul investițiilor, deși este mai mare decât , nu este ridicat; - modificările în perspectivă ale masei venitului să nu fie însoțite de modificări foarte mari în mărimea investițiilor; - modificările moderate ale gradului de ocupare a resurselor de muncă să nu fie însoțite de modificări însemnate în mărirea salariilor nominale Această concepție este de fapt condiție de stabilitate a prețurilor; - un volum de investiții mai ridicat sau mai scăzut, în comparație cu cel anterior, se repercutează nefavorabil asupra eficienței marginale a capitalului, dacă acest proces este continuat pe o perioadă de timp Această condiție se referă mai ales la alternarea perioadelor de recesiune și de redresare economică în ultimele decenii, ca urmare a înrăutățirii stării monedei, a inflației și șomajului, concepția keynesistă a fost supusă unor critici severe Cu toate acestea, ea constituie un moment de referință în TEG, iar necesitatea intervenției statului în economia de piață a țărilor dezvoltate nu poate fi contestată nici în prezent Joseph A Schumpeter, adept al concepției structurale dinamice, consideră că problema echilibrului static este ireală, că o economie modernă se află în dezechilibru dinamic, și deci problema fundamentală a sistemului economic este schimbarea structurilor și nicidecum realizarea echilibrului Sistemul economic este supus unei permanente mișcări, este asemănător cu un sistem biologic și are la bază inovația, cu purtătorul ei - întreprinzătorul ce urmărește profitul Prin inovație se realizează procesul de „distrugere creatoare ', al cărui efect este apariția de noi bunuri economice, precum și îmbunătățirea continuă a calității celor existente Adept al dezechilibrelor economice este și reputatul economist francez Francois Perroux Potrivit concepției sale, piața are un caracter Impus și imperfect în ca e urmare, echilibrul este impus de firma dominantă de macrounităti^ Д ’ ? Д macrodeciziile, care practic sunt căi de dezechilibrare în aceste condith пДД^ resorbite în timp util dezechilibrelor de durată, dar care să fie ) Vezi Fr Perroux, „L’Economie du XX-eme siecle", PUF, Paris, ECONOMIA POLITICĂ ECHILIBRUL Șl DEZECHILIBRUL ECONOMIC / Recunoașterea tot mai largă a dezechilibrului ca stare normală de evoluție a vieții economice Impune cu necesitate problema limitelor în care acesta are efecte pozitive care sunt asigurate printr-un mecanism economic adecvat de funcționare a pieței libere Astfel Henri Guitton , consideră că pozițiile în afara echilibrului reprezintă regula, Iar cele de echilibru, excepția, și în consecință, după opinia sa, rolul științei economice e să caute nu perfecțiunea, ci diminuarea la maximum a imperfecțiunii, pentru a putea contribui la apropierea sistemului economic de starea de echilibru, în centrul acestuia fiind omul ) Guitton,H , „De l’imperfection en Economie", Colman Levy, Paris, , p ) Debreu G ,„Theory of Value“, New York, Wiley, ; Koopmans, T C „Three Essays on the State of Economic Science", New York, McGraw-Hill, ; Karlin S , „Mathematical Methods and Theory in Games, Programming and Econimics", vol l, Reading Mass, Addison- Wesley, b) Teoria echilibrului general (TEG) Premisele de bază Sinteza formalizată a premiselor și tezelor de bază ale TEG este cuprinsă, îndeosebi, în lucrările lui Debreu, Koopmans și Karlin în viziunea TEG, aceste premise de bază sunt: - obiectul cercetării îl formează comportamentul sistemului economic într-un anumit timp, în care toate variabilele acestuia se referă la momentul analizat Deci, modelul TEG are un caracter static; - constanța mulțimii oganizațiilor din care estă format sistemul economic; - sistemul economic este format din două feluri de organizații: producători și consumatori, și se comportă unitar, fără contradicții, între ei fiind reguli de coordonare bazate pe egalitate; - constanța mulțimii bunurilor economice; - funcționarea simultană a producției și consumului, fără discordanțe în timp între ele, adică economia funcționează fără existența unor stocuri și rezerve; - mulțimea producțiilor posibile este convexă, adică nu se manifestă un randament crescător al factorilor de producție, ci numai randamentul marginal de substituire a factorilor de producție este crescător; - criteriul exclusiv al preferinței producătorului este maximizarea profitului, dar profitul nu poate fi spori într-o măsură mai mare decât creșterea producției; - consumatorul are în vedere maximizarea utilității sale, dar indicele de utilitate nu poate să crească mai mult decât creșterea consumului; - constanța mulțimilor de procese de producție și de consum, precum și a ordonării preferințelor; - prețul este unicul flux informațional între organizațiile economice; într-o perioadă dată, fiecare bun economic are un singur preț; https://neculaifantanaru com/calitatile-unui-lider html https://neculaifantanaru com/en/qualities-of-a-leader html